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RESUMEN

El presente trabajo de investigacion tiene como objetivo principal analizar las
diferencias en las condiciones de vida de los comerciantes de productos agricolas y no
agricolas del mercado mayorista en el cantdn de Riobamba, provincia de Chimborazo, en el
periodo 2024. Se levanto informacion a traves del instrumento de condiciones de vida para
hogares del Instituto Nacional de Estadistica y Censos(INEC).Para el desarrollo de la
investigacion se utiliz6 un enfoque mixto cuantitativo y cualitativo con un disefio no
experimental con un alcance descriptivo, ademas para el muestreo se considerd una
poblacién finita donde se tomd en cuenta la dimensiones econémica, vivienda, salud,
educacion y familiar ; de cada dimension se tomo la variable cuantitativa méas importante
para el analisis comparativo como ventas mensuales, niUmero de chequeos médicos, nimero
de veces que hace deporte a la semana , comidas al dia, nimero de talleres que asiste al mes,
tiempo que pasa con la familia . Cada una de estas variables se les realizd un anélisis
estadistico entre medias y varianzas para luego realizar el contraste de hipétesis atreves de
la prueba de U Man Whitney y saber cuél grupo es mejor. En variables cualitativas como
tipo de vivienda, propiedad de vivienda, nivel de educacién, apoyo familiar en el negocio,
apoyo familiar en situaciones dificiles de la vida, se realiz6 una tabla de contingencia y
prueba de chi cuadrado para verificar si existe asociacion significativa, ademas se aplicé esta
prueba en funcién de nivel de ventas de cada grupo de comerciantes para notar si existe
alguna asociacion estadisticamente significativa en las condiciones de vida. Se concluye que
existe mejores condiciones de vida para los comerciantes agricolas en ventas mensuales,
asistencia medica al afio y numero de veces que hace deporte a la semana en cambio el
comerciante no agricola recibe mayor numero veces cursos o talleres y ademas estima mas
tiempo pasar con su familia. La relacion de ventas mensuales entre variables cualitativas, en
su mayoria, existe una asociacion estadisticamente significativa haciéndonos entender que

afecta directamente a las condiciones de vida del comerciante.

Palabras claves: Comerciantes agricolas, Comerciantes no agricolas, Condiciones de vida,

Ventas, Vivienda, Salud.



ABSTRACT

The main objective of this research is to analyze the differences in the living conditions of traders
of agricultural and non-agricultural products in the wholesale market in Riobamba City,
Chimborazo Province, in the period 2024. Information was collected through the living conditions
instrument of the National Institute of Statistics and Census (INEC) households. For the
development of the research, we used a mixed quantitative and qualitative approach with a non-
experimental design with a descriptive scope; also, for the sampling, we considered a finite
population where we took into account the economic, housing, health, education and family
dimensions; from each dimension we took the most important quantitative variable for the
comparative analysis as monthly sales, number of medical checkups, number of times a week
doing sports, meals a day, number of workshops attended per month, time spent with the family.
Each of these variables underwent a statistical analysis between means and variances to then
perform the contrast of hypotheses through the Man Whitney U test and find out which group is
better. In qualitative variables such as type of housing, home ownership, level of education, family
support in the business, and family support in difficult situations of life, a contingency table and
chi-square test were performed to verify if there is a significant association. This test was also
applied according to the level of sales of each group of traders to see if there was any statistically
significant association in the living conditions. It is concluded that there are better living conditions
for the agricultural traders in terms of monthly sales, medical assistance per year, and the number
of times they do sports per week, while the non-agricultural trader receives more courses or
workshops and estimates more time to spend with his family. The relationship of monthly sales
between qualitative variables, for the most part, has a statistically significant association, making

us understand that it directly affects the living conditions of the merchant.
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CAPITULO |
1. Marco referencial
1.1 Introduccion

La pandemia Covid -19 tuvo un percance relevante para poder estudiar las
condiciones de vida, donde nos permite palpar a varias familias con escasos recursos tanto
econdmicos como sociales, de tal manera que muchas personas vivian en situaciones
bastantes deficitarias llegaron a caer en un punto de pobreza, se generd impactos econdmicos
que afectaron efectivamente graves para las economias que son emergentes, puesto que las
pérdidas de ingresos llevaron a extrema pobreza. Muchos hogares no estaban preparados
para soportar una afectacion en sus condiciones de vida, mas del 50% de familias de
economias que vivian del dia a dia, no lograron sostener sus consumos basicos, tuvo un
impacto drastico que relativamente afecto a las condiciones de vida en la que vivian muchos
hogares, ademas se generd mucha desigualdad entre paises e individuos. Las pérdidas fueron
muy elevadas como perdidas de empleo que dio como resultado una mala condicion de vida

de varias familias.

Las condiciones de vida requieren un andalisis multidimensional que es efectivo para
medir el nivel de condiciones de vida. Para lo cual se considera obligatoria la medicion
multidimensional, donde establece que se deben utilizar por lo minimo los siguientes
indicadores o dimensiones como ingresos, educacion, salud, seguridad, vivienda, servicios
béasicos, alimentacion y ambito social lo que hace referencia a los atributos de las familias.
El mercado mayorista de la Ciudad de Riobamba tiene una Unica finalidad, proveer
productos agricolas y varios tipos de mariscos de primera necesidad, que satisface a las
necesidades de la poblacion del pais, a través de las mejores condiciones de
comercializacion, donde interacttan productores y comerciantes en un lugar seguro, con los

mAaximos servicios que requiere estas actividades (CONOVAL, 2008).

Hoy en dia, si nos preguntamos de las condiciones de vida, estas se relaciona a un
concepto que comprende diversas formas de andlisis, como la demanda que abarca las
formas exactas de adquirir y asignar bienes o servicios a la hora de comprar un determinado
producto; dentro de esto, caracterizamos también las necesidades bioldgicas, econdmicas,

sociales y de caracter moral, para asi medir una condicién de vida, que parten de la forma
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individual hasta la colectiva, de la mano con aspectos de bienestar social. Segun la (OMS),
las condiciones de vida comprenden dimensiones objetivas y subjetivas de bienestar social
que son establecidas por la experiencia individual o colectiva dentro de una vida social
(Galvan, 2020).

Las condiciones de vida son consideradas como una realidad en el que una persona
palpita el mundo donde habita, es decir, las realidades en que se encuentra si posee buenas
0 malas condiciones de vida, en ella se tiene en cuenta la cultura y sus valores, (Kestel,2019).
Las condiciones de vida se han convertido en el centro de la discusion puablica por la
pandemia debido a muchas limitaciones y sus consecuencias que no permiten cubrir las
necesidades basicas. Grimaldo et al. (2020) considera a la condicion de vida con maltiples
dimensiones, fundamentada en la satisfaccion de diversas necesidades. En este contexto, se
consideran varias areas, tales como el bienestar fisico (salud, seguridad), el bienestar
material (ingresos, posesiones, vivienda, transporte), las relaciones personales y el
desarrollo.

La OIT (2020) define a una condicidn de vida como la satisfaccion de las necesidades
de los trabajadores indica que estos necesitan estabilidad laboral, un balance entre el trabajo
y la vida familiar, seguridad y una compensacion justa. La OIT (2020) afirma que se puede
evidenciar la presencia de altas tasas de malas condiciones de vida alrededor del mundo, por
lo que los gobiernos implementan medidas para mejorarlas, entre ellas estan las ayudas
econdomicas, politica pablica de vivienda, educacion y salud gratuita, de modo que los paises
se beneficien de la creacion del comercio de tal forma que las transiciones de comercio afecta
a las condiciones de vida de los hogares dentro de un determinado pais existiendo pobreza

en los comerciantes.

En América Latina, el 60% de los comerciantes realizan sus actividades de manera
precaria, en el caso de las mujeres un total el 69% malas condiciones al realizar la actividad
comercial (CEPAL,2022). En Ecuador los comerciantes de los mercados tienen una gran
representacion en las zonas rurales (68%), mientras que en el area urbana la presencia de los
comerciantes en los mercados se sitia en el 49,20%. Las condiciones de vida de los
comerciantes arrendatarios son precarias debido a escasos ingresos, una mala alimentacion
y malos servicios de higiene dentro del lugar en que comercializan. Si consideramos las

condiciones de vida de los comerciantes, se ha encontrado que estos tienen problemas de
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alta vulnerabilidad, estdn expuestos a situaciones de mayor riesgo, presentan un nivel
socioecondmico bajo y una mala salud. De la misma manera, un comerciante esta siempre
expuesto a accidentes laborales, no poseen tratamientos de salud, mucho menos un seguro
de desempleo o una jubilacion (CEPAL,2022).

1.2 Planteamiento del problema

En Ecuador, el comercio es la actividad mas importante de la PEA, representando el
32,2% de la actividad formal. Sin embargo, el comercio no es solo una actividad formal sino
también informal y es considerado uno de los fendmenos mas complejos y
multidimensionales del mundo, involucrando muchos aspectos sociales, econémicos,

historicos y formativos. (Fernandez et al., 2020).

En el canton Riobamba se encuentra la empresa publica EP EMMPA conocida
también como el mercado mayorista donde existe actividad comercial de mariscos, kioscos
de comidas, frutas tropicales, productos agricolas y viveres (EMMPA, 2023). EI mercado
cuenta con comerciantes arrendatarios que permanecen diariamente ofreciendo sus
productos a la ciudadania. La mayoria de los comerciantes que arriendan un puesto, sobre
todo los comerciantes arrendatarios agricolas, laboran de seis de la mafiana a seis de la tarde,
considerando esto una jornada larga de trabajo. Por otro lado, también existen otro grupo de
comerciantes que solo trabajan hasta el mediodia, como los que atienden en los quioscos de

comida, venta de sacos y plasticos, o centros comerciales.

La infraestructura del mercado mayorista generalmente no estd en condiciones
Optimas para que los comerciantes ofrezcan sus productos. Ademas, parece haber una cierta
prioridad para los comerciantes agricolas sobre los no agricolas. Esta mala infraestructura
puede afectar en su mayoria a la salud del comerciante. Por otro lado, en lo que tiene que ver
al nivel de ingresos Gavilanez et al., (2022), mencionan que en los Gltimos afios el namero
de ventas de los comerciantes arrendatarios de los diferentes mercados de Riobamba ha ido
disminuyendo a causa del incremento del comercio informal, provocando asi una
competencia inequitativa en los precios de los productos (Argos ,2017). Este suceso ocurre

en ciertos dias en el mercado mayorista sin embargo no se ha tomado las medidas necesarias
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para corregir este hecho. Ademas, se puede notar que existe cierta diferencia en nivel de

ventas entre los grupos de comerciantes.

Los factores que se menciond anteriormente han sido las causas principales de la
afectacion a las condiciones de vida de los comerciantes arrendatarios, sin embargo, existe
un mayor impacto en los comerciantes de productos agricolas, especialmente en cuanto al
precio que el consumidor estd dispuesto a pagar. La mayor de estos comerciantes sufre
multiples carencias, debido a que su margen de ganancia en este tipo de productos no son
los suficientemente altos para llevar unas condiciones de vida optima (Mufioz & Zambrano,
2022). Por tal razon el ingreso del comerciante no puede cubrir con los gastos familiares,
gastos de vivienda, gasto de salud y otros gastos que se requiere para llevar unas condiciones
de vida optima (Mufioz & Zambrano, 2022). Esta situacion no es la excepcion para el
mercado mayorista, los comerciantes de ese lugar no logran percibir un ingreso adecuado
que cubran sus necesidades en su totalidad.

Por tal motivo cabe la necesidad de analizar en qué condiciones de vida se encuentran
los comerciantes arrendatarios y las diferencias que pueden existir entre en las condiciones
de vida de aquellos que venden productos agricolas y los que no dependen del comercio

agricola.

1.3 Justificacion

En la sociedad contemporanea, las condiciones de vida han adquirido una relevancia
significativa debido a su impacto directo en el bienestar de individuos y comunidades. En
este contexto, los comerciantes desempefian un papel crucial en la economia, abarcando
tanto el sector agricola como el no agricola. Su contribucién va mas alla de la mera
comercializacion de productos, influyendo también en la creacion de empleo, el acceso a

alimentos, la distribucion de la riqueza y la estabilidad de las comunidades locales.

A pesar de su relevancia, existe una notoria falta de investigacion académica que
aborde la condicién de vida de los comerciantes agricolas y no agricolas. Esta carencia de
conocimiento obstaculiza la implementacion de politicas publicas y estrategias
empresariales efectivas destinadas a mejorar sus condiciones de vida. Por lo tanto, es crucial

llenar esta brecha en la investigacion y profundizar en el analisis de los factores que influyen

21



en las condiciones de vida de estos comerciantes. El objetivo central de esta investigacion es
examinar y comparar las condiciones de vida de los comerciantes agricolas y no agricolas, con
el propdsito de identificar los retos y oportunidades que enfrentan en sus respectivos
entornos.

Este estudio proporcionara informacion valiosa sobre las condiciones de vida de
estos individuos, tomando en cuenta aspectos como sus ingresos, condiciones laborales,
acceso a servicios de salud, vivienda, educacién y otros factores influyentes. Asimismo, se
analizaran las disparidades entre los comerciantes agricolas y no agricolas con el fin de
comprender mejor cdmo sus actividades comerciales especificas pueden afectar sus
condiciones de vida. La importancia de esta investigacion reside en su capacidad para
proporcionar informacion valiosa a los responsables de politicas, empresarios y otros actores
clave sobre las areas donde se pueden realizar mejoras para promover la calidad de vida de
los comerciantes. Ademas, este estudio contribuira a un entendimiento méas profunda de la
economia local y regional, al identificar como el bienestar de estos comerciantes esta

vinculado a la prosperidad econdmica en sus zonas de influencia.
1.4 Objetivos
1.4.1 Objetivo general

e Analizar si existen diferencias significativas en las condiciones de vida de los
comerciantes de productos agricolas y no agricolas del mercado mayorista en el

canton de Riobamba, provincia de Chimborazo, en el periodo 2024.

1.4.2 Obijetivos especificos

e Determinar las condiciones de vida de los comerciantes de productos agricolas del

mercado mayorista.

e Caracterizar las condiciones de vida de los comerciantes de productos no agricolas

mercado mayorista.

e ldentificar diferencias estadisticamente significativas entre las condiciones de vida

de los comerciantes de productos agricolas y no agricolas del mercado mayorista.
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CAPITULO II.
2. Antecedentes

En el presente proyecto investigativo se desarrolla el estado del arte considerando
articulos cientificos y trabajos que fundamenten la investigacion, tomando en cuenta las

variables de estudio.

Segun el proyecto de investigacion de Ardila (2007), se cred un indice de condiciones
de vida para el barrio “La Gaita” en Bogotd, Colombia, con el objetivo de desarrollar
estrategias que mejoren la calidad de vida de las comunidades locales y de establecer una
metodologia aplicable a otros barrios. Este indicador incluy6 variables como educacién y
capital; calidad de la vivienda; acceso y calidad de los servicios publicos; tamario,
composicion y seguridad del hogar. La investigacion revel6 que las condiciones de vida no
dependen unicamente del nivel de ingresos, sino también de las oportunidades de
crecimiento personal e intelectual. Para esto, se analizaron las variables que influyen en las

condiciones de vida y su relacién utilizando el coeficiente de correlacion de Pearson.

En la investigacion de Macia et al. (2019), Se realizd un analisis de los factores
asociados a las condiciones de vida de los vendedores ambulantes informales del corredor
vial Ayacucho en la zona centro de Medellin, Colombia. La metodologia utilizada fue
cuantitativa y descriptiva, con un enfoque empirico-analitico. Se recopil6 informacion sobre
caracteristicas del entorno social, familiar, laboral y econémico de los vendedores
ambulantes informales, que influyen en sus condiciones de vida. Entre las variables
estudiadas se incluyeron el tipo de vivienda, namero de hijos, personas dependientes del
trabajo, nivel educativo, afiliacién a la seguridad social, horas de trabajo diarias, dias de
trabajo a la semana y factores de riesgo.El estudio mostré que los vendedores ambulantes no
tienen condiciones laborales dignas y enfrentan riesgos fisicos y ergondmicos significativos,

lo que afecta su salud y no promueve el autocuidado.

Castillo & Gamboa (2020) En su investigacion, se ofrece un panorama
socioecondmico de los comerciantes informales en Ambato, Ecuador. El objetivo principal
fue determinar las condiciones de vida desde aspectos socioeconémicos, psicoldgicos y

ambientales. El estudio adoptdé un enfoque observacional, descriptivo y transversal,
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involucrando a un total de 92,438 personas que trabajan en el sector informal de la ciudad.
La informacion se recopilé mediante una encuesta de condiciones de vida que abordo
dimensiones socioecondmicas, psicoldgicas, fisicas y ambientales, desarrollada por el INEC
(2019) y la CEPAL (2001). Para evaluar las condiciones de vida, se utiliz6 un indice que
considero la tasa de acceso insuficiente a agua potable (TNAA), la tasa de acceso insuficiente
a servicios de salud (TNAS) y la tasa de desnutricién (TD). El estudio concluyé que, segun
este indice, las condiciones de vida no son desfavorables. Sin embargo, este resultado se
complementd con otros indicadores como ingresos, vivienda, educacién y condiciones
ambientales para obtener una perspectiva mas completa de los problemas socioecondémicos.
Se encontrd que los comerciantes informales tienen un ingreso mensual promedio de USD
573, inferior al costo de la canasta basica familiar de USD 715.70, lo que requiere que
trabajen més dias para cubrir este déficit. Ademas, se destaco la inestabilidad de ingresos, la
exposicion a riesgos ambientales y la discriminacion psicologica como caracteristicas
significativas de esta actividad econdmica.

Galarzaet al. (2021) Se realizé un estudio en mujeres de Cali, Colombia, que trabajan
en la economia informal, con el fin de explorar la relacion entre sus condiciones laborales y
su salud. Este estudio transversal y correlacional incluyd la participacion de 48 mujeres. Se
emplearon dos cuestionarios principales: el CVT-GOHISALO, enfocado en las condiciones
laborales abarcando aspectos como apoyo institucional, seguridad en el trabajo, satisfaccion
laboral y desarrollo personal, entre otros; y el SF-36, que evalud la calidad de vida
relacionada con la salud en dimensiones como funcionamiento fisico, mental y social. Los
resultados revelaron niveles significativos de insatisfaccion en diversas dimensiones del
CVT-GOHISALO, destacandose especialmente en desarrollo personal y bienestar logrado a
través del trabajo. En cuanto al SF-36, las puntuaciones promedio fueron bajas tanto en el
componente fisico como en el mental. Ademas, se encontré una correlacion moderada y
estadisticamente significativa entre los puntajes globales del CVT y el SF-36, indicando que,
a menor satisfaccion laboral, menor calidad de vida relacionada con la salud. Como
recomendacion final, se sugiri6 implementar programas de salud publica integrales que
consideren tanto los aspectos laborales como sociales que afectan el desarrollo personal y el

bienestar de las personas gue trabajan en la economia informal.

Para Delgado (2019) Se llevd a cabo un estudio en la Parroquia urbana del cantdn

Portoviejo, en la provincia de Manabi, para investigar coémo la afiliacion voluntaria al
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Instituto Ecuatoriano de Seguridad Social (IESS) afecta las condiciones de vida de los
comerciantes informales de Picoaza. Este estudio se enmarcd en un enfoque positivista y
descriptivo, utilizando un método no experimental y basado en el método deductivo e
historico. La muestra incluyo a 79 personas seleccionadas aleatoriamente de una poblacién
total de 100 mediante muestreo probabilistico. Entre los resultados mas significativos, se
encontro que el 78.48% de los encuestados no estaban afiliados al IESS. Ademas, el 54% de
los comerciantes informales expresé que el IESS no les habia proporcionado suficiente
informacidn sobre los beneficios y tipos de afiliacion disponibles. Por ultimo, el 63.79% de
los trabajadores profesionales consider6 que la seguridad social contribuye positivamente a
sus condiciones de vida al ofrecer servicios de proteccion social universal. Este estudio
subraya que los trabajadores informales, al no tener acceso al sistema formal de seguridad
social, carecen de proteccion ante situaciones como enfermedades, desempleo y otros
eventos imprevistos que podrian llevarlos a caer en la pobreza, afectando adversamente sus

condiciones de vida.

Un estudio realizado por Chicaiza (2017) en la parroquia de Cotocollao, canton
Quito, en el afio 2015, se observaron diversas actividades econdmicas que incluian el
comercio informal, donde las personas operaban sin regulacion ni control por parte de
organismos especificos. Ademas, se identifico que el comercio informal tenia un efecto
negativo en los comerciantes formales, generando una competencia desleal al ofrecer
productos a precios mas bajos, por lo cual se reducen las ventas y los ingresos de los
comerciantes formales dando como resultado malas condiciones de vida lo que se propone
un lugar adecuado para la venta de productos, obtencién de permisos municipales, etc.,
mejorando asi la condiciones de vida de quienes se dedican al comercio informal y forman
procurando que sus condiciones no se vean afectadas, se toma en cuenta el trabajo de campo
basado en visitas y entrevistas personales a cada comerciante relacionado a ejes econémicos,
sociales, salud, educacion y seguridad .Se aplicé un enfoque multimodal, por lo que se
considera el método cualitativo y cuantitativo con el fin de conocer las condiciones de vida de
los comerciantes en su labor diaria, como resultado principal es que cada familia posee
ingresos bajos que no logran alcanzar sus gastos en consumo, este estudio afirma que no

existe empleo llegando a altas tasas de migracion.
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Un estudio realizado por Tinoco (2019) se llevd a cabo un estudio sobre los
determinantes sociales de la salud relacionados con las condiciones de vida de los
trabajadores comerciantes informales en dos mercados de abastos ubicados en el Cercado de
Tacna, Per0. El estudio adoptd un enfoque social y se centré en un grupo de empresarios
informales de la region de Tacna, midiendo su percepcion sobre las condiciones de vida y
los principales factores determinantes. El disefio del estudio fue observacional, prospectivo,
transversal y analitico, con la participacién del 100% de los comerciantes informales en
ambos mercados de abastos (n=151). Para evaluar las condiciones de vida, se consideraron
variables sociodemogréficas como la ubicacion y el tiempo dedicado a la comercializacion
en sus respectivas secciones. Se identificaron variables influyentes utilizando pruebas de chi-
cuadrado, con un nivel de significacion establecido en p<0,05. El instrumento utilizado para
la recoleccion de datos incluyé variables independientes como empleo, salud, seguridad, y
la percepcion subjetiva de las condiciones de vida en sus hogares desde la perspectiva de los

comerciantes informales.

De acuerdo con un estudio realizado por Oswaldo (2015) sobre la productividad y su
impacto en la mejora de las condiciones de vida de los comerciantes independientes de una
franquicia de Bonice, que se distribuyen a través de pequefios proveedores, comiunmente
conocidos como Bonaiceros, hoy en dia las politicas actuales implementadas por el gobierno
no favorecen a muchos comerciantes, las represiones municipales llevan a tener temor en el
lugar de negocio obligando a abandonar sus lugares de venta , estas son consecuencias que
empeoran la condiciones de vidade Ilos comerciantes independientes ysu
responsabilidad para mejorar la situacion de vida es muy complicada, ya que todos en este
modelo de negocio se dedican a alguna actividad, sin importar si es organizar o vender. En
este estudio se considera dimensiones como el nivel de tiempo empleado en su hogar vy el
nivel de tiempo empleado en su comercio, ademas el nivel de ingresos por dia
,alimentacion diaria , y acceso a servicios basicos , resultados que vuelven a que la empresa
se vuelva proactiva y adopte una cultura de crecimiento continuo en el trabajo
concertado efectivamente se llega a una conclusion que los vendedores de Bonice tienen
pésimas condiciones de vida porque no logran cubrir sus necesidades basicas como la
alimentacion y no cumplen con los usos minimos de los servicios basicos medidas a traves de

este estudio.
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2.1 Condiciones de vida

En si el termino condicion de vida se utiliza en diversas areas, ya que se trata de un
concepto multidimensional que abarca diferentes aspectos de la vida humana. Entre las areas
que resalta este término esta la medicina, salud publica, trabajo social y bienestar, economia
y desarrollo, psicologia y bienestar. Por tal razon existen diversas definiciones del término.
Para Rodriguez (2017) La nocion de calidad de vida abarca diversos aspectos, divididos en
tres dimensiones principales: fisica, psicoldgica y social. La dimension fisica se centra en el
estado de salud del individuo y los efectos derivados de la enfermedad y su tratamiento. La
dimension psicoldgica contempla la salud mental y emocional, englobando la percepcion
personal sobre la vida y la capacidad para enfrentar desafios. Mientras tanto, la dimensién
social considera las relaciones interpersonales y la integracion del individuo en su entorno
social. Estas dimensiones interactian y se influyen mutuamente, dando forma a la percepcion
global de la calidad de vida de cada persona. Melchiors et al. (2013) menciona que las
circunstancias que influyen en la calidad de vida estan determinadas por una variedad de
factores, tales como aspectos sociales, econdmicos, politicos, culturales y de salud. Como
resultado, dentro de una misma nacion, las personas experimentan realidades muy diversas
en términos de sus condiciones de vida, lo cual representa un desafio para las autoridades

gubernamentales que buscan abordar estas disparidades.

En la misma linea, la OMS (2006) manifiesta que “la CV (condicion de vida) es un
estado de completo bienestar fisico, mental y social, y no solamente la ausencia de afecciones
o enfermedades”; al igual que Amartya Sen (2000) la CV (condicion de vida) como un
concepto amplio que se refiere a la satisfaccion general de las necesidades humanas, como
la salud, el bienestar psicoldgico, la seguridad, el confort, la realizacion personal y la
felicidad. Por otra parte, Fisher et al. (2020) nos dice una definicion mas actual, tomando en
cuenta la sostenibilidad ambiental. Fisher menciona que la CV (condicion de vida) “es un
estado de bienestar multidimensional que se basa en la satisfaccion y el acceso a los recursos
y oportunidades necesarios para satisfacer las necesidades humanas basicas y lograr un
desarrollo humano sostenible” (p.1). La sostenibilidad ambiental es un elemento clave de las
condiciones de vida, ya que se relaciona con la capacidad de satisfacer las necesidades
presentes sin comprometer las necesidades de las generaciones futuras, y requiere de un

enfoque integrado y equilibrado entre el desarrollo social, econdmico y ambiental, haciendo
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énfasis en la necesidad de un enfoque integrado y equilibrado para lograr un desarrollo
humano sostenible (Fisher, et al.,2020).

En la misma linea Sachs, (2012) manifiesta que,” la CV (condicion de vida) es la
capacidad de los individuos y las sociedades para satisfacer sus necesidades, lograr sus
objetivos y disfrutar de una vida plena y satisfactoria, sin comprometer las posibilidades de
las generaciones futuras"; asi mismo, Mitra & Sambamoorthi, (2014) definen que la CV
(condicion de vida) se refiere al bienestar fisico, psicolégico y social de las personas, asi
como a la satisfaccion que experimentan en su vida cotidiana. Esta satisfaccion esta
influenciada por factores como el acceso a los servicios de salud, la educacion, el empleo, la

vivienda, el medio ambiente y la cultura”

Sin embargo, Lopez & Carresi et al. (2018) va un poco mas alla, Lépez menciona
que la CV (condicion de vida) se refiere a la capacidad de los individuos y las comunidades
para satisfacer sus necesidades basicas de forma sostenible, garantizando la proteccion del
medio ambiente y la justicia social, y promoviendo la equidad y la participacion ciudadana

en la toma de decisiones.

En tal sentido, con base a los distintos enfoques del término, la definicién de CV
(condicion de vida) en la actualidad varia segun la perspectiva y el enfoque que se utilice
para abordar este concepto. Sin embargo, en general, se puede decir que la condicién de vida
se refiere al bienestar integral de las personas, que abarca diferentes aspectos de la vida,
como la salud fisica y mental, la educacion, el trabajo, las relaciones sociales, la seguridad y
el acceso a los recursos y servicios basicos. Ademas, en la actualidad la CV (condicion de
vida) también se relaciona con otros aspectos, como la sostenibilidad ambiental, la igualdad
de oportunidades y el respeto a los derechos humanos. Adicional a ello, “La pandemia de
COVID-19 ha puesto de manifiesto la importancia de las condiciones de vida y ha
introducido nuevos desafios para asegurar el bienestar de las personas en un contexto de

incertidumbre y cambio continuo” (Cepal, 2020, p1).

En este sentido, se podria definir las condiciones de vida en la actualidad como un

estado de bienestar y satisfaccion integral de las personas, que incluye aspectos sociales,
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econdmicos, ambientales y culturales, y que requiere de un enfoque integrado y

multidimensional para su evaluacion y mejora continua.

2.1.1 Origen e historia del téermino “condiciones de vida”

El concepto de (CV) condicion de vida aparece después de la segunda guerra mundial
con la finalidad de conocer la percepcion de las personas acerca de si tenian una buena vida
0 si se sentian econdmicamente estables (Urzua & Caqueo-Urizar ,2012, p 62).El termino
comenzd a extenderse a partir de los afios setenta cuando sociélogos comenzaron a investigar
a mas profundidad la CV (condicion de vida) ; recolectando informacién relacionados con
el nivel socioeconémico, nivel educacional y tipo de vivienda, siendo los mismos
indicadores insuficientes, debido a que solo explicaban un 15% de la varianza de CV
(condicion de vida) . Frente a ello, los psicologos de la época plantearon nuevas maneras de
medir la CV (condicion de vida), tratando de aumentar el porcentaje de la varianza en la CV
(condicion de vida) de las personas. Por tal razon se agregaron indicadores psicolégicos
como la felicidad y satisfaccion donde explicaban en un 50% la varianza (Urzua & Caqueo-
Urizar ,2012, p 62).

El termino de condicion de vida para algunos autores se origina con el fin de
diferenciar los resultados relevantes en las investigaciones del campo de la salud, bienestar
subjetivo y satisfaccion con la vida. Por otro lado, muchos investigadores no han
diferenciado claramente el concepto de CV (condiciones de vida) o lo han utilizado de
manera indistinta. Urzua y Caqueo-Urizar (2012) sefialan que términos como satisfaccion
con la vida, bienestar subjetivo, auto reporte de salud, situacion mental, felicidad, ajuste,
estado funcional y valores vitales se emplean para referirse a CV, lo que genera confusion
sobre lo que realmente se intenta describir (p. 62). Este gran dilema de concepciones puede
derivar de la naturaleza del término, debido a que este concepto es multidisciplinario. Por
tal razén los economistas tienden a centrarse en elementos que son tangibles de la CV
(condicion de vida) como por ejemplo el ingreso econémico; en cambio, los cientificos
encargados de las ciencias sociales lo tomaran como una percepcién individual sobre la CV
(condicion de vida). El termino de abarca tres ramas importantes: la economia, medicina y
ciencias sociales. Cada una de estas areas ha promovido diferentes puntos de vista de como

deberia ser conceptualizado la condicién de vida (Urzua & Caqueo-Urizar ,2012).
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2.1.2 Importancia de las condiciones de vida

De acuerdo con un enfoque social la condicién de vida se ha convertido en una
medida crucial del éxito de las sociedades. Los gobiernos y las empresas estan cada vez mas
interesados en mejorar la condicion de vida de sus ciudadanos y empleados (Sachs,2011).
Asi mismo, la Organizacion Mundial de la Salud OMS (2019) menciona que la CV
(condicion de vida) es una preocupacion central para la mayoria de la gente en todo el
mundo, y es un concepto clave en las politicas publicas y los debates sociales en muchas
sociedades modernas. Ademas, hoy en dia la condicién de vida va de la mano con la
sostenibilidad ambiental como menciona el articulo, Sustainable Livelihoods Approach
(2012). La sostenibilidad ambiental y las condiciones de vida son dos caras de la misma
moneda. Una buena condicion de vida se relaciona con un consumo sostenible de los
recursos naturales, lo que a su vez contribuye a la preservacion del medio ambiente y la lucha

contra el cambio climatico.

Por otro lado, desde un enfoque de salud la CV (condicion de vida) es una
preocupacion importante para las personas con discapacidad y sus familias. Una buena
condicidn de vida puede mejorar la salud, la felicidad y la independencia de las personas con
discapacidad (Mitra & Sambamoorthi, 2014, p14). En sintesis, podemos decir que la
condicidn de vida es importante porque se relaciona directamente con el bienestar individual,

el desarrollo humano, la competitividad econémica y la sostenibilidad ambiental.

2.1.3 Enfoques teodricos

La economia del bienestar es una teoria econémica que se enfoca en el bienestar
humano y en la busqueda de politicas economicas que mejoren las condiciones de vida de
las personas Esta teoria fue desarrollada a partir de los trabajos del economista britanico

Arthur Pigou en la primera mitad del siglo XX (Duarte & Jiménez 2007).

Segun Pigou (1920), el papel de la economia es maximizar el bienestar social, lo que
significa que la economia debe medirse por el bienestar que genera en la sociedad. Para
Pigou, el bienestar social se puede maximizar a través de la intervencion del gobierno en la
economia, ya que este puede corregir las fallas del mercado y redistribuir la riqueza de

manera mas equitativa.

30



Otro autor importante en la economia del bienestar es el economista estadounidense
Kenneth Arrow, quien desarroll6 el teorema de la imposibilidad en la teoria del bienestar.
Este teorema sostiene que no es posible satisfacer todas las preferencias de los individuos en
una sociedad y que las decisiones de bienestar social implican necesariamente la eleccion
entre diferentes valores y objetivos (Arrow,1951).Ademas de Pigou y Arrow, otros autores
que han contribuido a la teoria de la economia del bienestar son Richard Musgrave, quien
desarrollo la teoria de las tres funciones del Estado en la economia (asignacion, distribucion
y estabilizacion), y Amartya Sen, quien ha abogado por una perspectiva mas amplia del
bienestar humano que incluya no solo los ingresos, sino también la educacidn, la salud, la

igualdad de género y otros aspectos (Actis,2015).

En sintesis, la economia del bienestar se enfoca en la maximizacion del bienestar
social a traves de la intervencion del gobierno en la economia y la redistribucion de la riqueza
de manera mas equitativa. Esta teoria ha sido desarrollada por varios autores importantes,
como Pigou, Arrow, Musgrave y Sen, y ha tenido una gran influencia en la politica

econdmica y social de muchos paises.
2.1.3.1 Teoria del capital humano

La teoria del capital humano es una teoria econdomica que sostiene que la educacion
y la formacién de las personas son inversiones en capital humano que aumentan la
productividad y los ingresos de los individuos y, por lo tanto, su condicion de vida. Segun
esta teoria, cuanto mas invierten las personas en su educacion y capacitacién, mayor sera su

capacidad para obtener ingresos y mejores trabajos (Monroy& Flores,2009).

Schultz (1961) sostiene que el capital humano es un factor de produccion que se
puede acumular a través de la educacion, la formacién y la experiencia. En su opinién, el
capital humano es tan importante como el capital fisico (como las maquinas y las
herramientas) en la creacion de riqueza y bienestar. Ademas, la educacion y la formacion
son inversiones que tienen un rendimiento a largo plazo. A medida que los individuos
mejoran sus habilidades y conocimientos, pueden desempefiar trabajos mas productivos y
mejor remunerados, lo que a su vez les permite mejorar sus condiciones de vida. Ademas, la
educacion y la formacion también tienen un impacto positivo en la salud, la longevidad y la

participacion en la vida social y cultural de los individuos.
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Por otro lado, Sen (1993) ha criticado la teoria del capital humano por considerar que
se enfoca exclusivamente en la formacion y la educacién, ignorando otros factores
importantes que influyen en la condicién de vida, como la salud, la igualdad de
oportunidades y la libertad de eleccién. Ademas, Sen argumenta que la libertad y la
capacidad de las personas para elegir su propio camino son fundamentales para las
condiciones de vida. Segun Sen, el desarrollo econdmico no se puede medir solo en términos
de crecimiento del PIB, sino que debe medirse en funcion de la capacidad de las personas
para hacer lo que valoran y para llevar una vida que consideren valiosa. La condicion de vida
no solo depende de las condiciones materiales, sino también de la libertad y el
empoderamiento de las personas. Para mejorar las condiciones de vida, es necesario abordar

las desigualdades y las barreras que limitan la capacidad de las personas para elegir y actuar.

2.1.3.2 Teoria del desarrollo humano

La teoria del desarrollo humano, desarrollada por el economista indio Amartya Sen
en la década de 1980, ofrece una perspectiva que va mas alla del simple crecimiento
economico Y la produccion de bienes y servicios. Esta teoria se centra en las capacidades y

oportunidades que tienen las personas para llevar una vida digna y plena (Cordoba ,2006).

Segun la teoria del desarrollo humano, el crecimiento econémico por si solo no es
suficiente para garantizar una vida digna y satisfactoria. También es esencial que las
personas tengan acceso a educacion, salud, vivienda, empleo y otros recursos que les
permitan desarrollar sus habilidades y capacidades, y participar activamente en la sociedad
(Cérdoba 2006).

La teoria del desarrollo humano se centra en tres aspectos principales: la libertad, la
equidad y la sostenibilidad. La libertad se refiere a la facultad de las personas para elegir su
propio camino de vida y tomar decisiones importantes que afectan su bienestar. La equidad
implica una distribucidn justa de oportunidades y recursos entre las personas, garantizando
que todos tengan las mismas posibilidades de desarrollar sus capacidades. La sostenibilidad
se centra en satisfacer las necesidades presentes sin comprometer la capacidad de las futuras

generaciones para cubrir sus propias necesidades (Cérdoba, 2006).
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2.1.4 Componentes de las condiciones de vida

En el siglo pasado, las Naciones Unidas, la OIT, la ONU para la Agricultura y la
Alimentacién, la Organizacién de las Naciones Unidas para la Educacion, la Ciencia y la
Cultura, y la Organizacién Mundial de la Salud publicaron una guia provisional que detalla
los componentes necesarios para medir las condiciones de vida de una poblacion (ONU,
2022).

El grupo de expertos consideraron que los componentes para medir el nivel de vida

deben ser los siguientes:

e Salud

Dentro de estos componentes, se priorizan la esperanza de vida al nacer, la tasa de
mortalidad infantil y la tasa bruta de mortalidad. Estos tres indicadores se han utilizado
durante mucho tiempo para medir el nivel sanitario general y estdn estrechamente

relacionados con otros aspectos del nivel de vida. (ONU ,2022)

e Consumo de alimentos y nutricion

Dentro de estos componentes, se recomienda incluir indicadores como el promedio
de las disponibilidades nacionales de alimentos en la etapa de distribucién al por menor,
expresado en calorias, comparado con las necesidades calculadas de calorias; el promedio
de las disponibilidades nacionales de alimentos en la etapa de distribucion al por menor,
expresado en el total de proteinas; el promedio de las disponibilidades nacionales de
alimentos en la etapa de distribucién al por menor, expresado en proteinas animales; y el
porcentaje del total de calorias obtenidas de cereales, raices, tubérculos y azlcares.
(FAO,2023).

Estos indicadores se han calculado tradicionalmente utilizando datos sobre las
disponibilidades nacionales de alimentos, clasificados en diversas categorias. Sin embargo,
reflejan deficiencias debido a la insuficiencia y la inexactitud de los calculos de estos datos.
En los Ultimos afios, el aumento en el nimero de encuestas sobre el consumo de alimentos
en el hogar ha permitido utilizar los datos arrojados por estas encuestas para verificar la

exactitud de las cifras relativas a las disponibilidades nacionales. (FAO,2023).
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e Educacion

Se consideran los siguientes indicadores prioritarios: la tasa de alfabetismo en
adultos, desglosada por porcentaje de la poblacién masculina y femenina de 15 afios 0 mas;
la proporcion de matricula escolar; la proporcion de alumnos matriculados en escuelas
primarias; la proporcion de alumnos matriculados en escuelas secundarias; la proporcion de
alumnos matriculados en establecimientos de ensefianza superior; el nivel de educacion
alcanzado; y la proporcion entre alumnos y maestros (UNESCO, 2014). Todavia no se
considera posible recomendar indicadores de educacion técnica, ya que es dificil definir los
diversos niveles y formas de esta educacion de manera que los datos obtenidos sean
susceptibles de analisis. Sin embargo, se da gran importancia a la formulacién y unificacién
de este tipo de datos. (UNESCO, 2014)

e Vivienda

En este componente, se sugiere incluir indicadores prioritarios como el porcentaje de
la poblacion que vive en viviendas; el porcentaje de viviendas ocupadas con tres 0 mas
personas por habitacion; el porcentaje de viviendas ocupadas con acceso a agua corriente,
tanto dentro como fuera de la vivienda; y el porcentaje de viviendas ocupadas con bafio
privado. (Cepal, 2017)

e Seguridad Social

Se reconoce la importancia de este componente y se ha avanzado significativamente
en la sistematizacion de las estadisticas de seguridad social. Sin embargo, sigue siendo
extremadamente complicado definir de manera uniforme, a nivel internacional, todos los
aspectos que incluye la seguridad social, asi como determinar cuantas personas participan y
se benefician de ella. Esta dificultad se debe a las diversas formas en que la seguridad social

estd organizada en diferentes paises. (Cepal, 2013).

El principal desafio para obtener datos uniformes y completos proviene de la
diversidad de sistemas que los paises emplean para gestionar la seguridad social. Estos
sistemas varian desde formas familiares de ayuda, que son voluntarias y privadas, hasta

sistemas publicos financiados por contribuciones obligatorias que cubren ciertos riesgos,
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complementados por servicios y coberturas adicionales del gobierno central vy
administraciones locales. Ademas, existen planes voluntarios que pueden abarcar distintos
tipos de riesgos. Debido a estas diferencias, todavia no es viable recomendar indicadores

uniformes para este componente a nivel internacional (Cepal, 2013)

e Vestido

Aungue no se puede sugerir la utilizacion de indicadores para realizar comparaciones
internacionales, se ha mantenido este elemento debido a que su valor como parte del estandar
de vida esta influenciado principalmente por factores como el clima, la ocupacion y las
caracteristicas culturales (ONU, 2022).

e Esparcimiento y recreo

Medir este aspecto presenta dificultades debido a las variaciones en las actividades
de entretenimiento y ocio, asi como a la falta de datos comparables a nivel internacional
sobre aspectos mas tradicionales relacionados con la vida familiar y personal. Aunque se
pueden emplear indicadores como el nimero de asientos en cines y teatros o visitas a museos
por cada 100,000 habitantes para medir formas modernas de entretenimiento, estos
indicadores podrian no reflejar completamente este aspecto en muchas partes del mundo. Se
sugiere recopilar informacion detallada sobre todos los elementos que podrian incluirse en
este ambito. (ONU, 2022).

e Libertades humanas

El Grupo de Trabajo sefialé que, si bien hay un amplio consenso sobre la importancia
de este aspecto al revisar las recomendaciones del Comité de Expertos, existen
incertidumbres sobre como medirlo de manera cuantitativa. Aunque el Grupo de Trabajo
acordd mantener este aspecto, atn no considero6 viable recomendar indicadores especificos
a nivel internacional (ONU, 2022).

Segun la OCDE (2021), el indicador de Condiciones de Vida abarca una variedad de

aspectos, incluyendo la salud, el nivel educativo y las habilidades, la seguridad, la calidad
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del entorno ambiental, el compromiso civico, las relaciones sociales, el equilibrio entre la

vida personal y laboral, y el bienestar subjetivo.
e Conocimientos y Competencias

La educacion y las competencias aportan muchos beneficios a la sociedad, como el
crecimiento econdmico, la cohesion social y la reduccion de la delincuencia A nivel
individual, una buena educacién también tiene un valor intrinseco y satisface la necesidad
basica de aprender y adaptarse a circunstancias cambiantes. El conocimiento y las
habilidades tienen un impacto positivo en las condiciones materiales de vida. De hecho, los
niveles mas altos de educacion se asocian con mayores ingresos y perspectivas de empleo,
mejor salud y mayor probabilidad de trabajar en un entorno con menos riesgos para la salud
(Gutiierrez, 2014)

e Seguridad

La seguridad personal, o ausencia de peligro, es un elemento importante del bienestar
humano. Aunque existen muchas amenazas para la vida humana, desde conflictos politicos
y étnicos hasta problemas medioambientales, accidentes industriales y atentados terroristas,
la delincuencia es una de las amenazas mas comunes para la seguridad personal tanto en los
paises en desarrollo como en los industrializados. Esta amenaza incluye muchos delitos,
como los contras la propiedad, los delitos de contacto, los delitos no tradicionales vy el
asesinato. Sin embargo, segun la Clasificacion Internacional de Delitos con Fines
Estadisticos (ICCS), "no es posible ofrecer una definicion sistematica y exhaustiva de la
delincuencia debido a la gran variedad de métodos y materiales utilizados por los paises a la

hora de establecer leyes penales” (Shaw, 2014).

e Relaciones sociales

Las relaciones sociales son cruciales para el bienestar individual. Ademas del placer
intrinseco que nos proporcionan las relaciones sociales, las personas con redes de apoyo
amplias tienen mas probabilidades de estar mas sanas, vivir mas afios y tener trabajo. Por
otro lado, la falta de relaciones sociales puede afectar a la salud fisica y mental. (Cacioppo,
et al 2010).
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e Conciliacion de la vida personal y laboral

La manera en que las personas gestionan su tiempo en la vida diaria es crucial para
su bienestar. Segun el marco de la OCDE para medir el bienestar, el equilibrio entre la vida
laboral y personal se define como "un grado satisfactorio de equilibrio entre las
responsabilidades laborales y personales de una persona”. Esto implica evaluar la capacidad
de las personas para equilibrar sus compromisos familiares, actividades de ocio y trabajo, ya
sea remunerado o no remunerado (OCDE, 2021). Por otro lado, trabajar demasiado poco
puede dificultar a las personas obtener los ingresos necesarios, desarrollar una carrera
profesional y encontrar un proposito en la vida. Por el contrario, trabajar en exceso puede
Ilevar a que las personas dispongan de menos tiempo para si mismas, sus familias y amigos,
lo que puede resultar en problemas de salud, especialmente cuando se combina con malas
condiciones laborales. (ONU, 2022).

2.2 Comercio

De acuerdo con la definicion del diccionario de la Real Academia Espafiola, el
comercio se describe como “la negociacion que se lleva a cabo mediante la compra, venta o
permuta de bienes o mercancias” (RAE, 2018).

El comercio se define como la actividad socioeconémica que involucra la compra y
venta de bienes, ya sea para su uso directo, reventa o transformacién. Implica un intercambio
o transaccién donde algo se intercambia por otra cosa de valor equivalente. (UNISON, 2018).

Esta actividad econdmica es crucial para el desarrollo econémico, ya que el comercio
acta como un motor de crecimiento que crea empleos, reduce la pobreza y amplia las

oportunidades econdmicas. (Banco Mundial, 2022).
2.2.1 Clasificacion del comercio

Comercio al por mayor

El comercio al por mayor se refiere a las unidades econdmicas especializadas en la
compray venta de bienes de consumo intermedio Yy final, sin realizar transformaciones. Estos
bienes abarcan desde bienes de capital hasta materias primas y suministros para la
produccién. Los productos se venden a comerciantes, distribuidores, fabricantes y
proveedores de bienes y servicios. También incluye unidades econdmicas que participan en

solo una parte del proceso, ya sea la compra o la venta de estos bienes. (SCIAN, 2018)
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Comercio al por menor

El comercio al por menor incluye la reventa de mercancias o productos destinados al
consumo personal o doméstico, sin realizar transformaciones. Este sector comprende
unidades econdmicas que se especializan en la compraventa de bienes de consumo final,
destinados a ser adquiridos por individuos y hogares. También abarca unidades econémicas
que participan en una parte especifica de este proceso, ya sea la compra o la venta de estos
bienes (SCIAN, 2018).

2.2.2 Comerciantes

El comerciante, ya sea una entidad empresarial 0 una persona, se dedica
principalmente a la adquisicion y disposicion de diversos productos con el fin de obtener
beneficios mediante esta intermediacion. La condicion de comerciante se atribuye a un
individuo cuando satisface los requisitos legales y lleva a cabo de forma habitual o constante
actividades comerciales. Algunos de los requisitos para adquirir este estatus incluyen el
registro, el mantenimiento de registros contables y la observancia de las regulaciones

establecidas por el marco legal correspondiente (INDEED, 2022).
2.2.3 Tipos de comerciantes
a) Electronico

Los comerciantes en linea, también conocidos como comercio electronico, se dedican
a la venta de productos o servicios a través de Internet. Aunque a menudo se confunden con
los "vendedores en linea™, estas ocupaciones tienen caracteristicas distintivas. EI comerciante
en linea no solo compra y vende productos, sino que opera principalmente en el ambito
virtual. (INDEED, 2022).

b) Minorista

El comerciante minorista, también conocido simplemente como minorista, es aquel
que adquiere productos de mayoristas con el fin de venderlos en cantidades mas pequefias a
consumidores finales. Este profesional actia como intermediario entre los productores y los
consumidores, y suele especializarse en areas como marketing, ventas y servicio al cliente
(INDEED, 2022).
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¢) Mayorista

En contraste, los mayoristas adquieren productos a granel directamente de los
fabricantes para redistribuirlos a los minoristas en cantidades mas manejables. Su funcién
principal es actuar como intermediarios entre los productores y los minoristas, facilitando
asi el flujo eficiente de productos en el mercado (INDEED, 2022).

d) Afiliado

Este tipo de profesional es conocido como un afiliado de marketing o afiliado. Su
funcién consiste en generar trafico y clientes potenciales hacia sitios web mediante
estrategias efectivas. Los afiliados promocionan productos o servicios a través de sitios web
0 redes sociales y reciben comisiones basadas en los resultados obtenidos, como cuando los

usuarios realizan compras utilizando los enlaces proporcionados por ellos (EMMPA, 2023).
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CAPITULO IILI.
3. METODOLOGIA.
3.1 Método

Se considero el método analitico hipotético deductivo ya que, segun Hernandez et al
(2010)” utiliza razonamiento desde lo general hacia lo especifico al realizar una
investigacion cientifica, comenzando con la observacion y la identificacion de necesidades,
determinando las variables a estudiar y estableciendo conexiones con teorias y estudios
previos. En este sentido, se llevo a cabo un analisis de variables cuantitativas y cualitativas
utilizando el contraste de hipdtesis, a través de la prueba U Man Whitney Y Chi cuadrado.
El objetivo fue identificar las diferencias estadisticamente significativas entre las variables

mas importantes de los dos grupos de comerciantes.

3.2 Tipo de investigacion

La presente investigacion adopta un enfoque descriptivo, conforme a Hernandez et
al. (2010), con el objetivo de especificar las propiedades y caracteristicas mas relevantes de
personas, grupos, comunidades u otros fendmenos analizados. Ademas, posee un enfoque
mixto, cuantitativo y cualitativo por que se presentan variables que justifico el caracter
interpretativo, su disefio es no experimental, porque no existi6 modificacion de variables.
Asi mismo se llevo a cabo la investigacion de campo e implico el uso de fuentes primarias
para recopilar informacién. Por otro lado, las fuentes secundarias consistieron en libros,
articulos cientificos, publicaciones, sitios webs y fuentes oficiales como la pagina de la EP-
EMMPA.

3.3 Poblacion y muestra

El Mercado Mayorista de Riobamba cuenta con una poblacion total de 932
arrendatarios de los cuales se dividen en secciones de mariscos, kioscos de comidas, frutas
tropicales, centro comercial y productores agricolas. Para el presente estudio se clasificara
en dos grupos a la poblacion total, en comerciantes de productos agricolas y no agricolas.
Dentro de la poblacion de comerciantes de productos agricolas existen un total de 646

arrendatarios de los cuales se elabord un muestreo aleatorio simple de la siguiente manera:
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Zzqu
~ EZ(N-1)+Z2Pq

n (1)

donde:
n es el tamario de la muestra
Z es el nivel de confianza = 95%=1,96
p es la variabilidad positiva o probabilidad de éxito (0,5)
g es la variabilidad negativa o probabilidad de fracaso (0,5)
N es el tamafio de poblacion
E es la precisién o error=0,05
(1,96)2(0,5)(0,5)(646)
- (0,05)2(646—1)+(1,96)%(0,5)(0,5)

n 2)

Muestra= 242
Se estratifico una muestra de 242 comerciantes arrendatarios de productos agricolas,
por lo tanto, este total se dividié para cada seccion que comprenden los productos agricolas

de acuerdo con el porcentaje de participacion de la siguiente manera:

Tabla 1
Comerciantes arrendatarios de productos agricolas por secciones.

Productos agricolas Arrendatarios Porcentajes Encuestados

Ajos 15 2,32% 5
Ajos con cascara 7 1,08% 3
Ajos pelados 5 0,77% 3
Alfalfa 10 1,55% 5
Arvejay frejol 51 7,89% 16
Cebolla blanca 19 2,94% 7
Cebolla colorada 52 8,05% 18
Chochos 13 2,01% 5
Choclos 37 5,73% 13
Cilandro 16 2,48% 5
Fruta nacional e importada 50 7,74% 21
Fruta tropical 43 6,66% 15
Frutilla 7 1,08% 3
Habas 25 3,87% 9
Legumbres 37 5,73% 11
Mellocos 15 2,32% 7
Papas 73 11,30% 28
Rébanos y papa nabo 16 2,48% 5
Tomate de arbol 68 10,53% 29
Tomate de carne 41 6,35% 13
Yerba medicinal 6 0,93% 3
Zanahoria y remolacha 36 5,57% 13
Zapallos 4 0,62% 5
Total 646 100% 242

Nota. Elaboracion propia.
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Dentro de la poblacién de comerciantes de productos no agricolas existen un total de

204 arrendatarios de los cuales se elabor6 un muestreo aleatorio simple de la siguiente
manera:

Zzqu

N = g@n-n+72pq O

donde:

n es el tamario de la muestra

Z es el nivel de confianza = 95%=1,96

p es la variabilidad positiva o probabilidad de éxito (0,5)

g es la variabilidad negativa o probabilidad de fracaso (0,5)
N es el tamario de poblacion

E es la precision o error=0,05

_ (1,96)2(0,5)(0,5)(204)
= 10,05)2(204 = 1) + (1,96)°(0.5)05) P

Muestra= 134

Se estratifico una muestra de 134 comerciantes arrendatarios de productos no agricolas, por

n

lo tanto, este total se dividié para cada seccion que comprenden los productos agricolas de

acuerdo con el porcentaje de participacion de la siguiente manera:

Tabla 2
Comerciantes arrendatarios de productos no agricolas por secciones.
Productos no agricolas Arrendatarios Porcentaje Encuestados

Cérnicos y pollos 8 3,92% 3
Coarrendatarios 1 0,49% 1
Cuartos frios 1 0,49% 1
Kioscos comidos 23 11,27% 18
Kioscos sacos 4 1,96% 1
Kioscos Huevos 5 2,45% 3
Locales comerciales 35 17,16% 18
Otros kioscos 51 25,00% 42
Pescados y mariscos 25 12,25% 16
Quesos y lacteos 19 9,31% 12
Valor agregado 6 2,94% 3
Intermediarias
financieras 2 0,98% 3
Otros locales 2 0,98% 3
Puestos taxis 2 0,98% 3
Puestos camionetas 20 9,80% 7
Total 204 100,00% 134

Nota. Elaboracion propia.
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3.4 Instrumento

Se levanto informacion, ademas se recopilo los datos que se pretende analizar donde
se utiliz6 como instrumento la encuesta de condiciones de vida dirigida a los hogares,
proporcionada por el INEC, donde se extrajeron las preguntas mas importantes que se
relacionan con el objetivo de estudio. La encuesta estd dividida en 5 dimensiones,
econdmico, vivienda, salud, educacion y familiar. EI nGmero total de preguntas fue de 33 de
las cuales 3 preguntas corresponden a informacion sociodemografica y las 30 preguntas

especificamente relacionadas a las 5 dimensiones.

Tabla 3

Dimensiones y variables de estudio.
DIMENSIONES VARIABLES
Econdmico Ingresos mensuales

Gastos mensuales
Ahorro mensual
Ventas mensuales
Margen de ganancia

Vivienda Tipo de Vivienda
Material predominante de las paredes
Materiales predominantes de los pisos
Propiedad de la vivienda

Salud Numero de chequeos médicos
Numero de veces que hace deporte
Numero de comidas al dia

Educacién Nivel de Educacion
Numero de talleres que asiste al mes para
formacién laboral

Familiar Tiempo que pasa con la familia
Apoyo familiar en la actividad laboral
Apoyo familiar en situaciones dificiles

Nota. Elaboraci6n propia.

3.5 Técnicas de analisis de datos

Para el procesamiento de la informacién recolectada, se emplearon programas
estadisticos e informaticos como Stata. Se utilizd Stata para obtener estadisticas y realizar
pruebas de hipotesis. Para la organizacion, tabulacion, y creacién de tablas y graficos de

datos, se emplearon Microsoft Office Excel y Microsoft Word.

Para identificar las diferencias entre los dos grupos, se realizaron analisis estadisticos

centrados en las medias y varianzas. Estos andlisis proporcionaron informacién sensible a
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valores atipicos y ayudaron a comprender la variabilidad en las causas independientes y
dependientes. La media se utiliza como medida de tendencia central para describir y entender
las distribuciones y caracteristicas del conjunto de datos especifico. Por otro lado, la
varianza, como medida de dispersion, indica en qué medida los datos se dispersan alrededor
de la media. Una alta varianza sugiere una dispersion significativa de los datos respecto a la
media.

Estos analisis permitieron evaluar si existen diferencias estadisticamente
significativas entre las variables investigadas.

Por lo que se plantea la hip6tesis de la siguiente manera:

Ho= si hay diferencias estadisticamente significativas en las condiciones de vida de
los dos grupos de comerciantes.

Hi=no hay diferencias estadisticamente significativas en las condiciones de vida de

los dos grupos de comerciantes.

3.6 Pruebas estadisticas

Para determinar si los datos siguen una distribucion normal, se aplicara el Test de
Kolmogorov-Smirnov, dado que ambos grupos tienen mas de 30 observaciones. Si la
variable en cuestion sigue una distribucion normal, se considera paramétrica y se aplicara la
prueba t de Student para muestras independientes. En cambio, si la variable no sigue una
distribucién normal, se considera no paramétrica y se aplicard la prueba U de Mann-
Whitney.

Ademas, para evaluar diferencias en variables cualitativas, se utilizara la prueba de
Chi-cuadrado. Se construyo una tabla de contingencia para el analisis correspondiente,
obteniendo el valor de Chi-cuadrado y el valor p asociado, de acuerdo con el nivel de

significancia establecido.

3.6.1 Test de normalidad (Kolmogérov-Smirnov)

Esta prueba estadistica permite obtener informacion sobre poblaciones especificas y
se utiliza como una prueba de bondad de ajuste para verificar si los datos de la muestra se
ajustan a una distribucion normal. Evalla el grado de concordancia entre los datos

observados y una distribucion teorica especifica, ayudando a determinar si los datos
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provienen de una poblacién que sigue la distribucién tedrica propuesta. Su objetivo es
contrastar hipotesis para determinar si la distribucion es normal o no. (Ruiz, 2018).

3.6.2 T Student

La prueba T de Student se utiliza tipicamente en estadistica inferencial para evaluar
si existen diferencias significativas entre las medias de dos grupos. Esta prueba se basa en el
supuesto de que las variables dependientes siguen una distribucion normal. El nivel de
significancia cominmente aceptado es p < 0,05, lo que indica el umbral por debajo del cual
se rechaza la hipétesis nula(ANOVA, 2015).

Dentro de la prueba T de Student se consideran varios factores para determinar si la
diferencia entre las medias de dos grupos es significativa. Una diferencia mayor entre las
medias sugiere una mayor probabilidad de que exista una diferencia estadisticamente
significativa. Ademas, cuanto menor sea la superposicion o traslape en las variaciones entre
los dos grupos, mayor sera la probabilidad de encontrar diferencias significativas entre ellos.
El tamafio muestral también es crucial, ya que muestras mas grandes tienden a ofrecer
medias mas estables y representativas, lo que influye en la significacion de las diferencias
entre las medias (ANOVA, 2015).

3.6.3 U Man Whitney

La prueba de suma de rangos, también conocida como prueba U de Mann-Whitney,
se utiliza cominmente para comparar las medianas de dos grupos de muestras
independientes. En la actualidad esta prueba se utiliza con mayor frecuencia para comparar
dos conjuntos de muestras distintas, es utilizada en &reas como la economia, la
administracion y la medicina (Sanchez, 2015). Es disefiada para probar las hipétesis nulas:
puesto que un elemento ya sea de la primera muestra o0 conjunto es de menor magnitud con
respectd a la segunda muestra y aqui la probabilidad de p (x< y) = 0,05. También su
interpretacion del valor de p nos facilita encontrar evidencias a favor o en contra de las
medianas, esta prueba al momento de comparar las medianas resulta inadecuada. Ademas,

pertenece al grupo de pruebas de las estadisticas no paramétricas.
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Para determinar si hay diferencias estadisticamente significativas entre los dos
grupos de comerciantes segun la prueba U Man Whitney se plantea la hipotesis nula y la
hipotesis alternativa con un nivel de confianza del 95% de la siguiente manera:

Ho=si hay diferencias estadisticamente significativas en las condiciones de vida de
los dos grupos de comerciantes.

Hi=no hay diferencias estadisticamente significativas en las condiciones de vida de

los dos grupos de comerciantes.

3.6.4 Chi Cuadrado

La prueba Chi cuadrado, propuesta por Pearson, se utiliza para evaluar el ajuste de
datos a una distribucion de probabilidad conocida, siendo un procedimiento estandar para
contrastar hipdtesis (Hernandez, 2017). Es una herramienta estadistica ampliamente
aceptada que se aplica en el analisis de dos 0 mas grupos de muestras y variables categoricas,
siendo util para detectar diferencias significativas entre las categorias de datos
independientes (Hernandez, 2017).

Para evaluar si existen diferencias estadisticamente significativas entre los dos
grupos de comerciantes mediante esta prueba, se plantea la hipdtesis con un nivel de
confianza del 95% de la siguiente manera:

Ho: No Existe una asociacion o diferencia significativa en la distribucion de la
variable entre las dos muestras.

H1: Existe una asociacion o diferencia significativa en la distribucion de la variable

entre las dos muestras.

3.6.5 Variables

Tabla 4
Variables cuantitativas y cualitativas.
Variables cuantitativas Variables cualitativas
Ventas mensuales(ddlares) Propiedad de la vivienda
Tipo de vivienda
NUmero de chequeos médicos (al afio) Apoyo familiar en el negocio (horas)
NUmero de veces que hace deporte (a la Apoyo familiar en situaciones dificiles
semana) Nivel de educacion

NUmero de comidas al dia (dia)
NUmero de talleres que asiste al mes (mes)

Tiempo familiar (horas)
Nota. Elaboracion propia.
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La variable ventas mensuales se escogid debido a la factibilidad de la informacidn,
ademas por ser la Unica variable dentro de la dimension econémica que el comerciante tiene
conocimiento, ya que las otras variables dentro de la misma dimensién estan interpretadas
en rangos, debido a esto no se puede contrastar para verificar las diferencias. Ademas, las
variables propiedad de la vivienda y tipo de vivienda se escogié debido a las consideraciones
mas importantes dentro del instrumento del INEC (Instituto Nacional de Estadistica y
Censos) puesto que ayuda a medir especificamente las condiciones de vida de una persona

o familia.

Las variables namero de chequeos médicos, nimero de veces que hace deporte y
numero de comidas al dia se escogieron para contrastar especificamente en la identificacion
de diferencias debido a que todas las variables dentro de la dimension salud son cuantitativas,
ademas esta dimension se considera una de las mas importantes para medir las condiciones
de vida. También las variables nivel de educacion y niumero de talleres que asiste al mes se
escogid debido a que la primera puede influir en el conocimiento necesario para manejar un
negocio y la segunda porque afecta o no en la preparacion de otras alternativas de negocio u

fortalecer el crecimiento de su negocio actual.
Las variables apoyo familiar en el negocio, apoyo familiar en situaciones dificiles y

tiempo familiar se escogio porgque son componentes del nivel de vida de acuerdo con la OIT
y del INEC.
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CAPITULO IV.
4. RESULTADOS Y DISCUSION
4.1 Mercado Mayorista EP-EMMPA

La EP-EMMPA, conocida como mercado mayorista, es una entidad publica
ampliamente reconocida a nivel nacional por su compromiso en la comercializacion y
mercadeo de productos agricolas. Su compromiso reside en cumplir con elevados estandares
de calidad y eficiencia. La organizacién se respalda en un talento humano orientado a lograr
el bienestar de sus clientes y usuarios, manteniéndose competitiva con principios éticos y
una filosofia de crecimiento institucional (EMMPA, 2023).“El Mercado mayorista de
Riobamba fue establecido con el propdsito de estructurar, gestionar, regular y supervisar el
sistema de comercializacion de los productos agricolas que los productores ofrecen a diario

en las instalaciones de la empresa “(Caceras, 2014).

Las instalaciones del mercado mayorista comprenden una plataforma cubierta donde
se llevan a cabo las principales actividades de comercializacion, asi como una zona adicional
dispuesta en kioscos. Durante el dia mas destacado de la feria, que suele ser los viernes, se
habilitan dos areas adicionales fuera de la plataforma debido a la gran afluencia de
productores y comerciantes. A pesar de que el terreno destinado para la construccion de la
empresa abarca 82.000 m2, unicamente se utilizan 50.000 m2 para la prestacion de servicios.
La plataforma principal tiene una superficie cubierta de 7.200 m2, mientras que el resto del
espacio se destina a diferentes fines como parqueaderos, vias, servicios sanitarios, area de

alimentacion, administracion y centro comercial, entre otros (Caceras, 2014).

En este capitulo se exponen los resultados obtenidos a partir de la encuesta sobre
condiciones de vida descrita en la metodologia. También se realiza el contraste de hipdtesis
en relacidn con las variables de estudio mas significativas.

El capitulo esta dividido en dos partes de la siguiente manera:

e Analisis de resultados de los comerciantes arrendatarios de productos agricolas y
no agricolas del Mercado Mayorista.
e Contraste de hip6tesis de las variables mas importantes entre los dos grupos de

comerciantes.
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Al finalizar las encuestas realizadas a los comerciantes de productos agricolas y no

agricolas, se muestran los siguientes resultados:

4.2 Informacion sociodemografica

Tabla 5
Informacidn sociodemogréfica de los comerciantes de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
Género Género
Masculino 81 33,47% Masculino 50 37,31%
Femenino 161 66,53% Femenino 84 62,69%
Total 242 100% 134 100%
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
Edad Edad
19-28 24 9,92% 19-28 33 24,63%
29-38 106 43,80% 29-38 71 52,99%
39-48 66 27,27% 39-48 29 21,64%
49-58 37 15,29% 49-58 1 0,75%
59-69 9 3,72%
Total 242 100% 134 100%
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
Encuestado Encuestado
Jefe de hogar 101 41,74% Jefe de hogar 67 50,00%
Informante calificado Informante calificado
mayor de edad 130 53,72% mayor de edad 55 41,04%
Otros 11 4,54% Otros 12 8,96%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De acuerdo con la informacion obtenida a través de la encuesta a los comerciantes
arrendatarios de productos agricolas del mercado mayorista, el género femenino tiene una
mayoria participacion con el 66,53% mientras que el género masculino solo tuvo una
participacion del 33,47%. Asi mismo los comerciantes arrendatarios de productos no
agricolas del mercado mayorista, se obtiene que el mayor genero de participacion es el
femenino con el 62,69%, mientras que el género masculino tuvo una participacion del
37,31%.

Del total de encuestados de los comerciantes de productos agricolas se obtiene que
el 43,80%, su edad se encuentra en un rango de 29 a 38 afios, viniendo a ser este, el intervalo
de edad que mayor porcentaje tiene a comparacion del resto. Luego se encuentran los
comerciantes agricolas en una edad 39 a 48 afios, con un porcentaje de 27,27 %, con una
edad 49 a 58 con un porcentaje de 15,29%, con la edad de 19 a 28 un porcentaje de 9.92%,

mientras que solo el 3,72% se encuentran en una edad de 59 a 69 afios.
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Del tal forma los encuestados de comerciantes arrendatarios no agricolas se obtiene
su edad de 29 a 38 afios con un 52,99% los encuestados de 39 a 48 afios corresponden al
21,64%, entre 19 y 28 afios comprenden el 24,63%, entre 49 y 58 comprenden el 0,75%; lo
que nos hace entender que la mayor parte de los comerciantes arrendatarios no agricolas esta
en la edad de 29 a 38, se encuentran en una edad buena para laborar.

Segun los resultados de las encuestas a los comerciantes de productos agricolas se
puede evidenciar que el 41,74%, es jefe de hogar, mientras que el 53,72%, es informante

calificado mayor de edad y el 4,54%, categorizados como otros.

Estos resultados se deben a que la mayoria de los comerciantes arrendatarios
agricolas son de genero femenino y se consideraron, en su mayoria como informante
calificado mayor de edad o incluso como otro tipo de encuestado. asi mismo los resultados
de las encuestas de los comerciantes de productos no agricolas se puede evidenciar que el
50,00%, es jefe de hogar, mientras que el 41,04%, es informante calificado mayor de edad y
el 8,96%, categorizados como otros respectivamente de acuerdo con la informacion

levantada.

4.3 Dimension salud

Tabla 6
Asistencia médica al afio de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢ Cuantas veces al afio ¢ Cuantas veces al afio
asiste al médico para asiste al médico para
realizarse un chequeo? realizarse un chequeo?
1 vez al afio 90 37,19% 1 vez al afio 87 64,93%
3 veces al afio 85 35,12% 3 veces al afio 14 10,45%
Mas de tres veces al afio 60 24,79% Mas de tres veces al afio 5 3,73%
No asiste al medico 7 2,90% No asiste al medico 28 20,90%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De acuerdo con los resultados se obtiene que el 37,19%, del total de muestra de
los comerciantes agricolas asiste solo una vez al afio al médico, el 35,12% asiste 3 veces al
afio y el 2,89% no asiste al médico. Asi mismo el 64,93% de los comerciantes no agricolas
asiste al médico una vez al afio, seguido de 10,45%, que asiste tres veces al afio, mientras

que el 20,90% no asiste al médico para poder realizarse un chequeo médico.
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Tabla 7

Lugar de atencion de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.

Agricolas
Preguntas
¢En donde tuvo
lugar la atencién o
consulta la ultima

Frecuencia Porcentaje

No agricolas
Preguntas
¢En donde tuvo
lugar la atencién o
consulta la dltima

Frecuencia Porcentaje

vez? vez?
Hospital/ Hospital/
MSP/IESS/FFAA/ISS 85 35,12% MSP/IESS/FFAA/ISS 31 23,13%
POL/PSJ POL/PSJ
Centro de Centro de
Salud/MSP/IESS 99 40,91% Salud/MSP/IESS 50 37,31%
Subcentro o Subcentro o
Dispensario de 36 14,88% Dispensario de 28 20,90%
Salud/MSP/IESS Salud/MSP/IESS
Hospital o Clinica Hospital o Clinica
JJBG/SOLCA 5 2,07% JBG/SOLCA 3 2,24%
Centro de Salud Centro de Salud
Privado 2,89% Privado
Consultorio Particular 7 2,89% Consultorio Particular 9 6,72%
Botica o Farmacia 3 1,24% Botica o Farmacia 12 8,96%
Casa o Domicilio 1 0,75%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas

y no agricolas del Mercado Mayorista.

En base a la informacion obtenida el lugar de atencion médica, donde mas asisten los

comerciantes agricolas , es el Centro de Salud, MSP, IESS con un 40,91% seguido del
35,12% realizan atencion médica en un Hospital/ MSP/IESS/FFAA/ISSPOL/PSJ y el lugar

gue menos atencion ha recibido por ultima vez es en una Botica o Farmacia con un 1,24%.La

mayoria de los comerciantes arrendatarios no agricolas tienen atencién médica en un Centro

de Salud, MSP,IESS con un 37,31%,ademas el 23,13%,se realizan atencidbn medica en un
Hospital, MSP, IESS, FFAA, ISSPOL, PSJ, de tal modo que solo el 0,75%, tiene atencién

medica en su casa o domicilio.

Tabla 8

Movilizacién a atencién medica de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje

¢Coémo se traslado al
lugar donde le
atendieron la Gltima

¢Como se traslad6
al lugar donde le

atendieron la tGltima

vez? vez?
Bus, taxi, camioneta del Bus, taxi, camioneta
servicio publico 142 58,68%  del servicio pablico 84 62,69%
Vehiculo de uso Vehiculo de uso
particular 44 18,18% particular 29 21,64%
Caminando 52 21,49% Caminando 13 9,70%
En bicicleta 7 5,22%
Ambulancia 4 1,65% Ambulancia 1 0,75%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas

y no agricolas del Mercado Mayorista.
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Los resultados muestran que, el 58,68%, de comerciantes agricolas se trasladé por
altima vez al lugar de atencién medica en bus, taxi, camioneta del servicio publico. Los
comerciantes arrendatarios no agricolas se trasladan a atencion medica en bus, taxi,

camioneta del servicio publico en un 62,69% respectivamente.

Tabla 9
Tiempo en trasladarse a la atencién medica de comerciantes arrendatarios agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Cuanto tiempo ¢ Cuanto tiempo demord
demoro en trasladarse en trasladarse a la casa
a la casa al lugar al lugar donde le
donde le atendieron la atendieron la tltima
Gltima vez? vez?
20 minutos 186 76,86% 20 minutos 46 34,33%
30 minutos 52 21,49% 30 minutos 78 58,21%
60 minutos 4 1,65% 60 minutos 5 3,73%
90 minutos 4 2,99%
mas de 90 minutos 1 2,99%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Segun la informacion obtenida, a traves de las encuestas los comerciantes agricolas
el 76,86%, se demord 20 minutos en trasladarse al lugar de atencion medica por Ultima vez
y el 21,49% se demord aproximadamente 30 minutos y el 1,65%, se toma 60 minutos en
trasladarse a su atencion médica. En base a los comerciantes no agricolas el 58,21% empleo
30 minutos en trasladarse a la casa al lugar donde le atendieron la Gltima vez, el 34,33%, se

demord 20 minutos y el 2,99% se demord 90 y mas de 90 minutos basicamente.

Tabla 10

Numero de veces a la semana que hace deporte de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y
no agricolas.

Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Cuantas veces a la ¢Cuantas veces a la
semana hace semana hace
deporte? deporte?
Una vez a la semana 136 56,20% Una vez a la semana 96 71,64%
Tres veces a la Tres veces a la
semana 52 21,49% semana 19 14,18%
Mas de tres veces a la Mas de tres veces a la
semana 47 19,42% semana 4 2,99%
No hace deporte 7 2,89% No hace deporte 15 11,19%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De acuerdo con los resultados se obtiene que el 56,20%, de la muestra de

comerciantes agricolas hace al menos una vez a la semana deporte mientras que el 2,89% no
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hace deporte y solo el 21,49%, hace deporte tres veces a la semana. Los comerciantes
arrendatarios no agricolas el 71,64%, hace deporte una vez a la semana, seguido del 14,18%

que hace deporte tres veces a la semana, mientras que el 11,19% no practica deporte.

Tabla 11
Comidas esenciales de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢En el dia recibe las
tres comidas ¢Enel diarecibe las tres
esenciales? comidas esenciales?
Si 237 97,93% Si 121 90,30%
No 5 2,07% No 13 9,70%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Segun la informacidn obtenida, los comerciantes agricolas el 97,93%, recibe las tres
comidas esenciales mientras que el 2,07% no recibe las tres comidas esenciales. Los
resultados arrojan que el 90,30% de comerciantes arrendatarios no agricolas si recibe las tres

comidas esenciales, mientras el 9,70% no recibe las tres comidas béasicas.

Tabla 12
Numero de comidas que consume por dia de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no
agricolas.

Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢ Cuantas comidas ¢ Cuantas comidas
consume al dia? consume al dia?
Men_os de tre,s 5 2,07% Menos de tres comidas al dia 14 10,45%
comidas al dia
Tres comidas al dia 210 86,78%  Tres comidas al dia 106 79,10
Cinco comidas al dia 24 9,92% Mas de tres comidas 14 10,45%
Mas de cinco comidas
al dia 3 1,23%
Total 242 100,00% 134 100,00%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De acuerdo con los resultados se obtiene que, el 86,78%, de la muestra de
comerciantes agricolas recibe las tres comidas esenciales, sin embargo, el 2,07% recibe
menos de tres comidas al dia y el 9,92% recibe cinco comidas al dia y el 1,23% consume
mas de cinco comidas al dia. Los comerciantes arrendatarios no agricolas el 79,10% recibe
tres comidas al dia, el 10,45% recibe menos de tres comidas al dia de igual manera el 10,45%

recibe mas de tres comidas al dia respectivamente.
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4.4 Dimensién econdmica

Tabla 13
Ventas totales mensuales de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢{Aproximadamente en ¢Aproximadamente en
promedio cuanto promedio cuanto
genera en ventas al genera en ventas al
mes? mes?
1-500 47 19,42% 1-500 21 15,67%
501-800 115 47,52% 501-800 97 72,39%
801-1500 53 21,90% 801-1500 14 10,45%
mas de 1500 27 11,16% mas de 1500 2 1,49%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

En lo referente a las ventas que generan aproximadamente los comerciantes agricolas,
19,42% corresponde al rango de 1 a 500 dolares. Entre el rango de 501 a 800 dodlares se
encuentran el 47,52%, mientras que el 21,90%, corresponde a ventas al mes de entre el rango
801 a 500 dolares y el 11,16%, en méas de 1500 ddlares. Ademas, las ventas que generan
aproximadamente los comerciantes no agricolas el 15,67%, corresponde al rango de 1 a 500
dolares. Entre 501 a 800 dolares se encuentran el 72,39%, mientras que el 10,45%,
corresponde a ventas al mes de entre 801 a 1500 ddlares y el 1,49%, en mas de 1500 doblares.
Se puede decir que existe un gran porcentaje de comerciantes agricolas que genera ventas
superiores a 800 dolares mensuales, esta variable se toma en cuenta en el analisis de contraste
de hipotesis para verificar si existe diferencia significativa entre estos dos grupos de

comerciantes.

Tabla 14
Ganancia mensual de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Cudl es la ganancia ¢Cual es la ganancia
mensual promedio? mensual promedio?

1-300 92 38,02% 1-300 34 25,37%
301-600 93 38,43% 301-600 88 65,67%
601-900 53 21,90% 601-900 12 8,96%

maés de 900 4 1,65%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De la informacidn recopilada de las encuestas se obtiene que los comerciantes de

productos agricolas el 38,02%, gana entre 1 a 300 délares mensuales, el 38,43%, genera
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ganancias entre 301 a 600 dolares, mientras que el 21,90%, gana entre 601 a 900 ddlares
mensuales y el 1,65%, genera ganancias de mas de 900 ddlares mensuales.

Asi también de las encuestas de los comerciantes de productos no agricolas, se
obtiene que el 25,37%, gana entre 1 a 300 dolares mensuales, el 65,67%, genera ganancias
entre 301 a 600 dolares, mientras que el 8,96%, gana entre 601 a 900 dblares mensuales estos
no teniendo ganancias superiores a mas de 900 dolares. Este margen de ganancia puede ser un
poco impreciso debido a que los comerciantes agricolas no llevan un registro de contabilidad
que permita tener una informacion mas veridica dichos comerciantes temen en si dar a

conocer niveles econdmicos.

Tabla 15
Ingreso adicional de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢A parte de dedicarse ¢A parte de dedicarse al
al comercio, recibe comercio, recibe algun
alginingreso distinto a ingreso distinto a su
su trabajo? trabajo?
Si 227 93,80% Sl 107 79,85%
No 15 6,20% No 27 20,15%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Los resultados arrojan que los comerciantes de productos agricolas el 93,80%, se
dedica a otra actividad econémica para recibir un ingreso adicional, mientras el 6,20%, no
recibe un ingreso adicional. De los comerciantes de productos no agricolas el 79,85%, se
dedica a otra actividad econdmica para recibir un ingreso adicional, mientras el 20,15%, no

recibe un ingreso adicional.

Tabla 16
Ingreso mensual que recibe cada comerciante arrendatario de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
Si la respuesta fue Sl, ¢ Si la respuesta fue Sl,
¢cuanto es el monto cuanto es el monto
mensual de ingreso mensual de ingreso que
que recibe? recibe?

1-300 100 41,32% 1-300 36 33,64%
301-600 66 27,27% 301-600 66 61,68%
601-900 11 4,55% 601-900 5 4,67%

mas de 900 50 26,86%
Total 227 100,00% Total 107 100,00%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De los encuestados de los comerciantes de productos agricolas que respondieron Si

en la pregunta anterior el 41,32%, recibe un ingreso adicional entre 1 a 300 dolares
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mensuales, el 27,27% recibe un ingreso adicional de 301 a 600 ddlares, el 4,55% obtiene
ingresos adicionales de 601 a 900 dolares, mientras que el 26,86%, recibe ingresos
adicionales de méas de 900 ddlares. De los comerciantes de productos no agricolas que
respondieron Si en la pregunta anterior el 33,64% recibe un ingreso adicional entre 1 a 300
dolares mensuales, el 61,68% recibe un ingreso adicional de 301 a 600 délares, el 4,67%

obtiene ingresos adicionales de 601 a 900 ddlares.

Tabla 17
Gastos estimados al consumo de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
_ ¢ Gastos estimados
¢ Gastos estimados mensuales promedio
mensuales promedio que gue destina al
destina al consumo? consumo?

1-400 139 57,43% 1-400 24 17,91%
401-765 58 23,96% 401-765 87 64,93%
766-900 45 18,61% 766-900 20 14,93%

mas 900 3 2,24%

Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De acuerdo con la informacion obtenida por las encuestas el 57,43% del total de la
muestra de los comerciantes agricolas gastan entre 1 a 400 ddlares mensuales, el 23,96% se
encuentran sus gastos entre 401 y 765 dolares, el 18,61% gastan al mes entre 766 a 900
dolares. También la informacion obtenida por las encuestas el 17,91%, del total de muestra
de los comerciantes no agricolas gastan entre 1 a 400 dolares mensuales, el 64,93% se
encuentran sus gastos entre 401 y 765 dolares, el 14,93% gastan al mes entre 766 a 900

dolares adicionalmente y solo el 2,24% gastan mas de 900 dolares mensuales.

45 Dimensién vivienda

-IID_?opr;dlan de la vivienda de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Propiedad de la ¢Propiedad de la
vivienda? vivienda?
Pleno propietario 171 70,66% Pleno propietario 22 16,42%
Alquilado 55 22,73% Alquilado 63 47,01%
Prestado 16 6,61% Prestado 49 36,57%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.
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Con lo referente a la propiedad de vivienda, de los comerciantes agricolas es pleno
propietario con un 70,66%, el 22,73% su propiedad es alquilada y el 6,61% es prestado. La
propiedad de la vivienda de los comerciantes no agricolas, pleno propietario posee un
16,42%, la mayoria tiene vivienda alquilado con un 47,01%, el 36,57% su propiedad es

prestado.
Tabla 19
Tipo de vivienda de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia  Porcentaje
¢ Tipo de vivienda? ¢ Tipo de vivienda?
Casa/ villa 128 52,89% Casal/ villa 33 24,63%
Departamento 65 26,86% Departamento 59 44,03%
Cuarto (s) en casa Cuarto (s) en casa de
de inquilinato 4 1,65% inquilinato 41 30,60%
Mediagua 44 18,18% Mediagua 1 0,75%
Rancho/ choza/
covacha 1 0,42%
Total 242 100% 134 100,00%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

En cuanto al tipo de vivienda los comerciantes de productos agricolas el 18,18%
posee mediagua, seguido del 52,89%, que tiene casa o villa, el 26,86% vive en
departamentos, el 1,65% reside en cuartos de inquilinato y solo el 0,42% vive en rancho,
choza, covacha. El tipo de vivienda de los comerciantes de productos no agricolas el 44,03%
posee departamento, seguido del 24,63% que tiene casa, Villa, el 30,60% vive en cuarto(s)

en casa de inquilinato, ademas el 0,75% vive en mediagua respectivamente.

Tabla 20
Material de las paredes de la vivienda de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no
agricolas.

Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
El material
predominante de las El material predominante
paredes de la vivienda de las paredes de la
es: vivienda es:
Hormigén/
bloque/ladrillo 186 76,86% Hormigdn/ bloque/ladrillo 65 48,51%
Asbesto/ cemento
(Fibrolit) 40 16,53%  Asbesto/ cemento (Fibrolit) 65 48,51%
Adobe/ tapia Madera 16 6,61% Adobe/ tapia Madera 4 2,99%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.
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En base a la informacion obtenida de los comerciantes de productos agricolas, el
material de las paredes mas predominate en las viviendas es el hormigén, bloque, ladrillo
con un 76,86%; seguido del asbesto, cemento, fibrolit, con un 16,53% y el 6,61% es de
adobe, tapia madera.

De los comerciantes de productos no agricolas el material predominate de la mayoria
de las viviendas fue el hormigén, bloque, ladrillo con un 48,51 al igual que de asbesto,

cemento(fribrolit) con un 48,51% y solo el 2,99%, fue de adobe/tapia madera.

Tabla 21

Estado de las paredes exteriores de la vivienda de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y
no agricolas.

Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
El estado de las El estado de las
paredes exteriores paredes exteriores
de la vivienda es: de la vivienda es:
Bueno 96 39,67% Bueno 25 18,66%
Regular 137 56,61% Regular 88 65,67%
Malo 9 3,72% Malo 21 15,67%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Los resultados de los comerciantes de productos agricolas nos hacen entender que el
estado de las paredes exteriores de la vivienda en su mayoria se encuentra en estado regular
con un 56,61%, mientras que el 39,67%, el estado es bueno y solo el 3,72% su estado es

malo.

De los comerciantes de productos no agricolas, el estado de las paredes exteriores de
la vivienda en su mayoria se encuentra en estado regular con un 65,67%, mientras que el

18,66% el estado es bueno y solo el 15,67% su estado es malo.
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Tabla 22

Material del piso de la vivienda de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.

Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia  Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
El material El material
predominante del predominante del
piso de lavivienda piso de la vivienda
es: es:
Duela/ parquet/ Duela/ parquet/
tabloncillo/ tabl6n 70 28,93% tabloncillo/ tablon 31 23,13%
tratado/ piso flotante tratado/ piso flotante
Ceramica/ baldosa/ 0 Ceramica/ baldosa/ 0
vinyl 87 35,95% vinyl 76 56,72%
Marmol/ marmetén 16 11,94%
Cemento/ Cemento/
ladrillo/tabla/ tabl6n 7 2,89% ladrilloTabla/ tablon 9 6,72%
no tratado no tratado
Tierra 78 32,23% Tierra 2 1,49%
Total 242 100% 134 100,00%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Segun los resultados obtenidos a traves de la encuesta de los comerciantes de

productos agricolas el material predominate del piso de la vivienda, en su mayoria, es de

ceramica, baldosa, vinyl con un 35,95% y el material que menos predomina es el cemento,

ladrillo, tabla, tablon no tratado con un 2,89%.En los comerciantes de productos no agricolas

el material predominate del piso de la vivienda, en su mayoria, es de ceramica, baldosa/vinyl

con un 56,72% y el material que menos predomina es el cemento, ladrillo, tabla, tablon no

tratado con un 6,72% seguido del material de tierra con un valor inferior de 1,49%.

Tabla 23
Estado del piso de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
El estado del piso de la El estado del piso de la
vivienda es: vivienda es:
Bueno 96 39,67% Bueno 38 28,36%
Regular 121 50,00% Regular 87 64,93%
Malo 25 10,33% Malo 9 6,72%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.
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De acuerdo con los resultados se obtiene que la mayor parte del piso de vivienda de
los comerciantes agricolas se encuentra en estado regular con un 50,00% y solo el 10,33%
el estado del piso es malo. Ademas, el estado del piso de vivienda de los comerciantes no
agricolas se encuentra en estado regular con un 64,93% y en estado bueno con un 28,36%

mientras que el 6,72% el estado del piso es malo.

Tabla 24

Hogares que residen en su vivienda de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje

¢ Registre el nimero de
hogares que residen
habitualmente en su

¢Registre el nimero de
hogares que residen
habitualmente en su

vivienda? vivienda?
Uno 61 25,21% Uno 68 50,75%
Dos 143 59,09% Dos 59 44,03%
Tres 38 15,70% Tres 7 5,22%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.
Segun los resultados se obtiene el 59,09% de los comerciantes agricolas posee dos

hogares en su vivienda, el 25,21% residen un solo hogar y el 15,70% posee en su vivienda
tres hogares en su vivienda. EI 50,75% de los comerciantes no agricolas posee un hogar en
su vivienda, seguido de 44,03% que tiene dos hogares en su vivienda Yy solo 5,22% posee

en su vivienda tres hogares.

Tabla 25

Cuartos exclusivos para negocio de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje

¢De cuantos cuartos
dispone su vivienda, sin
incluir cuartos de
cocina, bafios, garajes o
los dedicados
exclusivamente para

¢, De cuantos cuartos
dispone su vivienda, sin
incluir cuartos de
cocina, bafios, garajes o
los dedicados
exclusivamente para

negocios? negocios?
Uno 242 100,00% Uno 108 80,60%
Dos 22 16,42%
Tres 4 2,99%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

En su gran mayoria los encuestados posee un cuarto exclusivo para su negocio con

un 100,00% del total de muestra de comerciantes agricolas. También poseen un cuarto para
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su negocio con un 80,60% del total de muestra de comerciantes no agricolas y solo el 2,99%
tiene un total de tres cuartos disponibles en su domicilio o vivienda.

Tabla 26
Cuartos exclusivos para dormir de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y o agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢ De estos cuartos ¢ De estos cuartos
cuantos utiliza este cuantos utiliza este
Hogar en forma Hogar en forma
exclusiva para dormir? exclusiva para dormir?
Uno 132 54,55% Uno 67 50,00%
Dos 88 36,36% Dos 62 46,27%
Tres 20 8,26% Tres 3 2,24%
Cuatro 4 0,83% Cuatro 2 1,49%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Los resultados evidencian que el 54,55% de la muestra de comerciantes agricolas
poseen un cuarto exclusivo para dormir, seguido del 36,36% que posee dos cuartos para
dormir y el 8,26% posee tres cuartos exclusivos y solo el 0,83% tienen cuatro cuartos
exclusivos para dormir. Los comerciantes no agricolas en su mayoria utilizan un cuarto para

dormir con un 50,00%, y tan solo el 1,49%, posee de cuatro cuartos exclusivos para dormir
respectivamente.

4.6 Dimensién educacion

Tabla 27
Nivel de educacion de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Cual es su nivel de ¢ Cual es su nivel de
educacion? educacion?
Sin estudios 8 5,97%
Bésico 106 43,80% Bésico 31 23,13%
Bachiller 112 46,28% Bachiller 84 62,69%
Medio superior 19 7,85% Medio superior 5 3,73%
Superior 5 2,07% Superior 5 3,73%
Posgrado 1 0,75%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Los resultados evidencian que los comerciantes agricolas el 46,28%, ha culminado
la educacion secundaria bachiller, seguido del 43,80% de quienes han terminado la

educacion basica, el 2,07%, posee educacion superior; el 7,85% tiene educacién medio
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superior. Los comerciantes arrendatarios no agricolas tienen un nivel de educacién bachiller
con el 62,69%, seguido del nivel basico con un 23,13%, y tan solo el 3,73% posee un nivel

medio superior respectivamente asi mismo el 5,97% no posee estudios.

Tabla 28
Asistencia a cursos o talleres de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje

¢En el mes asiste a
cursos o talleres para
mejorar su actividad

¢En el mes asiste a
cursos o talleres para
mejorar su actividad

laboral? laboral?
Si 215 88,84% Si 116 86,57%
No 27 11,16% No 18 13,43%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De la informacion obtenida el 88,84% de comerciantes agricolas asiste a cursos o
talleres para mejorar la actividad laboral y el 11,16% no asiste. El 86,57% de comerciantes

arrendatarios no agricolas en el mes asiste a cursos o talleres para mejorar su actividad

laboral, y el 13,43% no asiste a ningun tipo de cursos que mejoren su actividad laboral.

Tabla 29

Tipo de cursos o talleres de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.

Agricolas
Preguntas
Los cursos o talleres
de capacitacion lo
considera para:

Frecuencia Porcentaje

No agricolas
Preguntas
Los cursos o talleres
de capacitacién lo
considera para:

Frecuencia Porcentaje

Mejorar en su trabajo 156 64,46% Mejorar en su trabajo 46 39,66%
Incrementar sus Incrementar sus
ingresos 33 13,64% ingresos 59 50,86%
Conseguir trabajo 21 8,68 Conseguir trabajo 6 5,17%
Crear su propia Crear su propia
empresa y negocio 32 13,22% empresa y negocio 5 4,31%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Los resultados evidencian que el 64,46%, de la muestra de comerciantes agricolas
asiste a curso o talleres para mejorar en su trabajo, seguido del 13,64% que asiste para
incrementar sus ingresos, 8,68% asiste para conseguir trabajo y solo el 13,22% para crear su
propia empresa y negocio. De la informacién obtenida de los comerciantes arrendatarios no
agricolas el 50,86% considera los cursos o talleres para incrementar sus ingresos, el 39,66%
considera los cursos o talleres para mejorar en su trabajo y el 4,31% toma un curso para crear

Su propia empresa 0 negocio.
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Tabla 30
Ndmero de asistencia al mes a cursos o talleres de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y
no agricolas.

Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢ Cuantas veces asiste al ¢ Cuantas veces asiste
mes para recibir estos al mes para recibir
cursos o talleres? estos cursos o talleres?
Una vez 141 58,26% Una vez 29 25,00%
Tres veces 62 25,62% Tres veces 37 31,90%
Mas de tres veces 39 16,12% Mas de tres veces 50 43,10%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

Segun los resultados el 58,26% de la muestra de comerciantes agricolas asiste a estos
cursos o talleres una vez al mes, seguido del 25,62% que asiste tres veces al mes y solo el
16,12% asiste mas de tres veces. Con lo referente a cuantas veces asiste al mes para recibir
cursos o talleres los comerciantes arrendatarios no agricolas el 25,00% asiste una vez, el

31,90% asiste tres veces mientras que el 43,10% asiste mas de tres veces a un curso o taller

al mes.
Tabla 31
Curso al que asistieron los comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia  Porcentaje Preguntas Frecuencia  Porcentaje
¢ Describa brevemente ¢ Describa brevemente el
el ltimo curso o taller Gltimo curso o taller al
al que asistio? gue asisti¢?
Artesanias y Artesanias y
manualidades 83 38,60% manualidades 10 8,62%
Textiles y confecciones 25 11,63% Textiles y confecciones 26 22,41%
Cosmetologia y belleza, Cosmetologia y belleza,
gimnasia y salud 11 5,12% gimnasia y salud 27 23,28%
Gastronomia/cocina 15 6,98% Gastronomia/cocina 15 12,93%
Idiomas 37 17,21% Idiomas 1 0,86%
Agropec/produccion de Agropec/produccion de
alimentos 12 5,58% alimentos 3 2,59%
Mdsica y artes escénicas 15 6,98% Mdsica y artes escénicas 1 0,86%
Computacion 5 2,33% Computacion 4 3,45%
Mecanica/metalmecanica 3 1,40% Mecéanica/metalmecanica 23 19,83%
Otro 9 4.17% Otro 6 517%
Total 215 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De acuerdo con los resultados de los comerciantes agricolas el 11,63% asistié a

cursos y talleres relacionados a los textiles y confecciones, el 38,60% que asiste a cursos y
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talleres de artesanias y manualidades, el 6,98% se capacita en gastronomia o cocina, el 4,17%
recibe otro tipo de curso y taller mientras que el 1,40% estudia mecanica o metal mecénico
y el 2,33% recibe cursos o talleres relacionados con la cosmetologia, belleza, idiomas,
masica y artes escénicas. Los comerciantes arrendatarios no agricolas el 5,17% asistio a otro
tipo de curso o taller, el 8,62% estuvo en un curso de artesanias y manualidades, el 22,41%
asistié a un curso de textiles y confecciones y el curso que tuvo menor cabida es el de misica

y artes escénicas es de 0,86% generalmente.

4.7 Dimensién familiar

Tabla 32
Tiempo familiar al dia con su familia los comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no

agricolas.

Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Se puede reunir al
dia con toda su ¢ Se puede reunir al dia

familia? con toda su familia?
Si 217 89,67% Si 117 87,31%
No 25 10,33% No 17 12,69%

Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De la informacidn obtenida de los comerciantes agricolas el 89,67% se puede reunir
al dia con toda su familia y solo el 10,33% no se puede reunir con toda su familia. Los
resultados denotan que en los comerciantes no agricolas el 87,31%, si se puede reunir con

toda su familia, mientras que el 12,69% no se puede reunir con su familia.

Tabla 33
Tiempo que pasa con su familia los comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Pregunta Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Cuanto
tiempo al dia
¢ Cuanto tiempo al usted pasa con
dia usted pasa con toda su
toda su familia? familia?
9 horas 3 1,24%
8 horas 1 0,41%
7 horas 3 1,24%
6 horas 6 2,48% 6 horas 5 3,74%
5 horas 34 14,05% 5 horas 50 37,31%
4 horas 48 19,83% 4 horas 51 38,06%
3 horas 116 47,93% 3 horas 8 5,97%
2 horas 18 7,43% 2 horas 18 13,43%
1 horas 13 5,37% 1 horas 2 1,49%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracién propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.
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Los resultados evidencian que el 47,93% de los comerciantes agricolas pasa al dia 3
horas con su familia, seguido del 19,83% que pasa aproximadamente 4 horas, el 14,05%
pasa 5 horas con toda su familia y solo el 1,24% pasa aproximadamente 6 y 7 horas con su
familia. Del total de comerciantes arrendatarios no agricolas el 38,06% pasa alrededor de 4
horas con su familia, seguido del 37,31% que pasa con su familia 5 horas, y solo el 1,49%

puede estar con su familia un tiempo de una hora respectivamente.

Tabla 34
Apoyo familiar en el trabajo de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢ Dentro de su actividad ¢Dentro de su actividad
laboral recibe el apoyo laboral recibe el apoyo
familiar? familiar?
Siempre 51 21,07% Siempre 19 14,18%
Frecuentemente 120 49,59% Frecuentemente 100 74,63%
Algunas veces 60 24,79% Algunas veces 13 9,70%
Nunca 11 4,65% Nunca 2 1,49%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

En cuanto al apoyo familiar de los comerciantes agricolas en la actividad laboral el
49,59% recibe frecuentemente, el 24,79% recibe apoyo algunas veces, el 21.07% siempre y
el 4,65% nunca recibe apoyo familiar. El mayor porcentaje de personas encuestadas de los
comerciantes no agricolas corresponde al 74,63% que frecuentemente dentro de su trabajo
tiene apoyo familiar, el 9,70% recibe apoyo algunas veces el 14,18% siempre y el 1,49%

nunca tiene apoyo familiar en sus actividades laborales.

Tabla 35
Apoyo familiar econémico de comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
Agricolas No agricolas
Preguntas Frecuencia Porcentaje Preguntas Frecuencia Porcentaje
¢Cuando se encuentra en ¢Cuando se encuentra en
situaciones dificiles como situaciones dificiles como
por ejemplo inestabilidad por ejemplo inestabilidad
econdmica, de salud recibe el econémica, de salud recibe el
apoyo familiar? apoyo familiar?

Siempre 40 16,53% Siempre 16 11,94%
Frecuentemente 101 41,74% Frecuentemente 83 61,94%
Algunas veces 47 19,42% Algunas veces 24 17,91%

Nunca 54 22,31% Nunca 11 8,21%
Total 242 100% 134 100%

Nota. Elaboracion propia en base a la encuesta aplicada a los comerciantes arrendatarios de productos agricolas
y no agricolas del Mercado Mayorista.

De acuerdo con los resultados de los comerciantes agricolas el 41,74% recibe el

apoyo familiar frecuentemente en situaciones dificiles de su vida, el 16,53% que siempre lo
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recibe apoyo, el 19,42% que algunas veces recibe el apoyo y el 22,31 % nunca recibe apoyo
familiar. Con la informacion obtenida al realizar las encuestas de los comerciantes no
agricolas el 61,94% frecuentemente recibe apoyo familiar en inestabilidad econémica o
problemas de salud, el 17,91% recibe apoyo econdmico o problemas de salud algunas veces,
mientras que el 11,94% corresponde a que siempre y el 8,21% a que nunca reciben apoyo

econdmico o en casos de salud.
4.8 Contraste de hipoétesis entre los dos grupos de comerciantes

Para aplicar el contraste de hipotesis que se menciond en la metodologia, se
escogieron las variables cuantitativas y cualitativas mas importantes de las dos muestras

como se observa en la tabla siguiente:

Tabla 36
Variables cuantitativas y cualitativas de las dos muestras.

Variables cuantitativas Variables cualitativas

Ventas mensuales Tipo de vivienda
Ndmero de chequeos médicos Propiedad de la vivienda
Numero de veces que hace deporte Nivel de educacion
Namero de comidas al dia Apoyo familiar en la actividad laboral
Numero de talleres que asiste al mes para Apoyo familiar en situaciones dificiles

formacién laboral
Tiempo que pasa con la familia
Nota. Elaboracion propia.

A continuacion, en la tabla 37 y la tabla 38 se presenta el nimero de observaciones,
la media, la desviacidn estandar, valor el minimo y maximo de las variables cuantitativas
que se toma en cuenta para aplicar el contraste de hipdtesis tanto de los comerciantes

agricolas y no agricolas.

4.9 Estadistica descriptiva de las variables cuantitativas

Tabla 37
Descripcion de las variables cuantitativas comerciantes arrendatarios de productos agricolas.

Comerciantes Arrendatario Agricolas

Variable Observacién Mean Desviacion estandar Min Max
Ventas mensuales 242 810,8058 234,1088 500 1700
Asistencia médica al 242 2,623967 1,578882 0 6
afo
Ndmero de veces a la 242 2,107438 1,512337 0 5

semana que hace
deporte a la semana

Comidas al dia 242 3,214876 0,696245 2 6
Cursos o talleres al mes 242 2,033058 1,621607 0
Tiempo familiar al dia 242 3,516529 1,327078 1 9

Nota. Elaboracion propia.
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Tabla 38
Descripcion de las variables cuantitativas comerciantes arrendatarios de productos no agricolas.
Comerciantes Arrendatarios No agricolas

Variable Observacion Mean Desviaciéon estandar Min  Max

Ventas mensuales 134 680,22 187,9868 400 2000

Asistencia médica al afio 134 1,13 1,060508 0 6

NUmero de veces a la semana que 134 1,30 1,111983 0 7
hace deporte a la semana

Comidas al dia 134 3,08 0,683297 2 6

Cursos o talleres al mes 134 3,23 2,409814 1 8

Tiempo familiar al dia 134 4,07 1,121404 1 6

Nota. Elaboracién propia.

Se observa en las que la media cada una de las variables de estos dos grupos de
comerciantes difieren entre si, lo que nos lleva a contrastar cada una de estas variables para

verificar si esta diferencia es estadisticamente significativa.

4.10 Prueba de normalidad

Tabla 39
Prueba de normalidad comerciantes arrendatarios de productos agricolas.
Agricolas
Variable Kolmogoérov-Smirnov D P-value
Ventas mensuales 242 1,0000 0,000
NuUmero de chequeos médicos 242 0,8124 0,000
NuUmero de veces que hace 242 0,8124 0,000
deporte
Ndamero de comidas al dia 242 0,9780 0,000
Namero de talrlﬁle;;zs que asiste al 242 0,7298 0,000
Tiempo que familiar deseado 242 0,9235 0,000
Nota. Elaboracion propia
Tabla 40
Prueba de normalidad comerciantes arrendatarios de productos no agricolas.
No agricolas
Variable Kolmogo6rov-Smirnov D P-value
Ventas mensuales 134 1,0000 0,000
NUmero de chequeos médicos 134 0,6324 0,000
NuUmero de veces que hace deporte 134 0,7294 0,000
Ndmero de comidas al dia 134 0,9772 0,000
Ndamero de talﬁgss que asiste al 134 0,7070 0,000
Tiempo que familiar deseado 134 0,9623 0,000

Nota. Elaboracién propia.

Se puede observar que la variable ventas mensuales tanto para los comerciantes
agricolas y no agricolas, de tal modose denota que los datos no siguen una distribucién
normal debido a que sus p valué son menores a 0,05, por lo tanto, se opta por aplicar la
prueba U de Mann Whitney.La variable nimero de chequeos médicos al afio, de igual

manera no sigue una distribucién normal, porque sus p valué tanto para los comerciantes
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agricolas y no agricolas son menores a 0,05, por lo que se debe aplicar U de Mann
Whitney.Los resultados muestran que la variable, nimero de veces que hace deporte, los
datos no se comportan de una forma normal para los comerciantes agricolas y no agricolas
debido a que su p valles son menores a 0,05, por tal razén se debe aplicar la prueba U de
Mann Whitney.Se visualiza que la variable nimero de comidas al dia tanto para los
comerciantes agricolas y no agricolas sus p value son menores a 0,05 por tanto se aplica la
prueba U de Mann Whitney.

La variable nimero de cursos y talleres que asiste al mes para formacion laboral tanto
para los comerciantes agricolas y no agricolas no siguen una distribucién normal porque sus
p value son menores a 0,05, por tal motivo se debe aplicar U de Mann Whitney.Los
resultados evidencian que la variable tiempo familiar sigue una distribucién normal en el
grupo de comerciantes agricolas debido a que su p value es de 0,000 sin embargo en el grupo
de comerciantes no agricolas los datos no se comporta de una manera normal porque su p
value es de 0,0000.A continuacidn, se aplica la prueba U de Mann Whitney a las variables

cuantitativas de estudio.
4.11 Prueba U de Mann Whitney

4.11.1 Ventas mensuales

\?err?tg:%lensuales comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.

80,00%

70,00%

60,00%

50,00%

40,00%

30,00%

20,00%

10,00% I I .

0,00% $1- $500 $501 - $800 $801- $1500 n%e 351?0

m Agricolas 19,42% 47 52% 28,51% 4,55%
= No Agricolas 15,67% 72,39% 10,45% 1,49%

Nota. Elaboracion propia.
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En la gréafica 1 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada uno de los
rangos en las ventas mensuales de los dos grupos de comerciantes, por tal razén se verifica

si esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba U Man Whitney.

Tabla 41
Prueba U de Mann Whitney de ventas mensuales por comerciante.
Suma de rango ventas totales mensuales por comerciante

Comerciante Observacion Suma de rango Esperada

No agricolas 134 16641 25259
Agricolas 242 54235 45617
Total 376 70876 70876

Varianza no ajustada 1018779,67

Ajuste de lazos -127995,39

Varianza ajustada 890784,28

z=-7,284

Prob>|z=0,0000
Nota. Elaboracion propia.

Se puede visualizar en la tabla 41 que el p value de las ventas mensuales de los
comerciantes agricolas y no agricolas es de 0,0000, lo cual es menor a 0,05, por ello se
rechaza la hipotesis nula, con un nivel de confianza del 95 %, haciéndonos entender que
existen diferencias estadisticamente significativas entre los dos grupos de comerciantes. El
grupo que tiene mayores ventas mensuales, de acuerdo con las medias que se muestra en las

tablas 37 y 38, son los comerciantes agricolas.

4.11.2 Chequeos médicos

Gréfica 2
Chequeos médicos comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.

70,00%
60,00%
50,00%

40,00%

30,00%
20,00%
10,00% I
0,00% — . —

Mas de tres veces al

No asiste al medico 1 vez al afio 3 veces al afio Ao
m Agricolas 2,89% 37,19% 35,12% 24,79%
= No Agricolas 20,90% 64,93% 10,45% 3,73%

Nota. Elaboracion propia.
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En la gréafica 2 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las
opciones de los chequeos médicos por afio de los dos grupos de comerciantes, por tal razén
se verifica si esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba U Man
Whitney.

Tabla 42
Prueba U de Mann Whitney chequeos médicos por comerciante.
Suma de rango chequeos médicos por comerciante

Comerciante Observacion Suma de rango Esperada
No agricolas 134 16641 25259
Agricolas 242 54235 45817
Total 376 70876 70876
Varianza no ajustada 1018779,67
Ajuste de lazos -127995,39
Varianza ajustada 890784,28

Ho: chequeos médicos (comerciante==no agricola) = chequeos médicos (comerciante==agricola)
z=--9,131
Prob>|z|]=0,0000

Nota. Elaboracion propia.

Se puede observar en la tabla 42 que el p value de la asistencia médica por parte los
comerciantes agricolas y no agricolas es de 0,0000 lo cual es menor a 0,05, por lo tanto, se
rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipotesis alternativa donde existe diferencias
estadisticamente significativas. EI grupo de comerciantes agricolas en promedio asiste al
médico al menos dos o tres veces por afio a comparacion de los comerciantes no agricolas
que solamente acuden al médico una vez al afio, haciéndonos entender que los comerciantes

agricolas tienen mejores condiciones.

4.11.3 Numero de veces que hace deporte

Grafica 3
Numero de veces que hace deporte los comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
80,00%
70,00%
60,00%
50,00%
40,00%
30,00%
20,00% .
10,00%
0700% | - . . |
No hace deporte Una vez a la semana Tresvecesala Mas de tres veces a
semana la semana
m Agricolas 2,89% 56,20% 21,49% 19,42%
= No agricolas 11,19% 71,64% 14,18% 2,99%

Nota. Elaboracion propia.
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En la gréafica 3 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las
opciones del numero de veces que hace deporte a la semana de los dos grupos de
comerciantes, por tal razén se verifica si esta diferencia es estadisticamente significativa a

través de la prueba U Man Whitney.

Tabla 43
Prueba U de Mann Whitney de niimero de veces que hace deporte por comerciante.

Suma de rango nimero de veces que hace deporte por comerciante

Comerciante Observacion Suma de rango Esperada
No agricolas 134 20423 25259
Agricolas 242 50453 45617
Total 376 70876 70876
Varianza no ajustada 1018779,67
Ajuste de lazos -247061,80
Varianza ajustada 771717,86

Ho: nimero de veces que hace deporte (comerciante==no agricola) =ndmero de veces que hace deporte
(comerciante==agricola)
z=-5,505
Prob>|z|]=0,0000
Nota. Elaboracion propia.

En la tabla 43 se muestra un p value de 0,0000 del nimero de veces que hace deporte
a la semana los dos grupos de comerciantes, este resultado es mayor a 0,05, por tal razon se
rechaza la hipdtesis nula donde existen diferencias estadisticamente significativas entre los
comerciantes agricolas y no agricolas, haciéndonos entender que los comerciantes agricolas
hacen deporte en promedio dos veces a la semana, en cambio los comerciantes no agricolas

en promedio una vez por semana

4.11.4 Numero de comidas al dia

Gréfica 4
Numero de comidas al dia comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.

100,00%
90,00%
80,00%
70,00%
60,00%
50,00%
40,00%
30,00%
20,00%
10,00%

0,00% - -

Mas de tres comidas al dia Tres comidas al dia

Menos de tres comidas al
dia

= Agricolas 11,15% 86,78% 2,07%
= No Agricolas 10,45% 79,10% 10,45%

Nota. Elaboracion propia.
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En la gréafica 4 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las
opciones del namero de comidas al dia de los dos grupos de comerciantes, por tal razon se
verifica si esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba U Man
Whitney.

Tabla 44
Prueba U de Mann Whitney nimero de comidas por comerciante.

Suma de rango nimero de comidas por comerciante

Comerciante Observacion Suma de rango Esperada
No agricolas 134 23883,5 25259
Agricolas 242 46992,5 45617
Total 376 70876 70876
Varianza no ajustada 1018779,67
Ajuste de lazos -605572,66
Varianza ajustada 413207,01

Ho: nimero de comidas (comerciante==no agricola) =ndmero de comidas (comerciante==agricola)
z=-2,140
Prob>|z|=0,0324
Nota. Elaboracion propia.

Se puede visualizar que el p valué es de 0,0324, de los dos grupos de comerciantes
en relacion con el namero de comidas que recibe al dia, lo cual, este valor es menor a 0,05,
por lo tanto, se rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hip6tesis alternativa donde hay
diferencias estadisticamente significativas entre los dos grupos de comerciantes. Sin
embargo, en promedio los grupos de comerciantes recibe las tres comidas esenciales al dia.

4.11.5 Numero de cursos o talleres

Gréficab
Prueba U de Mann Whitney nimero de cursos o talleres comerciantes arrendatarios de productos
agricolas y no agricolas.
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50,00%

40,00%

30,00%

20,00%

10,00% I

0,00% Una vez Tres veces Mas de tres veces

u Agricolas 53,02% 28,84% 18,14%
m No Agricolas 25,00% 31,90% 43,10%

Nota. Elaboracion propia.
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En la grafica 5 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las
opciones del niamero de cursos o talleres al mes de los dos grupos de comerciantes, por tal
razén se verifica si esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba U
Man Whitney.

Tabla 45
Prueba U de Mann Whitney de nimero de cursos o talleres por comerciante.

Suma de rango nimero de cursos o talleres por comerciante

Comerciante Observacion Suma de rango Esperada
No agricolas 134 29632 25259
Agricolas 242 41244 45617
Total 376 70876 70876
Varianza no ajustada 1018779,67
Ajuste de lazos -77277,99
Varianza ajustada 941501,67

Ho: ndmero de cursos o talleres (comerciante==no agricola) =numero de cursos o talleres
(comerciante==agricola)
z=4,507

Prob>|z|=0,0000
Nota. Elaboracion propia.

Se observa en la tabla 45 que el p valué es de 0,0000 de la variable namero de cursos
o talleres al mes de los comerciantes agricolas y no agricolas, este valor es menor a 0,05, por
lo tanto, se rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipdtesis alternativa donde se menciona

que existen diferencias estadisticamente significativas entre estos dos grupos.

De acuerdo a la media el comerciante agricola asiste al menos dos veces al mes para
capacitarse para mejorar su negocio 0 aumentar sus ingresos en cambio el comerciante no
agricola asiste en promedio tres veces al mes, haciéndonos entender que esta diferencia es

estadisticamente significativa.

73



4.11.6 Tiempo familiar

Gréfica 6
Tiempo familiar comerciantes arrendatarios de productos agricolas y no agricolas.
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40,00%

30,00%
20,00%
10,00% I I I
0,00% N. I . ml _ —
Una Dos Tres Cuatro  Cinco Seis Siete Ocho Nueve

m Agricolas 531%  7,44% 4793% 19,83% 14,05% 248% 1,24% 041% 1,24%
mNo Agricolas  149% 1343% 597% 38,06% 37,31% 3,73%

Nota. Elaboracion propia.
En la grafica 6 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las

opciones de tiempo familiar de los dos grupos de comerciantes, por tal razon se verifica si

esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba U Man Whitney.

Tabla 46
Prueba U de Mann Whitney tiempo familiar por comerciante.
Suma de rango tiempo familiar por comerciante

Comerciante Observacion Suma de rango Esperada
No agricolas 134 30647 25259
agricolas 242 40229 45617
Total 376 70876 70876
Varianza no ajustada 1018779,67
Ajuste de lazos -67475,31
Varianza ajustada 951304,36

Ho: tiempo familiar (comerciante==no agricola) = tiempo
familiar(comerciante==agricola)
z=5,524
Prob>|z|=0,0000
Nota. Elaboracion propia.

Basado en un p-value de 0,0000, que es menor que 0,05, se rechaza la hipotesis nula
y se acepta la hipotesis alternativa, indicando que existen diferencias estadisticamente
significativas en el tiempo familiar entre los comerciantes agricolas y no agricolas. En esta
variable el comerciante no agricola con un promedio de cuatro horas al dia considera pasar
mas tiempo familiar a comparacién del comerciante no agricola con un promedio de tres

horas al dia.
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Tabla 47

Resumen de las diferencias y concordancias de las variables cuantitativas.

Variable

Comerciantes

agricolas

Comerciantes no

agricolas

Diferencias

Concordancias

Ventas

mensuales

Chequeos

médicos

NUmero de
veces que
hace deporte
Comidas al
dia

Cursos o
talleres

Tiempo

familiar

En promedio se
generan ventas de 810

délares mensuales.

En promedio asisten
al médico dos veces

al afo.

En promedio hacen
deporte dos veces a la
semana.

En promedio reciben

tres comidas al dia

En promedio reciben
dos veces al mes
cursos o talles para
mejorar su negocio

En promedio
consideran pasar en
familia al menos tres

horas al dia

En promedio generan
ventas mensuales de
680 dolares

mensuales

En promedio asisten
al médico unavezal

ano

En promedio hacen
deporte una vez por
semana.

En promedio reciben

tres comidas al dia

En promedio reciben
tres veces al mes
cursos o talleres para

mejorar su negocio

En promedio
consideran pasar en
familia al menos

cuatro horas al dia

Segun la prueba U
Mann Whitney estas
diferencias son
estadisticamente
significativas.
Segun la prueba U
Mann Whitney estas
diferencias son
estadisticamente
significativas.
Estas diferencias son
estadisticamente

significativas

Segun la prueba U
Mann Whitney estas
diferencias son
estadisticamente
significativas
Existe. diferencias
estadisticamente
significativas.

Existen
resultados
similares

Nota. Elaboracion propia.

A continuacion, se presenta el contraste de hipétesis de las variables cualitativas:

4.12 Prueba Chi Cuadrado

Para utilizar la prueba de chi cuadrado y determinar si existen diferencias

estadisticamente significativas en cada una de las variables cualitativas entre los dos grupos

de comerciantes, es fundamental construir una tabla de contingencia. Esta tabla permite

comparar las frecuencias observadas en cada categoria de las variables entre los grupos. El

valor p asociado se calcula para un nivel de confianza del 95%, lo cual ayudara a evaluar si

las diferencias observadas son estadisticamente significativas. Para facilitar este proceso se

utiliza el programa estadistico Stata donde se obtiene los siguientes resultados:
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Gréfica 7
Tipo de vivienda comerciantes de productos agricolas y no agricolas.

60,00%

50,00%

40,00%

30,00%

20,00%

10,00% I

0,00% — —_— —
Cuarto(s) en . Rancho/choza
Casa/ Villa casa de Departamento Mediagua
inquilinato feovacha

m Agricolas 52,89% 1,65% 26,86% 18,18% 0,41%
m No Agricolas 24.,63% 30,60% 44,03% 0,75%

Nota. Elaboracion propia.
En la grafica 7 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las

opciones del tipo de vivienda de los dos grupos de comerciantes, por tal razon se verifica si

esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba Chi Cuadrado.

Tabla 48
Prueba chi cuadrado comerciantes arrendatarios agricolas y no agricolas tipo de vivienda.
Muestra
Tipo de vivienda Agricolas  No agricolas  Total
Casa/ Villa 128 33 161
Cuarto(s) en casa de 4 41 45
inquilinato
Departamento 65 59 124
Mediagua 44 1 45
Rancho/choza/covacha 1 0 1
Total 242 134 376

Pearson chi2(4) = 106,6337 Pr = 0,000

Nota. Elaboracién propia.

En la tabla se puede evidenciar que el p valué es menor a 0,05 por lo tanto se rechaza
la hipotesis nula y se acepta la hipotesis alternativa, donde esta indica que existe una
asociacion significativa entre el tipo de vivienda y si los comerciantes son agricolas o no
agricolas. Esto implica que las distribuciones de los tipos de vivienda difieren entre las dos

muestras.
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Gréfica 8
Propiedad de la vivienda de comerciantes agricolas y no agricolas.

80,00%

70,00%

60,00%

50,00%
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30,00%

20,00%

10,00% l .

0.00% Alquilado Pleno propietario -Prestado

m Agricolas 22,73% 70,66% 6,61%
m No Agricolas 47,01% 16,42% 36,57%

Nota. Elaboracion propia.

En la gréafica 8 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las

opciones de la propiedad de la vivienda de los dos grupos de comerciantes, por tal razén se

verifica si esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba Chi

Cuadrado.

‘PI'?S;?): ?:hi cuadrado comerciantes arrendatarios agricolas y no agricolas propiedad de la vivienda.
Muestra
Propiedad de la vivienda Agricolas No agricolas  Total
Alquilado 55 63 118
Pleno propietario 171 22 193
Prestado 16 49 65
Total 242 134 376

Pearson chi2(2) = 110,4157 Pr =0,000

Nota. Elaboracion propia.

Se puede observar que, para la variable, propiedad de la vivienda, el p valué es de

0,000 por ello se rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipotesis alternativa donde la misma,

evidencia que existe diferencias significativas en la distribucion de la propiedad de vivienda

entre los dos grupos de comerciantes.
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Gréfica 9
Nivel de educacion de los comerciantes de productos agricolas y no agricolas.

70,00%
60,00%
50,00%
40,00%
30,00%
20,00%
10,00%
0.00% | | [] | T—— _
Sm. Basico Bachiller Med!o Superior Posgrado
Estudios superior
m Agricolas 43,80% 46,28% 7,85% 2,07%
mNo Agricolas  5,97% 23,13% 62,69% 3,73% 3,73% 0,75%

Nota. Elaboracion propia.
En la grafica 9 se observan variaciones en los porcentajes de las opciones de nivel

educativo entre los dos grupos de comerciantes, lo que motiva la evaluacion de la

significancia estadistica de estas diferencias mediante la prueba de Chi Cuadrado.

Tabla 50
Prueba chi cuadrado comerciantes arrendatarios agricolas y no agricolas nivel de educacion.
Muestra
Nivel de educacién Agricolas No agricolas Total
Posgrado 0 1 1
Bachiller 112 84 196
Basico 106 31 137
Medio superior 19 5 24
Sin estudios 0 8 8
Superior 5 5 10
Total 242 134 376

Pearson chi2(4) = 34,0087 Pr =0.000

Nota. Elaboracion propia.

Se puede observar que en el nivel educativo de los comerciantes agricolas y no
agricolas el p valué de chi cuadrado es de 0,000 por lo cual se rechaza la hipotesis nula,
donde se indica que existe diferencia significativa en la distribucion del nivel de educacion

entre los dos grupos de comerciantes.
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Gréfica 10
Apoyo familiar en el negocio de los comerciantes de productos agricolas y no agricolas.

80,00%

70,00%

60,00%

50,00%

40,00%

30,00%

20,00%

10,00% I . I O

0,00% Siempre Frecuentemente Algunas veces -Nun?

m Agricolas 21,07% 49,59% 24,79% 4,55%
m No Agricolas 14,18% 74,63% 9,70% 1,49%

Nota. Elaboracion propia.

En la gréfica 10 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las

opciones de apoyo familiar en el negocio de los dos grupos de comerciantes, por tal razén

se verifica si esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba Chi

Cuadrado.

;?l?tla?); ihi cuadrado comerciantes arrendatarios agricolas y no agricolas apoyo familiar en el negocio.
Muestra

Apoyo familiar Agricolas No agricolas Total

Algunas veces 60 13 73

Frecuentemente 120 100 220

Nunca 11 2 13

Siempre 51 19 70

Total 242 134 376

Pearson chi2(3) = 23,8873 Pr =0.000

Nota. Elaboracion propia.

Se puede visualizar que existen diferencias estadisticamente significativas en la

distribucién del apoyo familiar en el negocio entre los dos grupos de comerciantes, debido a

que el p valué es 0,000 los cual es menor a 0,05 por lo tanto se rechaza la hipétesis nula y se

acepta la hipétesis alternativa.
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Gréfica 11
Apoyo familiar en situaciones dificiles de los comerciantes de productos agricolas y no agricolas.

70,00%

60,00%

50,00%
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30,00%

20,00%

“u l n}

0.00% Siempre Nunca Frecuentemente Algunasv!es

m Agricolas 16,53% 41,74% 19,42% 22,31%
m No Agricolas 11,94% 61,94% 17,91% 8,21%

Nota. Elaboracion propia.

En la gréfica 11 se evidencia que existen diferencias porcentuales en cada una de las
opciones de apoyo familiar en situaciones dificiles de los dos grupos de comerciantes, por
tal razon se verifica si esta diferencia es estadisticamente significativa a través de la prueba
Chi Cuadrado.

Tabla 52

Prueba chi cuadrado comerciantes arrendatarios agricolas y no agricolas apoyo familiar en situaciones
dificiles.

Muestra
Apoyo familiar Agricolas No agricolas Total
situaciones dificiles
Nunca 54 11 65
Algunas veces 47 24 71
Frecuentemente 101 83 184
Siempre 40 16 56
Total 242 134 376

Pearson chi2(3) = 18,4438 Pr =0.000

Nota. Elaboracién propia.

Se puede observar que el p value de chi cuadrado es de 0,000 en la variable apoyo
familiar en situaciones dificiles, lo cual este valor, es menor a 0,05, por lo tanto, se rechaza
la hipdtesis nula y se acepta la hipotesis alternativa donde indica que existe diferencias
significativas en la distribucion del apoyo familiar en situaciones dificiles entre los dos

grupos de comerciantes.
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4.13 Prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas

Para verificar si existe asociacion estadisticamente significativa entre las variables
mas importantes de cada dimension de condiciones de vida en relacion con el nivel de ventas,
se ha utilizado la prueba de chi cuadrado donde la misma plantea la hipétesis nula y la
hipétesis alterna de la siguiente manera:

Ho: Independencia de las variables

H1: Variables relacionadas
4.13.1 Comerciantes agricolas prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas

Tabla 53
Propiedad de vivienda prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas.

Ventas totales mensuales Alquilado Pleno propietario Prestado Total
$1-$500 7 38 2 47
$501-$800 26 86 3 115
$801-$1500 21 37 11 69
Mas de $1500 1 10 0 11
Total 55 171 16 242
Pearson chi 2(6) =21,4078 Pr=0,002

Nota. Elaboracion propia.

Ho: No Existe una asociacion estadisticamente significativa en la distribucion del
nivel de ventas y la propiedad de vivienda.

H1: Existe una asociacion estadisticamente significativa en la distribucion del nivel
de ventas y la propiedad de vivienda.

Segun los resultados obtenidos en la tabla 53 se puede observar que el estadistico chi
cuadrado es de 21,4078 y su probabilidad es de 0,002 lo cual es menor a 0,05 por lo tanto se
rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipotesis alternativa donde existe asociacion
estadisticamente significativa en la distribucién del nivel de ventas y la propiedad de

vivienda del comerciante agricola.

Tabla 54
Tipo de vivienda prueba Chi Cuadrado con relacién al nivel de ventas.

Ventas totales

mensuales Casa Cuarto Departamento  Mediagua Rancho Total
$1-$500 33 0 7 7 0 47
$501-$800 68 0 27 19 1 115
$801-$1500 24 4 30 11 0 69
Mas de $1500 3 0 1 7 0 11
Total 128 4 65 44 1 242
Pearson chi
2(12)=44,8157 Pr=0,000

Nota. Elaboracion propia.
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Segun los resultados obtenidos en la tabla 54 se puede observar que el estadistico chi
cuadrado es de 44,8157 y su probabilidad es de 0,000 lo cual es menor a 0,05 por lo tanto se
rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipdtesis alternativa donde existe asociacion
estadisticamente significativa en la distribucion del nivel de ventas y el tipo de vivienda del

comerciante agricola.

Tabla 55
Asistencia médica prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas.

Ventas
totales Mas de tres veces al
mensuales Unavezalafio  Tres veces al afio afio No asiste Total
$1-$500 18 14 15 0 47
$501-$800 39 46 27 3 115
$801-$1500 28 22 17 2 69
Mas de $1500 5 3 1 2 11
Total 90 85 60 7 242
Pearson chi
2(9)=14,7390 Pr=0,098

Nota. Elaboracién propia.
Segun los resultados obtenidos en la tabla 55 se puede observar que el estadistico chi

cuadrado es de 14,7390 y su probabilidad es de 0,0098 lo cual es mayor a 0,05 por lo tanto,
se acepta la hipdtesis nula donde no existe asociacion estadisticamente significativa en la

distribucién del nivel de ventas y el nivel de educacion del comerciante agricola.

Tabla 56
Nivel de educacién prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas.

Ventas totales mensuales Bachiller Béasico Medio superior Superior Total
$1-$500 19 20 7 1 47
$501-$800 47 60 6 2 115
$801-$1500 37 24 6 2 69
Més de $1500 9 2 0 0 11
Total 112 106 19 5 242
Pearson chi 2(9)=15,0984 Pr=0,088

Nota. Elaboracion propia.
Segun los resultados obtenidos en la tabla 56 se puede observar que el estadistico chi

cuadrado es de 15,0984 y su probabilidad es de 0,088 lo cual es mayor a 0,05 por lo tanto,
se acepta la hipotesis alternativa donde no existe asociacion estadisticamente significativa

en la distribucion del nivel de ventas y el nivel de educacién del comerciante agricola.

Tabla 57
Apoyo familiar en el negocio prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas.

Ventas totales mensuales Algunas veces Frecuentemente Nunca Siempre Total
$1-$500 23 14 6 4 47
$501-$800 30 54 4 27 115
$801-$1500 7 44 0 18 69
Més de $1500 0 8 1 2 1
Total 60 120 11 51 242
Pearson chi 2(9)=43,3023 Pr=0,000

Nota. Elaboracion propia.
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De acuerdo con los resultados obtenidos en la tabla 57 se puede observar que el chi
cuadrado es de 43,3023 y su probabilidad es de 0,000 lo cual es menor a 0,05 por lo tanto se
rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipdtesis alternativa donde existe asociacion
estadisticamente significativa en la distribucion del nivel de ventas y el apoyo familiar en el

negocio del comerciante agricola.

4.13.2 Comerciantes no agricolas prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas

Tabla 58
Propiedad de vivienda prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas.

Ventas totales

mensuales Alquilado Pleno propietario Prestado Total
$1-$500 4 4 13 21
$501-$800 49 13 35 97
$801-$1500 9 4 1 14
Mas de $1500 1 1 0 2
Total 63 22 49 134
Pearson chi 2(6) =15,6369 Pr=0,016

Nota. Elaboracién propia.

Segun los resultados obtenidos en la tabla 58 se puede observar la probabilidad que
el estadistico chi cuadrado es de 15,6369 y su probabilidad es de 0,016 lo cual es menor a
0,05 por lo tanto se rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipotesis alternativa donde existe
asociacion estadisticamente significativa en la distribucion del nivel de ventas y la propiedad

de vivienda del comerciante no agricola.

Tabla 59
Tipo de vivienda prueba Chi Cuadrado con relacion al nivel de ventas.

Ventas totales

mensuales Casa Cuarto Departamento Mediagua Total
$1-$500 8 7 6 0 21
$501-$800 19 32 45 1 97
$801-$1500 5 2 7 0 14
Mas de $1500 1 0 1 0 2
Total 33 41 59 1 134
Pearson chi 2(9) =7,6045 Pr=0,574

Nota. Elaboracion propia.

Segun los resultados obtenidos en la tabla 59 se puede observar que el estadistico chi
cuadrado es de 7,6045 y su probabilidad es de 0,574 lo cual es mayor a 0,05 por lo tanto se
acepta la hipotesis nula donde no existe asociacion estadisticamente significativa en la

distribucién del nivel de ventas y el tipo de vivienda del comerciante no agricola.
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Tabla 60
Asistencia médica prueba Chi Cuadrado con relacién al nivel de ventas.

Ventas totales
mensuales No asiste UnaVez Tresveces Mas de tres veces Total
$1-$500 6 15 0 0 21
$501-$800 20 65 9 3 97
$801-$1500 2 6 5 1 14
Mas de $1500 0 1 0 1 2
Total 28 87 14 5 134

Pearson chi 2(9)=26,5122 Pr=0,002

Nota. Elaboracién propia.

Segun los resultados obtenidos en la tabla 60 se puede observar que el estadistico chi
cuadrado es de 26,5122 y su probabilidad es de 0,002 lo cual es menor a 0,05 por lo tanto se
rechaza la hipdtesis nula y se acepta la hipdtesis alternativa donde existe asociacién
estadisticamente significativa en la distribucion del nivel de ventas y el nivel de educacion

del comerciante no agricola.

Tabla 61
Nivel de educacion prueba Chi Cuadrado con relacién al nivel de ventas.
Ventas
totales Medio
mensuales Posgrado Superior superior Bachiller Basico Sin estudios Total
$1-$500 0 0 1 12 4 4 21
$501-$800 0 4 3 65 21 4 97
$801-$1500 1 0 1 6 6 0 14
Mas de $1500 0 1 0 1 0 0 2
Total 1 5 5 84 31 8 134
Pearson chi
2(15) =33,9764 Pr=0,003

Nota. Elaboracion propia.
Segun los resultados obtenidos en la tabla 61 se puede observar que el estadistico chi

cuadrado es de 33,9764 y su probabilidad es de 0,003 lo cual es menor a 0,05 por lo tanto se
rechaza la hipétesis nula y se acepta la hipdtesis alternativa donde existe asociacion
estadisticamente significativa en la distribucion del nivel de ventas y el nivel de educacion

del comerciante no agricola.

Tabla 62
Apoyo familiar en el negocio prueba Chi Cuadrado con relacién al nivel de ventas.

Ventas totales mensuales Algunas veces Frecuentemente  Nunca Siempre Total
$1-$500 1 16 1 3 21
$501-$800 12 72 1 12 97
$801-$1500 0 11 0 3 14
Mas de $1500 0 1 0 1 2
Total 13 100 2 19 134
Pearson chi 2(9)=7,4275 Pr=0,593

Nota. Elaboracion propia.
De acuerdo con los resultados obtenidos en la tabla 62 se puede observar que el chi

cuadrado es de 7,4275 y su probabilidad es de 0,593 lo cual es mayor a 0,05 por lo tanto se
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acepta la hipdétesis alternativa donde existe asociacion estadisticamente significativa en la

distribucion del nivel de ventas y el apoyo familiar en el negocio del comerciante no agricola.

Tabla 63

Tabla resumen de asociacion de variables mas importantes al nivel de ventas.

Variable

Comerciante

agricola

Comerciante

agricola

no Diferencias

Concordancias

Propiedad de

vivienda

Tipo de

vivienda

Asistencia
medica

Nivel de

educacion

Apoyo familiar
en el negocio

En relacion con el
nivel de ventas
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas
existe no asociacion
estadisticamente

significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas no
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas no
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la
distribucién

En relacion con el
nivel de ventas
existe  asociacion
estadisticamente

significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas no
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la

distribucion

En relacion con el
nivel de ventas no
existe asociacion
estadisticamente
significativa entre la
distribucién

Difieren

resultados

Difieren

resultados

Difieren

resultados

Concuerdan
resultados
los
los
los
Concuerdan
resultados

los

los

Nota. Elaboracion propia.
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4.14 Discusién de resultados

Con base en los resultados obtenidos, se observa que, el 47,52% de los comerciantes
agricolas y el 72,39% de los comerciantes no agricolas generan ventas mensuales
aproximadas de 501 a 800 ddlares. Esta situacion lleva a la mayoria de ellos a buscar ingresos
adicionales mediante otras actividades econdmicas, ya que sus ingresos mensuales oscilan
entre 401 y 765 ddlares en su mayoria. De acuerdo con Castillo & Gamboa (2020), los
comerciantes de la ciudad de Ambato tienen un ingreso promedio mensual de 573 délares,
menor que el costo de la canasta basica familiar, que es de 715,70 ddlares. Esto implica que
los comerciantes deben trabajar mas dias a la semana para cubrir sus gastos familiares, lo
cual coincide con los resultados obtenidos en Riobamba, donde la mayoria de los ingresos
mensuales por ventas en el mercado mayorista son inferiores al costo de la canasta basica
familiar. Como resultado, se ven obligados a trabajar mas dias, lo que afecta directamente
sus condiciones de vida. Ademas, se observa que tanto los comerciantes agricolas como no
agricolas, en su mayoria, residen en departamentos, casas y cuartos de inquilinato. EI 22,73%
de los comerciantes agricolas y el 47,01% de los no agricolas alquilan su propiedad, mientras
que el 70.66% de los agricolas y el 16,42% de los no agricolas son plenos propietarios. La
mayoria de estos hogares albergan de una a dos familias y presentan un estado regular en
cuanto a las paredes y el piso. Segun la OCDE (2022), la vivienda es un factor crucial para
las condiciones de vida, recomendando que no mas de dos personas residan en una
habitacion. Estos resultados indican que, en general, las viviendas de los comerciantes se
mantienen dentro de los estandares 6ptimos de vivienda. Al analizar la frecuencia de visitas
al médico durante el afio, se observo que el 37,19% de los comerciantes agricolas y el 64,93%
de los no agricolas acuden al médico solo una vez al afio; el 35,12% de los comerciantes
agricolas asiste al menos tres veces al afio y el solo el 10,45% delos comerciantes no
agricolas asiste al médico tres veces al afio. Esta frecuencia para este grupo de comerciantes
resulta insuficiente para mantener un nivel de vida adecuado, especialmente considerando la
actividad fisica requerida en su labor econdmica. De acuerdo con Galarza, et al (2021), las
personas empleadas en la economia informal tienden a tener un bajo nivel de salud fisica y
mental, lo que resalta la necesidad de implementar programas integrales de salud publica.
Asimismo, Delgado (2019) descubri6 que el 78,48% de los comerciantes del mercado
Picoaza en Manabi carecian de informacion suficiente sobre los servicios de salud publica

disponibles. Estos hallazgos concuerdan con los resultados obtenidos, ya que los
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comerciantes del mercado mayorista tienden a no acudir con regularidad al médico para
someterse a chequeos, lo que compromete sus condiciones de vida.

Ademas, al examinar la frecuencia con la que realizan ejercicio fisico semanalmente,
se observa que el 56,20% de los comerciantes agricolas y el 71,64% de los no agricolas del
mercado mayorista practican deporte solo una vez por semana, lo cual no es suficiente para
mantener un estilo de vida saludable. Como sefialan Castillo & Gamboa (2020), los
comerciantes no suelen generar ingresos suficientes para cubrir todas sus necesidades
basicas, lo que los lleva a trabajar mas dias a la semana, sacrificando asi el tiempo que
podrian dedicar a mejorar su actividad fisica. Ademas, Mitra & Sambamoorthi (2014)
destacan la importancia del bienestar fisico, psicoldgico y social para mantener una vida
satisfactoria, aspecto que no suele ser priorizado en la vida diaria de los comerciantes. Sin
embargo, en lo que respecta a la alimentacion, el 86,78% de los comerciantes agricolas y el
79.10% de los no agricolas reciben las tres comidas diarias, lo cual es un factor positivo para
su estado fisico. Una buena alimentacion contribuye a mantener en buenas condiciones la

salud fisica de los comerciantes.

También, los resultados revelan que el 43,80% de los comerciantes agricolas poseen
un nivel educativo basico, mientras que el 62,69% de los comerciantes no agricolas cuentan
con educacion de bachillerato. Schultz (1961) sostiene que la educacion, la capacitacion y la
experiencia son inversiones con rendimientos a largo plazo. A medida que las personas
mejoran sus habilidades y conocimientos, tienen la capacidad de desempefiarse mejor en sus
trabajos y obtener una remuneracion mas alta. Esto podria influir directamente en la
capacidad para gestionar un negocio de manera eficiente, ya que la falta de conocimientos o
habilidades podria limitar el crecimiento del negocio. Por otro lado, los resultados también
demuestran que el 88,84 % y el 86,57% de los comerciantes agricolas y no agricolas
respectivamente, asiste a algin curso o taller para capacitarse en la mejora de su actividad
laboral o incrementar sus ingresos realizando otra actividad. Esto nos hace entender que el
comerciante busca mejorar sus conocimientos y habilidades llevar adelante su negocio o

emprender en un nuevo proyecto.
Al identificar el tiempo familiar que el comerciante agricola y no agricola, considera

necesario para estar con toda su familia, es aproximadamente de tres a cuatro horas al dia.

El apoyo familiar en el negocio y en situaciones dificiles de su vida ha sido percibida de
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manera frecuente para los dos grupos de comerciantes. De acuerdo OIT (Organizacion
Internacional del Trabajo) y otras organizaciones, establecieron que las relaciones personales
y familiares son factores clave para determinar unas condiciones de vida optima en el ser
humano. Sin embargo, el comerciante agricola y no agricola no posee mucho tiempo para
estar con su familia debido al exceso de horas de trabajo que requiere esta actividad
econdmica. Sehun Wong, Chan y Ngan (2019) mencionan que el exceso de trabajo puede
ocasionar menor tiempo familiar y social que conducen a una mala salud empeorando su
condicion de vida. Esta investigacion concuerda con los resultados, ya que el exceso de dias
de trabajo no permite poseer un tiempo adecuado con la familia para mantener una relacion
confortable.

En resumen, los comerciantes no agricolas enfrentan mayores desafios financieros,
la mayoria generando ventas mensuales que apenas cubren los gastos basicos a comparacion
de los comerciantes agricolas que tienen mayor nivel de ventas por lo tanto su calidad de
vida es mejor. Sin embargo, los dos grupos buscan la necesidad de buscar ingresos
adicionales.

Los datos también muestran que la mayoria de los comerciantes no agricolas residen
en viviendas alquiladas, con unas condiciones de vida afectada por ingresos bajos y falta de
acceso adecuado a la atencion medica. Mientras que los comerciantes agricolas, en su
mayoria, son plenos propietarios.

En la dimension de salud. A pesar de trabajar largas horas, muchos comerciantes no
hacen suficiente ejercicio fisico ni reciben atencion médica regular, lo que impacta
negativamente en su salud. Sin embargo, la mayoria si recibe tres comidas al dia, lo que
contribuye positivamente a su bienestar fisico.

La educacion juega un papel importante en la capacidad de los comerciantes para
administrar eficientemente sus negocios y aumentar sus ingresos. Mientras que una
proporcion significativa tiene solo educacion basica, muchos estan buscando capacitacion
adicional para mejorar sus habilidades y perspectivas. A pesar de los desafios, los
comerciantes valoran el apoyo familiar y reconocen su importancia para unas condiciones
de vida 6ptima. Sin embargo, el exceso de trabajo limita el tiempo que pueden pasar con sus
seres queridos, lo que puede afectar negativamente sus relaciones personales y su bienestar

emocional.
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CAPITULO V
5. CONCLUSIONES y RECOMENDACIONES
5.1 Conclusiones

Las condiciones de vida de los comerciantes agricolas del mercado mayorista, en el
ambito econémico, sus ingresos cubren con todos los gastos mensuales esenciales. Ademas,
en su mayoria se dedica a otra actividad econémica, permitiéndoles asi obtener un ingreso
adicional. Dentro de las condiciones de vivienda, en su mayoria es pleno propietario o paga
alquiler, los pisos como paredes se encuentran en estado regular, poseen en promedio uno a
tres cuartos exclusivos para sus negocios, se puede decir que poseen una vivienda promedio
al resto de personas. Dentro de la dimension de salud la mayoria de los comerciantes
agricolas asiste al médico, en promedio dos a tres veces al afio y hace deporte tres veces a la
semana. Ademas, hay que reconocer que la gran parte recibe las tres comidas esenciales al
dia, lo cual evita que se produzca alguna enfermedad por no mantener una buena
alimentacion. Por el lado educativo, la mayoria de los comerciantes agricolas solo ha
culminado la educacion basica y bachiller, no obstante, se mantienen en capacitaciones para
mejorar su trabajo 0 incrementar sus ingresos con su negocio u otra actividad economica
como la gastronomia, textiles, artesanias entre otros. Finalmente, el comerciante agricola
recibe con frecuencia el apoyo familiar en el negocio y situaciones dificiles de su vida, en su
mayoria considera necesario pasar con toda su familia entre tres a cuatro horas al dia para

mantener una relacion adecuada.

Las condiciones de vida de los comerciantes no agricolas del mercado mayorista, en
el &ambito econdmico, poseen ventas en promedio de 600 dolares por debajo de la canasta
béasica familiar, por ende, la mayoria se dedica a otra actividad econémica como la mecanica,
cosmetologia y belleza, textiles y confecciones, entre otros oficios, donde la misma permita
cubrir con los gastos requeridos . En la dimension de vivienda las paredes exteriores es
regular o mala, poseen dos cuartos exclusivos para dormir o para el negocio, en su mayoria
paga alquiler o tiene la vivienda prestada, de acuerdo a esto se puede decir que su vivienda
se mantiene bajo estandares promedios de vivienda a comparacion del resto de personas.
Dentro del ambito de la salud en su mayoria, asisten al chequeo médico una vez al afio donde
su transporte, por lo general es el publico. Ademas, gran parte solo realiza deporte una vez

por semana perjudicando asi su estado fisico, no obstante, gran parte recibe las tres comidas
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esenciales al dia, lo cual es un dato positivo si hablamos de la salud del comerciante no
agricola. El nivel de educacion en su gran parte ha recibido la educacion béasica o es bachiller
,5in embargo asisten a talleres o para mejorar sus ingresos o abrir algiin nuevo negocio, se
puede decir que el comerciante no agricola busca la manera de sobresalir a pesar del nivel
de educacion posee .Por dltimo consideran importante el tiempo en familia ya que la gran
mayoria pasa con su familia de cuatro a cinco horas al dia , el apoyo recibido es
frecuentemente en su actividad laboral y en situaciones dificiles como la inestabilidad

econdmica o alguna enfermedad catastrofica.

Dentro de las variables consideradas para el contraste de hipétesis se puede concluir
que si existen diferencias significativas entre los dos grupos de comerciantes. En variables
como ventas mensuales, nimero de chequeos médicos al afio, nimero de veces que hace
deporte a la semana; el grupo que mejor condicidn obtuvo en estas variables fue el
comerciante agricola, mientras que, en variables, numero de curso o talleres al mes, y tiempo
familiar el comerciante no agricola tiene las mejores condiciones. Asi mismo en las variables
cualitativas como tipo de vivienda, propiedad de vivienda, nivel de educacién, apoyo
familiar en el negocio y apoyo familiar en situacion dificiles si existe diferencias
significativas entre los dos grupos de comerciantes. Ademas, las ventas mensuales tienen
una asociacion estadisticamente significativa en relacién con cada una de estas variables
cualitativas, es decir que las ventas al mes del comerciante agricola, al ser mayores al del
comerciante no agricola tienen una mayor condicién de vida. Por otro lado, solamente existe

una variable que concuerdan los dos grupos, las comidas al dia,

5.2 Recomendaciones

La brecha econdmica entre comerciantes agricolas y no agricolas en los mercados
mayoristas es considerable, encontrandose los primeros en una posicion econémica mas
favorable. Para salvar esta brecha, es necesario desarrollar y aplicar estrategias y programas
que proporcionen apoyo financiero y formacion a los comerciantes no agricolas. Estos
programas deberian incluir microcréditos con condiciones favorables, como tipos de interés
bajos y plazos de amortizacion flexibles, para que puedan invertir en sus negocios y aumentar
sus ingresos. También seria util ofrecer formacion gratuita o con descuento en gestion

empresarial, marketing y campos relacionados, como mecénica, peluqueria y textil,
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para aumentar la productividad y la rentabilidad. Mejorar el acceso a una vivienda de calidad,
mediante la creacion de programas de subvencion del alquiler o asociaciones publico-

privadas, también contribuiria a mejorar sus condiciones de vida.

El estado de salud de los comerciantes agricolas y no agricolas difiere
significativamente, los primeros llevan un estilo de vida méas sano y se someten a controles
médicos mas frecuentes. La aplicacién de programas sanitarios especiales en los mercados
puede mejorar la salud y el bienestar de los comerciantes no agricolas. EIl acceso a la
asistencia médica puede mejorarse mediante la creacién de clinicas méviles que visiten
periddicamente los mercados y ofrezcan reconocimientos médicos gratuitos o de bajo coste.
Ademas, pueden organizarse programas de ejercicio y actividades deportivas de facil acceso
en los mercados y sus alrededores para animar a los comerciantes a ser mas activos
fisicamente. Podrian organizarse seminarios y campafias de informacion sobre la
importancia de la dieta y el ejercicio, asi como asesoramiento individual, para ayudar a

mejorar los habitos alimentarios y la salud en general.

Finalmente, tanto los comerciantes agricolas como los no agricolas participan en
programas de formacion para mejorar sus competencias y oportunidades econdémicas, pero
el nivel de formacion es limitado. Para reforzar y ampliar la oferta formativa, es importante
ofrecer programas de alfabetizacion y educacion bésica que se adapten a los horarios de
trabajo de los comerciantes. Ademas, ampliar la oferta de cursos técnicos y talleres practicos
con cualificaciones reconocidas en ambitos como la restauracion, el textil, la artesania, la
mecanica y la peluqueria seria una herramienta Util para mejorar sus negocios. ayudas
econdmicas a los comerciantes o a sus hijos que deseen cursar estudios superiores también
podria ser una forma eficaz de animarlos a seguir carreras que mejoren directamente sus
negocios y su calidad de vida. La aplicacion de estas recomendaciones contribuira a reducir
las desigualdades entre los comerciantes agricolas y no agricolas y a mejorar sus condiciones

de vida de forma integral y sostenible.
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7. ANEXOS

Anexo 1

Instrumento

Unach &S

UKIVERSIOAD NACIONAL DE CHIMBORAZO

e 7 ('

ENCUESTA PARA DETERMINAR LAS CONDICIONES DE VIDA DE LOS COMERCIANTES
ARRENDATARIOS DE PRODUCTOS AGRICOLAS Y NO AGRICOLAS DEL MERCADO
MAYORISTA DEL CANTON RIOBAMBA, PROVINCIA DE CHIMBORAZO, EN EL PERIODO
2024

Objetivo. Analizar las condiciones de vida de los comerciantes arrendatarios del mercado mayorista en
el canton de Riobamba, provincia de Chimborazo, en el periodo 2023.

l. ASPECTOS GENERALES

1. Género: () Masculino () Femenino

2.Edad: ( )19-28 ()29-38 () 39-48 ()49-58 () 59-69
() Mas de 69

3. Encuestado es: () Jefe de hogar () Informante calificado mayor de edad
() Otros

. DIMENSION ECONOMICA
d. mas de $900
1. ¢Aproximadamente en promedio
cuanto genera en ventas al mes?

| | 1. DIMENSION VIVIENDA
6. Propiedad de la vivienda
a. Pleno propietario ( )

2. ¢Cuél es laganancia mensual

promedio? _

a. $1-$300 b. Alquilado( )

b. $301 - $600 c. Prestado ( )

c. $601- $900 7. Tipode vivi_enda

d. mas de $900 a. Casa/villa( )

3. ¢A parte de dedicarse al comercio, b. Departamento()
recibe algtin ingreso distinto a su c. Cuarto (s) en casa de inquilinato
trabajo? ()

a. Si d. Mediagua ()

b. No e. Rancho/ choza/ covacha ( )

4. Silarespuesta fue Sl , ¢cuanto es 8. El material predominante de las
el monto mensual de ingreso que PAREDES de la vivienda es:
recibe ? a. Hormigon/ bloque/ladrillo ( )

a. $1-—$300 b. Asbesto/ cemento (Fibrolit) ( )

b. $301 - $600 c. Adobe/ tapia Madera( ) _

c. $601- $900 d. Bahart_eque (cafia 'y carrizo

d. més de $900 revestido) () ()

5. Gastos estimados mensuales 9. El estado de las PAREDES
promedio que destina al consumo EXTERIORES de la vivienda es:

a. De$1a$400 a. Bueno ()

b. De $401 a $765 b. Regular( )

c. De $766 a $900 c. Malo()
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10.

11.

12.

13.

14.

El material predominante del PISO

de la vivienda es:

a. Duela/ parquet/ tabloncillo/
tablon tratado/ piso flotante( )

b. Ceramica/ baldosa/ vinyl ( )

c.  Marmol/ marmeton ()

d. Cemento/ ladrilloTabla/ tablén no
tratado ()

e. Tierra( )

El estado del PISO de la vivienda

es:

a. Bueno ()

b. Regular ()

c. Malo()

Registre el nimero de hogares que
residen habitualmente en su

vivienda:

a. No.HOGARES [__|

¢De cuantos cuartos dispone su
vivienda, sin incluir cuartos de

cocina, bafios, ¢garajes o los
dedicados exclusivamente para
negocios?

a. Numero de cuartos ( )

¢De estos cuartos cuantos utiliza

este hogar en forma exclusiva para

dormir?

a. Numero de cuartos( )
DIMENSION SALUD

. ¢Cuantas veces al afio asiste al

médico para realizarse un chequeo?
1 vez al afio( )

3 veces al afio ()

Mas de tres veces al afio ()

No asiste al medico ( )

. ¢En ddnde tuvo lugar la atencion o

consulta la ultima vez?

ESTABLECIMIENTOS PUBLICOS

a. Hospital/
MSP/IESS/FFAA/ISSPOL/PSJ (
)

b. Centro de Salud/MSP/IESS ()

c. Subcentro o Dispensario de
Salud/MSP/IESS ()

ESTABLECIMIENTOS

PRIVADOS

a. Hospital o Clinica /JBG/SOLCA

()
b. Centro de Salud Privado ( )

17.

18.

19.

20.

21.

23.

24,

c. Consultorio Particular ()

d. Botica o Farmacia ( )

e. Casa o Domicilio ()

¢ Coémo se traslado al lugar donde le

atendieron la ultima vez?

a. Bus, taxi, camioneta del servicio
publico ()

b. Vehiculo de uso particular ()

c. Caminando ()

d. Enanimales ()

e. Enbicicleta ()

f.  Ambulancia

¢Cuanto tiempo demord en

trasladarse a la casa al lugar donde
le atendieron la ultima vez?

a. 20 minutos ()

b. 30 minutos ()

¢. 60 minutos ( )

d. 90 minutos ()

e. Mas de 90 minutos( )

¢Cuantas veces a la semana hace
deporte?

a. Unavezalasemana ( )

b. Tres veces ala semana ( )

c. Mas de tres veces ala semana ( )
d. No hace deporte

¢En el dia recibe las tres comidas
esenciales?

a. Si()

b. No( )

¢ Cuantas comidas consume al dia?
a. Tres comidas al dia ( )

b. Cinco comidas al dia ()

¢. Mas de cinco comidas al dia ( )
d. Menos de tres comidas al dia ( )

V. DIMENSION EDUCACION
22.

¢Cual es su nivel de educacion?

a. Basico()

b. Bachiller ()

c. Medio superior ()
d. Superior ()

e. Posgrado ()

¢En el mes asiste a cursos o talleres
para mejorar su actividad laboral?
a. Si()
b. No()

Los cursos o talleres de
capacitacion lo considera para:
a. Mejorar en su trabajo( )
b. Incrementar sus ingresos( )
c. Conseguir trabajo ( )
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d. Crear su propia empresay
negocio ()

25. ¢Cuéantas veces asiste al mes para
recibir estos cursos o talleres?

a. Unavez()

b. Tres veces( )

c. Mas de tres veces ( )

26. ¢Describa brevemente el Gltimo
curso o taller al que asisti6?

a. Artesanias y manualidades ( )

b. Textiles y confecciones ( )

c. Cosmetologia y belleza, gimnasia y

salud( )

d. Gastronomia/cocina( )

e. Idiomas ( )

f. Agropec/produccién de alimentos( )

g. Msica y artes escénicas ( )

h. Computacioén( )

i. Mecanica/metalmecanica( )

j. Otro( )

VI.DIMENSION FAMILIAR

27. ¢Se puede reunir al dia con toda su
familia?
a. Si()
b. No()

28. Cuanto tiempo al dia usted pasa con
toda su familia

29. ¢Dentro de su actividad laboral
recibe el apoyo familiar?
a. Siempre( )

b. Frecuentemente( )
¢. Algunas veces( )
d. Nunca( )

30. ¢Cuando se encuentra  en
situaciones dificiles como por
ejemplo inestabilidad econdmica,
de salud, recibe el apoyo familiar?
a. Siempre( )

b. Frecuentemente( )
c. Algunas veces( )
d. Nunca( )
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Anexo 2
Tabla 64
Base de datos de las variables utilizadas.

comerc [+ muesra gn - edad [+ tpenc+ vimens |- vmeno|- gnancd-  oong - geadd petos:  piopiedad |- tpiienda |- mipoedes |- estodopds- miist:  esodopiso *  nrhopres ™ chegudo  ctoomi asdmd S4me” |upmpd mspl lpmeE:Wl:WMl conidps MOME T wonifan MEAGAT g prowos|s sty TESE fpourp [ EMT o whmE gpfanif  apyanilidg
n

1 A Femerino 19238 ifomante ¢330 $1500 %0 S50 § 015600 SHLTES  Plenopropietario  Departamento Homigdn  bogue/ ldilo Bueno Duela parquBueno 1 1 Mas e res 5 Subeentoo Camiando 20minukos  Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachler No 0 No 3 Siempre Aguras veces
1 A Femenito 3938 fomante c§80t- $1500 L] S0 § SWISE0  SNLT85  Pleno propietario  Casa/ Vil Homiggn  blogue/ adillo Bueno Due/ parquBueno 1 2 Mas de res 4 Subcentroo Vehiculode  30minutes Tresveces 2 3 S Mas de dincs Medo superllo 0 No 3 Frecuentemente  Siempre

1 A Femenio 3938 fomante c§80t- $150 % S0 § SWISE0  SNLTE5  Prestado Cuartols en cesade nqulin - Homigdn | bloque/ ldrilo Regular Cerdmica/ b Bueno 1 1 Mas de res 4 Subcentroo Vehiculode  30minutos Mo hace dep 0 S Cineo comid 5 Bachiler Mo 0 No 3 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Femenito 3928 fomante c§80t- $150 % S0 § SWISE0  SWLT65  Plenopropietario  Departamento Homigan  blogue/ adillo Bueno Duee/ parquBueno 1 1 Mas de res 4 Subcentroo Bus ta, @ 30mintes Unavezale 1 S Tres comidas3 Bachiler No 0 No 5 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Femenito 3938 fomante c§80t- $150 % S0 § SWISE0  SWLT65  Plenopropietario  Departamento Homigan  blogue/ adillo Bueno Duele/ parquBueno 1 1 Secesalai 3 Subcentroo Bus ta, @ 0minutes Unavezale 1 S Cineo comid 5 Bachiler No 0 No 5 Frecientemente  Fecuentemente
1 A Femenito 293%  fomante c§80t- $1500 % S0 § SWISE0  SWLT65  Pleno propietario  Departamento Homigan  blogue/ adillo Bueno Duele/ parquBueno 1 1 Jecesalai 3 Subcentroo Vehiculode  30minutes Tresveces 2 3 S Cineo comid 5 Bachiler No 0 S 3 Siempre Siempre

1 A Femenio 2933  fomante c§80t- S50 % S0 § SWISE0  SWLT65  Pleno propietario  Departamento Homigan  blogue/ adillo Bueno Duele/ parquBueno 1 1 Jecesalai 3 Consutorio Vehiculode  30minutos Mo hace dep 0 S Cineo comid 5 Bachiler § Mejorarensu trebaj Tres veces 3 Gastronomifodne Mo 4 Frecuentemente  Siempre

1 A Femenio 293%  fomante c§80t- S50 1000 SE01590 No SHLT65  Pleno propietario  Casa Vil Homigan  blogue/ adillo Bueno Duee/ parquBueno 1 1 Jecesalai 3 Consutorio Vehiculode 30minutes Unavezale 1 S Cineo comid 5 Bachiler § Mejorarensu trabaj Mas de tesveces 4 Agropecuarios/producci No 5 Siempre Frecuentemente
1 A Femenio 293%  fomante c§80t- S50 100 SE01590 No SIL-T65 Peno propietario  Casa/ Vil Homigan  blogue/ adillo Bueno Dule/ parouRegar 2 1 Tvezalfio 1 Consultario Vehiculode 30minutos Una vezale 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejorarensu taba] Mas de tresveces 4 Otros No 4 Frecwentemente Fecuentemente
1 A Femenio 293%  fomante c§80t- S50 % S0 § SWISE0  SHOL-T65 Prestado Casa Vil Abestof cemento (Fhrolit Bueno Duee/ parquBueno 1 1 Tvezdlafio 1 Centrode S Vehiculode 0mintes Unavezale 1 S Tres comidas3 Bsio S Mas de tis veces 4 og S 4 Frecuentemente  Siempre

1 A Femenio 293%  fomante cS80t- S50 %0 S § OIS0 SHOLTES  Alqulado Departamento Asbestof cemento (Fhrolit Bueno Cerémica/ b Reguer 1 1 Tvezalfio 1 Hosptell MSBus, tari, @ 0minutes Unavezale 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorerensu taba] Mas de tresveces 4 Agropecuarios/roducci § 4 Freowentemente Siempre

1 A Femenio 293%  fomante cS80t- S50 W S § OIS0 SHOLTES  Alqulado Departamento Asbestof cemento (Fhrolit Bueno Duele/ parguRegar 1 1 Mes de tres ¢ Consultario Vehiculods 0minukos Tresveces 2 3 S Cinco comid 5 Medo superSi Mejorerensu taba] Mas de tresveces 4 Agropecuarios/roducci § 5 Frecwentemente Siempre:

1 A Femenio 293%  fomante cS80t- S50 W S0 S SIS0 SHOLTES  Alqulado Departamento Homigan  blogue/ adillo Regulr Cerémica/ b Bueno 1 2 ueces el i3 Centrode S2Bus, ta, @ 30mintos Unavezale 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensu traba] Una v 1 Gastronomiodne S 1 Frecwentemente  Siempre:

1 A Femenio 2933  fomante cS80t- S50 W S § SO0 SH0LTES Algulado Departamento Homigan  blogue/ adillo Mo Duele parquBueno 1 1 Tvezalfio 1 Centrode SaBus, ta, @ 0minukos Tresveces 2 3 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de tes vecss 4 S 4 Freowentemente Fecuentemente
1 A Femerino 2923 fomante c$80- $1500 20 S § SO0 SHLTES Prestado Case [Vl Astestof cemento (Fibrolt Bueno Duele/ parquBueno 1 1 Tvezalafo 1 Centrode S Vehicuo e 0minutos N hace dep 0 § Cinco o 5 Bisico  § Conseguirtrabefp — Mes de tesveces 4 Gastranomizfeodne § 5 Fecventemente  Alunas veces
1 A Femenio 293%  fomante cS80t- S50 W S § SIS0 SHOLTES  Plenopropietario  Casa/ Vil Homigan / blogue/ adillo Bueno Duelg parguidalo 1 1 Tvezalfio 1 Centrode S Vehicuo g 20minutos Una vezale 1 S Tres comidas3 Medo superSi Crearsu propia emprlas de tes veces 5 Idiomas S 5 Frecwentemente Siempre:

1 A Femenio 2933  fomante cS80t- S50 W S § SIS0 SHOLTES  Plenopropietario  Casa/ Vil Asbestof cemento (Fhrolit Bueno Duele parquBueno 1 1 ueces el i3 Consultario Vehiculods 0minukos Tresveces 2 3 S Tres comidas3 Bisico S Mejorarensu traba] Una v 1 Gastronomiodne S 5 Frecwentemente  Siempre:

1 A Femenio 293%  fomante cS80t- S50 W S § SIS0 SHOLTES  Plenopropietario  Casa/ Vil Asbestof cemento (Fhrolit Regular Duele parquBueno 1 1 Tvezalfio 1 Subcentroo Vehiculode  30minutos Una vezale 1 S Tres comidas3 Bisico S Mes de tes vecss 5 afodna S 4 Siempre Freosentemente
1 A Mescuino 39248 Jefede hogams de $1500 1600 S0 § §15300 §1-340 Alouiado Departamento Homigan / blogue/ adillo Regular Tiera  Bueno 2 2 Lvezdlafio 1 Centrode S Vehiculode 0mintos Unavezale 1 S Tres comidas3 Bachiler § Tres vecs 3 S 2 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Mescuino 492%  fomante 5501 - S8 w B0 § SO0 S1-S0 Plenopropietario  Casa/ Vil Homigdn  bogue ldil Bueno Duee/ parquBueno 3 1 Tvezalfio 1 Centrode S2Bus, ta, @ 20minutos Unavezale 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejorarensy trabaj Tres vces 3 Textles y confecciones § 2 Freowentemente Fecuentemente
1 A Mescuino 49358 Jefe de hogadS0L- 500 )] SIS0 § SO0 S1-S0 Plenopropietario  Casa Vil Homigan / blogue/ adillo Bueno Cerémica/ b Bueno 2 2 Lvezélafio 1 Centrode SBus, e, @ 0minutes Tresveces 2 3 S Tres comidas3 Bsio S Tres vecs 3 s manuel 4 Nowas s Alunas veces
1 A Mescuino 5928 Jefe de hoga $801-S1500 &0 SIS0 § SO0 SH0LTES Alqulado Departamento Asbestof cemento (Frolit Regular Cerdmica/ b Regulr 3 1 Mas de res 4 Hospitel/ MSVehiculode  30minutos Unavezale 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensy trabej Una i 1 Textles y confeccones § 4 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Femenino 938 fomante c$501 - 0 w B0 § SIS0 SA0LTES Alqulado Departamento Homigan / blogue/ adillo Bueno Cerémica/ b Bueno 2 2 ueces el i3 Centrode S2Bus,ta, @ 30mindos Unavezale 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejorarensu trabe] Una i 1 Textles y confecciones § 2 Freowentemente Fecuentemente
1 A Fererino 493%8 Jfe 6 hoga$S01- 800 &0 S0 S SO0 S1-S0 Plenopropietario  Casa/ Vil Homigan / blogue/ adillo Bueno Duele/ parquBueno 2 2 Snecesalai 3 Centrode S Vehiculode 0minutes Tresveces 2 3 S Tres comidas3 Medo superSi Unee 1 ni nicsi 4 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Mescuino 5928 Jefe de hoga $801-S1500 4] S0 § §15300 S401-765 Alqulado Departamento Homigan / blogue/ adillo Bueno Cerémica/ b Bueno 3 2 necesalai 3 Subcentroo Bus, ta, @ 0minutes Tres veces @ 3 S Tres comidas3 Bachiler § Unee 1 ¥ 4 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Mescuino 2933 Jefe de hogadS01- 500 ) S0 S §15300 $1-800 Penopropietario  Mediagua Adobe/ tapiaMadera  Bueno Tiera  Bueno 2 1 Suecesalai 3 Hosptell MSBus, e, @ 0minutes Tres veces @ 3 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensy trabe] Una i 1 Textles y confeccones § 5 Sempre Ngunas vecss
1 A Mescuino 19328 formante cms de $1500 160 S90S S1500 S-S0 Penopropietario  Mediagua Adobe/tapia Macera  Bueno Tierra  Regular 3 1 ueces el i3 Centrode SaBus, ta, @ 30minukos Mes de tres ¢ S Mes de cincob Bachiler § Mejorarensu trabe] Una i 1 Artesanias y manualad 3 Freowentemente Fecuentemente
1 A Mesculno 3934 fomarte c6%01 - S0 0 QK0 § S1500 S-S0 Penopropietario  Mediagua Homigon  blogue ldilo Bueno Cerémica/ b Reguer 3 2 s de s § Hosial/ MSCaminando  30minutos Unaveza fa 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorerensu trabie Una v 1 Tertles y confeccones § 3 Siempre Siempre

1 A Fererino 2923  ifomante c$501 - X0 0 S0 § S1500 S-S0 Penopropietario  Mediagua Homigon | blogue/ ldrlo Regulr Cerémica/ b Reguer 3 2 Tezalafio 1 Hosial/ MSBus, ta, 2 0minutos Unaveza f 1 § Tres comidas3 Bsico  § Mejorerensu b Una v 1 Aresanis y manualdadS 2 Siempre Siempre

1 A Mescuino 2933 Jefe de hoga $801-S1500 8 90§ $1$300 S1-800 Penopropietario  Mediagua Homigan / blogue/ ladillo Bueno Cerémica/ b Bueno 3 1 Noasiteal 0 Centrode SaBus tori @ S0minutos Unavezale 1 S Tres comidas3 Bsio S Mejorrensy trabe] Una i 1 Iesants y manuaidadsi 3 Frecuentemente ~ Fecuentemente
1 A Femerino 39388 formante cms de $1500 160 S0 § S1500 S-S0 Penopropietario  Mediagua Adobe/tapia Macera  Regulr Duels/ parquReglar 3 1 Noasisteal 0 Hosial/ MSBus, ta, & 0minutos o hace dep 0 § Cnco o § Bachiler § Mejorerensu rab Mes de tesveces 5 Aresanis y manualdadS 2 Fecwentemente  Siempre

1 A Fererino 2923  ifomante c$501 - X0 bl QK0 § SR80 SNLTES Plenopropietario  Mediagua Homigon  blogue ldrlo Bueno Duels/ parquReglar 3 2 Tezalafio 1 Subeentro Camiando  30minutos  Tres veces a 3 No Wenos detr 2 Bachiler § Mejorerensu rab Mes de tesveces 5 Aresanis y manualdadS 2 Fecventemente  Frecuntemente
1 A Femerino 3928 fomante cS8- $1500 L) 90§ SO0 S-S0 Algulado Departamento Atestof cemento (Fibrolt Bueno Cerémia/ b Bueno 3 1 Noasisteal 0 Hosial/ MSBus, tai, @ 0minutos Mes detes 4 § Cnco o § Bachiler § Mejorerensu rab Mes de tesveces 5 Aresanis y manualdadho 3 Siempre Siempre

1 A Mescuino 2933 Jefe de hogadS0L- 500 ) 90§ $1$300 S1-800 Penopropietario  Mediagua Homigan / blogue/ adillo Bueno Cerémica/ b Bueno 3 1 Lvezdlafio 1 Hosptel/ MSBus, tari, @ 0minutcs No hace dep 0 No Menos de r 2 Bachiler § Mejorrensy trabe] Una i 1 Iesants y manuaidadsi 3 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Femerino 493%%  ifomante c$501 - 0 bl 90§ SIS0 SNLTES Plenopropietario  Mediagua Homigon  blogue ldrlo Bueno Duel parquBueno 3 1 Noasisteal 0 Centrode SeBus ta, e 0minutos Unavezaf 1 No Wenos detr 2 Bsico  § Tres vece 3 sy 3 Fecventemente  Frecuntemente
1 A Mescuino 9338 Jefe de hogadS01- 00 £V 90§ SIS0 S-S0 Penopropietario  Mediagua Homigan / blogue/ adillo Regulr Cerémica/ b Neb 3 2 Mas de res 5 Hosptel| MSBus, o, @ 0minuts Unavezale 1 S Tres comidas3 Bsio S Mejorrensy trabe] Una i 1 Iesants y manuaidadsi 2 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Mescuino 29338 nfomante cS80t- $1500 0 S0 § SO0 S-S0 Plenopropietario  Mediagua Homigan  blogue/ adillo Regular Duela/ parquBueno 1 1 Tverdlafio 1 Hosptel/ MSBus, texi, @ 20minutos Tres veces & 3 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorerensy trate] Una v 1 Otros S 4 Siempre Siempre

1 A Mescuino 39348 Jefe de hogadS0L- 500 w S0 § $15300 LT85 Alquiado Departamento Ashestof cemento (Fbrolt Bueno Duls/ parquBueno 3 1 Noasisteal 0 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Unaveza e 1 § Tres comidas3 Bisio S Mejorerensy trate] Una v 1 Cosmetologia  bellaa, § 5 Frecientemente Fecuentemente
1 A Mescuino 3938 fomante 5501 - S8 w S0 § $1500 SL-900 Pleno propietario  Mediagua Homigan  blogue/ adrillo Bueno Cerémics/ b Bueno 2 1 Noasisteal 0 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Unaveza e 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorerensy taba] Mas de tresveces 5 Artesanias y manuaidads 4 Siempre Siempre

1 A Femenino 39288 Jfe de hogamis de SI500 70 S0 § $15300 S-S0 Peno propietario sVl Homigan  blogue/ adillo Bueno Duela/ parquBueno 2 1 Noasisteal 0 Hosptel/ MSBus, texi, @ 30minutos Unaveza e 1 No Menos de r 2 Bisio S Conseguirtrabajo ~ Tres veces 3 Artesanias y manuaidads 3 Frecientemente Fecuentemente
1 A Mescuino 29338 nformante 501 - S8 w S0 § $1500 S1-300 Aloulado Departamento Homigan  blogue/ adrillo Bueno Cerémics/ b Bueno 1 1 Juecesal i 3 Hosptel/ MSBus, tex, @ 30minutos No hace dep 0 § Mas de dncob Bachiler § Tres vece 3 sy manuzld 2 Frecientemente Fecuentemente
1 A Femenino 39348 nfomante c$501 - 0 -] S0 § $15300 S-S0 Peno propietario s/ Ve Homigan  blogue/ adillo Regular Cerémic b Regulr 2 1 Juecesal i 3 Subcentro0 Bus @ 30minutos Unaveza e 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorerensy trate] Una v 1 Textles y confecdones § 5 Siempre Siempre

1 A Mescuino 3938 fomante cS8lt- $1500 £ S0 § $15300 S-S0 Peno propietario sVl Homigan  blogue/ adillo Regulr Tiema  Mao 3 2 Juecesal i 3 Hosptel/ MSAmbuncia - 0minutos Una veza e 1 § Tres comidas3 Bisico S Mejorerensy trate] Una v 1 Textles y confecdones § 5 Siempre Siempre

1 A Mescuino 5928 Jefe de hogadS01- 500 n S50 § $15300 S-S0 Peno propietario s/ Ve Homigan  blogue/ adrillo Bueno Dule/ parouRegar 2 1 Tverdlafio 1 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Unaveza e 1 § Tres comidas3 Bisco S Mejorerensy trate] Una v 1 Artesanias y manuaidads 4 Siempre Siempre

1 A Mescuino 39248 Jefe de hoga $801-S1500 a0 S0 § $15300 $1-80 Alguiado Departamento Homigdn / blogue/ ldrlo Regular Cerémia/ b Bueno 2 1 Ivezalafio 1 Subeentro o Camiando  G0minutos Unaveza fa 1 S Tres comidas3 Bachiler § Tres s 3 sy manuzl 3 Frecuentemente  Fecuentemente
1 A Femerino 39288 fomante ¢S $1500 ) SR § $15300 SI-80 Penopropietario  Casa/ Vil Adobe/ tapiaMacera ~ Regulr Cerémica/ b Mo 1 2 Iueces l a3 Centrode S2Busta, @ 0minutos Unavezaa 1 S Tres comidas3 Medo superSi Mejorarensu trebaj Tres vces 3 Cosmetologia  bellaa, § 3 Siempre Siempre

1 A Mescuino 493%  fomante 5501 - S8 -] S0 § S50 SL-00 Peno propietario (s Ve Homigan  blogue/ adrillo Bueno Dule/ parguMalo 3 1 Juecesal 4 3 Centrode SaBus texi, @ 0minutos Unavezale 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensu rabej Una vz 1 Idiomas S 3 Feoentemente  Fecuentemente
1 A Mescuino 4925 Jefe de hogadS0l- 500 a0 SES0 S SO0 1S40 Pleno propietario  Casa/ Vil Astestof cemento (Fibrolt Regulr Cerémia/ b Bueno 2 1 Ivezalafio 1 Centrode S2Bus,ta, @ 20minutos N bace de 0 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensu rabej Una vz 1 Artesanas y manuaidads 3 Siempre Frecuentemente
1 A Fererino 39288 Jfe de hogalS01- 50 a0 SES0 S SEOLS00  SAOL-T65 Pleno propietario  Casa/ Vil Homigdn / blogue/ ldrlo Regular Cerémia/ b Bueno 2 1 Ineces a3 Centrode S2Busta, @ 0minutos Unavezaa 1 S Tres comidas3 Bachiler § Tres s 3 sy manuzl 3 Siempre Frecuentemente
1 A Femerino 39288 fomante ¢S $1500 £V S0 § §15300 $1-90 Alguiado Departamento Adobe/ tapiaMacera  Nelo Tierra  Mao 1 1 Mas de res § Hosial/ MSBus, tai, @ 0minutos Unavezafa 1 S Gnco comi 5 Bachiler § Mejorarensu trebaj Tres vces 3 Artesanizs y manuaidads 5 Freuentemente  Siempre

1 A Ferenino 19228 Jfe de hogalS01- 0 a0 miste S0 § miste X0 $1-S0 Plenopropietario  Casa/ Vila Homigdn / blogue/ ldrlo Regular Tierra Regular 3 1 Mas de res § Centro de SaCaminando - 20minutos Mas detes ¢ S Tres comidas3 Bachiler § Conseguirtrabajo  Mas de teseces S Misica y ates escénicas § 2 Frecuentemente  Algunas veces
1 A Femenino 19328 Jfe de hogalS01- 0 a0 SER0§ $15300 SI-M0 Penopropietario  Case/Vll Homigon / blogue/ ldrlo Regular Tierra  Regular 2 1 Mas de res 5 Centro de S Caminando  0minutes Mas de res 5 S Tres comidas3 Bachiler § Conseguirtrabajo  Mas de tesveces S Artesanas y manuaidads 2 Fecuentemente  Algunas veces
1 A Femenino 19328 Jfe de hogalS01- 00 a0 S § SHOLS00  S1-S40 Pleno propietario  Casa/ Vil Homigdn / blogue/ ldrlo Regular Tierra  Regular 3 1 Mas de res 5 Centro de S Caminando - 0minutes Mas de res 5 S Tres comidas3 Bachiler § Conseguirtrabajo  Mas de tesveces 6 Misica y ates escénicas § 5 Fecuentemente  Algunas veces

Nota. Elaboracion propia.
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femenno 1998 Jefede uga$S1 - 80 0 S § mised0 S0 Penopropietario  Casa Vil Homigin | bonee el Reguer Tiems  Regular 3 1 1 s de s 5 Cerrode SeCarinndo 20miutos Mas e s 5 § Trescomides3 Bachller § (orseguir ebajo Mas e tes s 6 Computacion § 6 Agunas s
Femering 1908 Jfe e oge$01- 0. n nistesd0 § miste) S-S0 Plropopietaio  ase Ve Homig | Hogue/ el Reguer Tierra  Regular 1 1 1 Vs e tes 5 Cenvrode Sas, e @ Mmindes Mas s S § Tres comides3 Bachller § Meoraren su tabe] as de tes s 6 Idoras § 5 Frecuentemente  Agunas oes
Masctino 928 omrte 8501 - 80 0 S § S0 -9 Agulado Departamento Homigin | bonee el Reguer Cerimia/ b Voo 1 1 1 s de s 5 Cerro e SaVeicuo - 30minutos Una ezl 1 § Trescomides3 Bachiler § Incemetarsts ngr g 12 1 (tsmetdoga y elea, Mo 3 Frecuentemente Frecuentemente
femento 1998 e de uga$S1 - 80 0 sk § SO0 S0 Mo propeterio e Vil Homigin | bonee el Reguer Teems  Regular 1 1 1 s de s 5 Cerrode SeBus e, @ 0mingns s de s S § Trescomides3 Bisio § Meoraren s tate] Mas e tes s 6 [diomas § ] Nonca Nonca
femenno 1998 e de bogsSl- S0 50 S § SO0 S0 Mo propeterio e Vil Homigin | bonee el Reguer Teem Mo 1 1 1 s de s 5 Cerrode SeBus e, @ 0mingns s de s S § Trescomides3 Bisio § Gear s progia emprfes e s s 6 Tedesy anfecciones § 8 Mgras s Nunca
femering 2988 ifomante 501 0 n 0§ QU0 SOLTES Pl propietario  Casa Vil Homign | Hogue/ el Bem D] parquBueno 1 1 1 Vs e tes 5 Sbeerroo Camiendy  20miutos - Tres veces a3 § Tres comides3 Bachller Mo 0 No 3 Sempre Agus vees
femenno a8 Womrte 501 - 80 0 sk § misd0 LTS Penopropietario  Casa Vil Homigin | bonee el Reguer Teems  Regular 1 1 1 s de s 5 Cerrode SeCarindo 20miutos Masde s 5 § Trescomides3 Bisio § Meoraren s tate] Mas e tes s 6 el § 5 Mgras s Nunca
Masuino 928 omane S801$1500 0 90§ S0 WIETS Alulado Departamento Homigin / bogee il Bero Duel parcuBueno 1 1 1 Tiealai 1 Cerro e SaVehicuo & 20miutos Una ez 1 § Trescomides3 Bisio § Meoraren s tabe] Tes s 3 Aesanis y mansalgeds 3

femenno 1998 Jefede hoga$S1 - 80 ] S § mised0 LTS Penopropietario  Casa Vil Homigin / bonee/ el Reguer Tera Vo 1 1 1 s e tes Cemvode Sontube 20miuts M de s 5 § Tres comides3 Bisio § Meoraren sy tabe] Masde tes s~ 6 Otros § 1 Ngwssvees Nnca
Masuiro a8 omrte 8501 - 80 ] S § S0 SLU0 Peopropeterio e Vil Homigin / bogee/ el Bero Duel parcuBueno 1 1 1 Tzl 1 Hospt] B, tad, & 20miuts Une vzl 1 § Tres comides3 edo superSi Meoreren sy tabe] Una 2 1 Atesanias  manialgad§ 1 Frecuentemente Frecuentemente
Masuiro a8 omrte 8501 - 80 0 S § misd0  SOETES Penopropietario  Casa Vil Homigin  bogee/ el Reguer Teem Mo 3 1 1 s de s 5 Cerrode SeCarinndo 20miutos Mas e s 5 § Trescoides3 MedosuerSi Gear s progia emprfes e s s S Misea yartes scénicas § ] Nonca Nonca
femenno 128 Womrte 501 80 il 0§ S0 S99 Agulado Departamento Homigin  bonee/ el Reguer Cerimia/ b Reguer 1 1 1 Juecesalai Sbeenro Vehidode 30miutos Tres e 2 3 § (oo comid § Bachiler § ementarsus ngr Una ez 1 Tetes y confccoes § 3 Frecuentemente Frecuentemente
femenno 1aB e de oge$S1 - 80 ] S § mised0 SN Penopropietario  Casa Vil Homigin / bonee/ el Reguer Tiera  Regular 1 1 3 Juecesalai Cenvode s e e minds s s 5 § Tres comides3 edo super§i e s proga emprfsde s s 4 Idiomas § 3 Ngwssvees Nnca
femenno 1a8 e de bogsSl- S0 50 S § mised0  SIETES Penopropietario  Casa Vil Homigin | bogee el Reguer Tiera  Regular 1 1 1 s o tes 5 (envode Saminandy 20 minds Mesde s 5 § Tres comides3 Bachiler § (megurtabafo  Masdeteses 5 Idiomas § 1 Ngwss v Nonca
femenno a8 omrte 8501 - 80 m S § mised0 S0 Penopropietario  Casa Vil Achesto cemerto (Fvolt egubr (srimia/ b Bem 1 1 1 Tzl 1 Sbeenroo Vehicdode 20miutos Unevezale 1 § Tres comides3 Bisio § ementarsus ngr Una ez 1 Atesaras  menialfed§ 3

femenno 198 e debogsSl- S0 50 S § S0 SLU0 Peopropietario e Vil Homigin / bogee/ sl Reguer Crimia/ b Reguer 1 1 1 Juecsalai ) Cenvode s, o @ 0minss naez e 1 § Tres comides3 Bisio § Meoraren sy tabe] Una 1 Atesanias y manialfad§ 3 Frecuentemente Frecuentemente
femenno 198 e debogsSl- S0 50 S § misd0  SOETES Penopropietario  Casa Vil Homigin  bogee/ el Reguer Tiera  Regular 1 1 1 s d tes 5 (enode Saminandy 20 minds Masde s 5 § Tres comides3 Bachiler § e s proga emprfsde s s 4 Tetes y confeccoes § 9 Ngwssvees Nnca
femenno 1a8 e dehoga$S1 - 80 n S § mised0 SN Penopropietario  Casa Vil Homigin / bogee el Reguer Tiera  Regular 1 1 1 s e tes 5 (enode Saminandy 20 minds Mesde s 5 § Tres comides3 Bachiler § (megurtabap  Masdeteses 4 Miscay ares ecénias § 3 Ngwssvess Nonca
femenno 128 Womarte S1- S0 50 S § QU0 S0 Mo propeterio e Vil Homigin | bonee sl e Tera Mo 1 1 1 Juecsalai Cenvode s, o @ 0minss naez e 1 § Tres comides3 edo supersi Meoraren sy tate s s 3 Aesanias y manialfad§ 5 Frecuentemente Frecuentemente
femenno 1a8 e dehoga$S1 - 80 n L mised0 S0 Penopropietario  Casa Vil Homigin  bogee/ el Reguer Tiera  Regular 3 1 1 s e tes 5 Cenvode s, o @ 0minds T ecesa 3 § Tres comides3 Bisio § (segurtabafo ~ Tresveces: 3 Misca y ares ecénias § 3 Ngwssvess Nonca
femenno 1a8 e de hogs$S1 - 80 n S § mised0 S0 Penopropietario  Casa Vil Homigin / bogee el Reguer Tiera  Regular 1 1 1 s d tes 5 (enode Saminandy 20 minds Masde s 5 § Tres comides3 Bachiler § (megurtabajo  Masdeteses 5 Idiomas § 3 Ngwssvees Nnca
femenno 128 omrte 8501 - 80 n S § mised0  SOETES Penopropietario  Casa Vil Homigin | bogee/ sl Reguer Tiera  Reguler 1 1 1 s e tes 5 (erode Saminandy 20 minds Mesde s 5 § Tres comides3 Bisio § e s proga emprfsde s s 5 Idiomas § 4 Ngwssvess Nonca
femenno 1a8 e de hogs$S1 - 80 n S § misd0  SOETES Penopropietario  Casa Vil Homigin / bogee/ el Reguer Tira  Reguler 1 1 1 s d tes 5 Cenvode s, e @ minds Mes s 5 § Tres comides3 edo supersi e su prop emprles s 3 Miscay res ecénias § 3 Ngwssvess Nonca
femenno 128 Womarte S1- S0 50 S § mised0 S0 Penopropietario  Casa Vil Homign | blonee il Regdr Tiems  Regular 1 1 1 s de s 5 (errode SeCaminndo 20miutos Mes e s 5 § Trescomides3 MedosugerSi Mgoraren s tabe] Tes s 3 [diomas § 5 gras s Nunca
femenno 128 e de bogssl- S0 50 S § mised0 SN Penopropietario  Casa Vil Homigsn | blonee il Regur Tiems  Regar 1 1 1 s de s 5 Cerrode SeCaminndo 20miutos Mes e s 5 § Trescomides3 Bachller § Meoraren s tabe] Tes s 3 [diomas § 6 Agras s Nunca
femenno 128 e de bogssl- S0 50 S § mised0  SOETES Penopropietario  Casa Vil Homigsn | blonee il Regdr Tiems  Regular 1 1 1 s de s 5 Cerrode SeCaminando 20miutos Mes e s 5 § Trescomides3 Bachller § (orseguir aafo T et 3 [diomas § 3 Agras s Nunca
femenno 198 e de bogssl- S0 50 S § S0 SUET Peopropetario e Vil Homigsn | blonee il Regur Tiems  Reglar 1 1 1 s de s Cerrode SeCaminando 20miutos Mes e s 5 § Trescomides3 Bachller § Meoraren s tabe] Tes s 3 Misca yartes scéncas § 3 Agras s Nunca
femenno 1a8 e dehoga$S1 - 80 0 S § mised0 S-S0 Penopropietario  Casa Vil Homigsn | blonee il Regur Tiems  Reglar 3 1 1 s de s 5 Cerrode SeCaminando 20miutos Mes e s 4 § Trescomides3 Bachller § (orseguir aafo T et 3 [diomas § 3 Agrases Nunca
femenno 1998 e debogsSl- S0 50 S § mised)  SOLTE Penopropietario  Casa Vil Homigsn | blonee el Regur Tiems  Reglar 1 1 1 s de s 5 Cerrode Sehmbukce 20minos Masderes 4 § Trescomides3 Bachller § (orseguir aafo T e 3 Misca yartes scéncas § 3 Agras s Nunca
femenno 1a8 e deboga$S1 - 80 0 S § mised0 S0 Penopropietario  Casa Vil Homigsn | blonee il Regdr Teem Mo 1 1 1 s de s 5 Cerrode SeCaminando 20miutos Mes e s 5 § Trescomides3 Bachller § ear 1 ropia emgrTes s 3 Atesanis y manuagad§ 1 Agras s Nunca
femenno 1988 e debogsSl- S0 50 Q0§ mistel) UL Propopietario sVl Fomigsn | blonee el Regur Tiema Mo 1 1 3 Twedlafo 1 Centode SeBus e, & Dminis Masdeies § Tre comidas3 Bachller  § (earsu propa empiTres Ve 3 Idiomas § § Howas s Nunca
femenno 1928 e debogssl- S0 50 Q0§ mistel) S-S0 Propopietario sVl Fomigsn | blogee el Regur Tiema Mo 1 1 1 s de s § (entode SeCaminendo 20 minutos Mesde s S § Tre comidas3 Bachller  § (earsu propa emprTres Ve 3 Idiomas § 1 Howas s Nunca
femenno 1a8 e de bogssl- S0 50 Q0§ mistel) LTS Propopietario sVl Fomigsn | blogee el Regur Tiema  Regular 1 1 1 Twedlafo 1 (entode SeCaminendo 20 minutos Msde s 4 § Tre comidas3 Bachller  § Cear s proia emprfas de s s § Idiomas § 3 Nonca
femenno 128 Womrte 5501 - 80 0 0§ SO0 SRR  Peno poietario  Casa Vil Fomigon | blogee! il Bero Dugl parguBueno 1 1 1 s de s § Sientroo Camirendo 20 minutos Tres vecesa 3 § Tre comidas3 Bachller Mo 0 No 3 Siempre Agunas veces
fenenno 128 WomarteS1- S0 50 Q0§ mistel) LTS Propopietario eVl Fomigsn | blogee el Regur Tiema  Regular 1 1 1 s de s § Centode SeBus e, & Dminis Masdeies § Tre comidas3 Medo supersSi Meforeren s ate] Tres s 3 Idiomas § 3 Howas s Nunca
Femenno 1a8 e de boga$S1 - 80 0 S0 S mistel) S-S0 Peropopietario eVl Fomigsn | blogee el Regur Tiems  Regular 3 1 1 s de s 5 Cerrode SBus e @ 20 mimins  Tres veces ¢ 3 § Trescomides3 Bisio § (orseguir aafo T et 3 Misea yartes scénas § 3 grases Nunca
Femenno 1a8 e dehoga$S1 - 80 0 0§ mistel) S-S0 Peropopietario eVl Fomigsn | blogee el Regur Tiema  Regular 1 1 1 s de s § (entode SeCaminendo 20 minutos - Mesde s S § Tre comidas3 Bachller  § (onsegur efp ~ Tres veces 3 Idiomas § 3 Siempre Nonca
fenenno 128 Womarte S1- S0 50 Q0§ §130 S0 Peropopietario eVl Fomigsn | blogee el Regur Tiema  Regular 1 1 1 Jueeesilafi3 Centode SoBus e, & 20minios Unavenah 1 § Tre comidas3 Bisio § Meforeren st abe] Una v 1 Atesanis y mansagad§ §

Mascuiro a8 e deboga$S1 - 80 0 L0 S QU0 S0 Pl propieterio (e Vil Homigin | bonee/ el Bero Duel] parguRegular 1 1 1 Sietes laf3 Hospt] i, tad, & 30miutos Unavezale 1 § Tescomides3 Bisio § Meoraren s tabe] Ura v 1 Tedesy arecciones § 4 Siempre Siempre
Fementa 4928 Jeedeboga$S1 - 40 LUl L0 § S0 U0 Peropopietario GVl Homigon | bonee el Reguer Duel] parguBueno 1 1 1 Twrilai 1 Hospt] B, tad, & 20miuts Una ezl 1 § Trescomides3 Bisio § Meoraren s tabe] Ura v 1 Asanis y mansagad§ 3 Sempre

Mascuiro 928 fomnte ems d S50 10 L0 § QU0 S0 Plro proieterio  Mediagua Homigon | bonee el Reguer (eénia/ b Bem 1 1 1 Suetes laf3 Cerro e SaVehicuo - 30miutos Una ez 1 § (e comid 5 Bachllr § (orsguir aafo T et 3 Tedesy anecciones § [

Femento a8 omte 501 $1500 N L0 § §130 S50 Algulado Departamento At emeto (Fvolt egur Cement [ Regler 1 1 1 Twrilai 1 Sibeentroo Vehiode 30mintos Unaverae 1 § Tres comidas3 Bisio § Mefreren st ate] Una i 1 (osmeologa y belers, § 3

femenio 428 Otros  més deS1500 10 3§ S50 S-S0 Peno propietario  Mediagua Fomign | blogee el Regur (eimic b eguer 1 1 1 Jeces l a3 Siheentroo Vehiode 0mintos Unevezab 1 S (o comid 5 Bachiler  § Incementar sis ingr Ura er 1 Teddes y orfeccones § 3

Femenna 92 omrte 5501 - 80 0 Q0§ S0 S0 Algulado Departamento Homigon | bonee el Reguer Cement [ Regler 3 1 1 Twrilai 1 Hospt] B, tad, & 20miuts Una ezl 1 § Trescomides3 Bisio § Meoraren s tabe] Ura v 1 Asanis y mansagad§ 3 Sempre

Fementa 4928 Jeedeboga$S1 - 40 0 L0 § S0 S0 Algulado Departamento Homigon | bonee/ el Bero Crinia/ b Reguer 1 1 3 Twrilai 1 Hospt] MSCaminando. 60 mings Unavezate 1 § Trescomides3 Bisio § Meoraren s tabe] Ura v 1 Computacion § [ Sempre

Femenina 49288 Jee e hogamds e S50 10 S0 § QU0 S-S0 Peo propietario  Mediagua Fomigs | blogee! il Bero (ermica b Bero 1 1 1 Twalafo 1 Bodcao Famus, i, 2 Wmiutos Uneven e 1 § Tres comidas3 Bachiler  § Mefreren st ate] Una i 1 Aresaias y maniaidadS 2 Siempre

Mascuino 28 Otros  $801-$1500 " S0 § S50 S-S0 Moulado Departamento Fomigs | blogee! il Bero Duel parguRegular 1 1 1 eeesalaf3 Hogpl/ M8, o, @ 20miuto Una ez § Tre comidas3 Bisio  § Incementar is ng Tes Veces 3 Tt § 3 Sempre
fenerio 328 Otros  $801-31500 " 3§ QU0 LTS Peno ropietario  Mediagua Fomigs | blogee! il Bero (eimic b Regur 1 1 1 Twzalafo 1 Centro e SeCaminendo 0 minutos Uraverale 1 § Tre comidas3 Bachller § (orsguir aafo T et 3 Tt § 3 Sempre
Femering 1998 Jfede ogalS0L - 80 0 L0 § miste %) SMILTES oo propieterio  Mediagua Fomigs | blogee el Regur Tiema  Regular 1 1 1 Jueeeslafi3 Centro de Sehmbugrce 20 minutos Tres vecesa 3 § Tre comidas3 Bachller § Mefreren s tate] Tres s 3 Computacidn § 5 Mowas s Nunca
Mascuino 2% fomante 5501 - 40 N 3§ S50 S0ETES Algulado Departamento Fomigs | blogee el Regur (eimic b Regur 1 1 1 Twzalafo 1 Hospl/ M8, o, @ 20miuto Una ezl 1 § (e comid 5 Bisio  § Incementarts ngy Una i 1 Tedesy arecciones § 3

Fenering 38 fomarte§1- S0 50 S0 § miste %) SMILTES oo propieterio  Mediagua Fomigs | blogee el Regur Tiema  Regular 1 1 3 Jueeeslafi3 Centrode SeBis e, & D0minis Mesde s S § Tre comidas3 Bachller § (ear s propa empTres Vo 3 Idiomas § ] Mowas s Nunca
Femering 4928 Jfece ogalS0L - R0 0 L0 § miste ) S0 Penopropieterio  Mediagua Fomigs | blogee el Regur Tiema  Regular 1 1 1 s de s § Centrode SeCaminendo 30 minutns - Tres s 2 3 § Tre comidas3 Bachller § Mefreren s tate] Tres s 3 Idiomas § 3 Mowas s Nunca
Femering 1998 Jfede ogalh0l- S50 0N S0 No SUOETES Plno propieterio  Mediagua Fomigs | blogee! il Bero (eimic b egur 1 1 1 Jueceslafi3 Cenro de Selehicuo & miutos Uneven e 1 § (e comi § Biso  § Mefreren s tate] Mas de s s § Tedes y orfeccones § ]

Femenno 2% fomante 5801 S1500 N S § L0 SHOLTES  Prestado Departamento Homigin | bonee/ el Reguer Dugh parguBueno 1 1 1 s de tes & Centrode SoBus o, & 20 minios Una vezah 1 § (e comid 5 Bisio  § Cegirtabajo  Masdeteses 5 it No 4

Femenno 2% fomante 5801 S1500 N S0 No SULTES  Algulado Departamento Homigin / bonee/ il Bero (erimica/ b Bern 1 1 1 Twezalafo 1 Sierroo Vehioe 0mintos Unavezzb 1 § Tre comidas3 Bachller § Iementarsus g Tes eces 3 it § 4 Agunas s
femento a8 Jefe de ogaSOL SIS0 N S § QU0 S Aoulado Departamento Asbeso cemerty (Fhvolt Bero Dugh parguBueno 1 1 1 ecesalai3 Sierroo Vehioe 0mintos Unavezzb 1 § Tre comidas3 Bisio  to 0 § 4 Agunas s
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Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V SO0 § SNISE0  S40LTES  Alquiado Departamento Homigan | blogue/ adrllo Mo Duee/ parguMalo 2 1 3 Mas de res 4 Hospital/ MSCamirando 0minutos Tres eces 2 3 S Tres comidas3 Bachiler Mo 0 S 5 Frecuentemente  Alunas veces
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- $1500 Enl S50 No SNLTES  Prestado Departamento Abestof cemento (Fhrolit Bueno Duele/ parouRegar 1 1 1 ueces el i3 Consultorio Vehiculo g2 0minutos  Tres vecesia 3 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de res veces 5 Idiomas S 1 Naunas eces Algunas veces
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- $1500 £V S0L90 S SNISE0  SU0LTES  Prestado Cuartol| en casade inguiln ~ Ashestof cemento (Fbrolt Bueno Tiera  Bueno 1 1 3 Juecesal a3 Centrode S Vehiculode minutos Unavez b 1 S Tres comidas3 Bachiler § 3 o 2 Frecuentemente  Alunas veces
Mescuino 19338 efe e hogaB0t- S1500 €0 S50 No SU0LTES  Alguiado Departamento Astestof cemento (Fbrolt Mo Cerémica/ b Mo 1 1 1 Ivezalafo 1 Subeento  Bus e, @ 3minutos Una vezak 1 S Tres comidas3 Bisico S Incrementarsus ingr Tres veces 3 Agropecuaros/producei S 6 Mouras veces Aigunas veces
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V SO0 § SWISE0  SUOLTES  Plenopropietario  Mediagua Asbesto cemento (Fhralit Mo Due/ parquBueno 2 1 1 Jecesalai 3 Hospitalo 0 Vehiculode 0minutos Una veza b 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de tes veces 5 { S 4 Frecuentemente  Alunas vees
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S50 No LT85 Algulado Departamento Asbesto cemento (Fhrolit Regular Cerdmica b Regular 1 1 1 Jecesalai 3 Hospitall MSBus, tax, @ 30minutos Una vez b 1 S Cineo comid 5 Bachiler No 0 S 5 Frecuentemente  Frecuertemente
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S50 No SNLT65  Penopropietario  Mediagua Asbesto cemento (Fhrolit Regular Cerdmica/ b Bueno 2 1 2 Tvezdlafio 1 Hosptall MSBus, taxi, @ minutos Tres veces 2 3 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de tes veces 5 S 4 Frecuentemente  Alunas veces
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S50 No LT85 Algulado Departamento Asbesto cemento (Fhrolit Bueno Due/ parquBueno 2 1 1 Jecesalai 3 Subcentroo Vehiculode G0minutos Unaveza b 1 S Tres comidas3 Bachiler o 0 No 4 Frecuentemente  Alunas veces
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S50 No LT85 Penopropietario  Mediagua Homigan  bloguef adrlo Regulr Cerdmica b Regular 2 1 1 Jecesalai 3 Hospital/ MSVehiculode 30minutos Una vez b 1 S Tres comidas3 Bachiler o 0 No 4 Frectentemente — Siempre
Femenito 1928 nformante cS80t- $1500 w S0 § SWISE0  SH0LTES Plenopropietario  Mediagua Abesto cemento (Fhrolit Regular Cerdmica/ b Bueno 2 1 1 ueces el i3 Hospial o C18us, tai, @ 30minutos Tres veces 3 S Tres comidas3 Medo superSi Mejorarensu traba] Masde tres veces S Agropecuarios/producei § 2 Siempre gunas veces
Femenito 1928 nformante cS80t- $1500 £V S0 S SWISE0  SH0LTES Prestado Departamento Asbestof cemento (Fhrolit Bueno Duee/ parguMalo 1 1 1 Tvezdlafio 1 Hospitalo 1 Vehiculode - 30minutos Tres veces 2 3 S Tres comidas3 Bisio  No 0 S 4 Frecuentemente  Siempre
Femenito 1928 nformante cS80t- $1500 w S0 § SWISE0  SH0LTES Prestado Cuartol| en casade inguiln ~ Ashestof cemento (Fbrolt Bueno Duee/ parguMalo 1 1 1 ueces el i3 Subcentro o Caminando  30minutos Tres vecesa 3 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensu traba] Masde tres veces S Agropecuarios/producei § 3 Frecuertemerte  Algunas veces
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S50 No SHL-T65 Algulado Departamento Abesto cemento (Fhrolit Regular Due/ parquBueno 2 1 1 Mas de res 4 Subcentroo Vehiculode 0minutos Una veza b 1 S Tres comidas3 Bisio  No 0 S 5 Nowasveres Ngunas veees
Mascuino 19228 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S0 § SWISE0  SH0LTES Prestado Casa Vil Asbestof cemento (Fhrolit Bueno Due/ parquBueno 1 1 1 Mas de res 4 Hospital/ MSVehiculode 30minutos Una veza b 1 S Tres comidas3 Bachiler § Conseguirtrabefo s vces 3 Cosmetologa  bellaa, § 5 Nowasveres Ngunas veees
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S0 § SWISE0  SH0LTES Prestado Cuartol| en casade ingulln  Asbesto cemento (Fbrolit Regular Duee/ parquBueno 1 1 1 Jecesalai 3 Consutoro Vehiculode 30minutos Tres ecesz 3 S Tres comidas3 Bachiler Mo 0 No 5 Nowasveres Ngunas veees
Mascuino 2933 Jefe de hoga SB01- S1500 £V S0 § SWISE0  SH0LTES Prestado Departamento Homigan  blogue/ adrlo Regulr Duee/ parquBueno 1 1 1 Tvezdlafio 1 Hospital/ MSVehiculode 30minutos Tres eces2 3 S Cineo comid 5 Bsio S Mejorarensy trebaj Una i 1 Textles y confeccones § 3 Nowasveres Ngunas veees
Femenio 923 fomante 501+ 0 0 S0 Mo LT85 Algulado Departamento Abesto cemento (Fhrolit Regular Cerdmica b Regular 2 1 1 ueces el i3 Subcentro0 Bus, ta, @ 0minutos Ung veza e 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejoraren sutrabaj Tres vces 3 Textles y confecciones § 4 Nawnas veces Algunas veces
Mescuino 293%  fomante c§80t- $1500 W S0 § SIS0 SH0LT65 Algulado Departamento Asbestof cemento (Frolit Regular Cerémica/ b Bueno 1 1 1 Tvezalfio 1 Subcentroo Bus, 2, @ 0minutos Uné vezak 1 S Tres comidas3 Bachiler No 0 S 3 Nawnas s Algunas veces
Femerino S938  hfomante cS80t- $1500 20 S0 S SIS0 S8 Algulado Departamento Adobe/tapia Macera  Bueno Cerdmica/ b Reguer 2 1 1 s de tres & Centrode SeBus ta, 2 20minutos Tres veces 3 § Tres comidas3 Bachiler § Mas de s veces 5 ogia ybellaa, § 3 Siempre Nguras veces
Femenio 923 fomante 501 - %0 w S0 S SO0 SHOLT65 Penopropietario  Mediagua Homigan  bloguef adrlo Regular Cerdmica b Regular 2 1 1 ueces el i3 Subentroo Vehiculode 30minutos Uné veza e 1 S Tres comidas3 Bisico S ncrementarsus ingr Tres vces 3 Textles y confecciones § 3 Frecuertemente  Frecuertemente
Fererino 2% Jefede hogaSl- 50 50 S0 § miste 90 S1-900 Penopropietario  Casa/ Ve Homigan  bloguef adrlo Regulr Tiera  Regular 2 1 2 Tvezdlafio 1 Hospitel/ MSCamirando 0minutos s de tes 4 S Tres comidas3 Bachiler § Mejoraren s rebaj Tres veces 3 Misica y artes escénicas § 3 Nowaserss Nunca
Mescuino 19238 Jefe de hogas501- 810 & S0 § §15300 S1-900 Plenopropietario  Casa Vila Homigan  blogue/ adrlo Bueno Cerémica/ b Bueno 2 1 2 Tvezdlafio 1 Hospitell MSBus, taxi, @ Wminutos Una vez b 1 S Tres comidas3 Bsio S Mejorarensy trebaj Una i 1 Itesanas y manuaidads 3 Sempre Siempre
Mescuino 19238 Jefe de hogasl- 500 50 S0 § SWISE0 S1-90 Plenopropietario  Casa Vil Asbestof cemento (Fhrolit Bueno Cerémica/ b Neb 2 1 2 Snecesalai 3 Hosptell MSBus, taxi, @ Wminutos Una vez b 1 S Tres comidas3 Bsio S Mejorarensy trebaj Una i 1 Textles y confeccones § 5 Frecuentemente  Alunas veces
Fererino 3% Jefede hogaSl- 50 50 S0 § SO0 SILTES  Penopropietario  Casa/ Vil Adobe/ tapiaMadera  Reguar Tiera  Regular 3 1 1 Suecesalai 3 Hospitel ol Caminzndo 20 minutos Mes de tes 4 S Tres comidas3 Bachiler § Conseguirtrabefo  Tres vees 3 Idiomas S 4 Nowasveres Nunca
Mescuino 293%  nfomante 8501 - K0 W S0 S S1500 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Adobe/ tapiaMadera  Reguar Tiera  Regular 3 1 1 Tvezalfio 1 Hosptell MSBus, taxi, @ Wminutos Una vez b 1 S Tres comidas3 Bisico S Incrementarsus ingr Mas de tes veces S Artesanias y manualdads 4 Siempre Siempre
Fererino 3% Jefede hogadl- 50 0 S0 § SE0LS00  SUOLTES  Plenopropietario  Casa Vil Homigan  bloguef adrlo Regulr Tiera  Regular 3 1 1 Mas de res 5 Botcz 0 FamBus, ta, @ Wminutos Tres ecesa 3 S Tres comidas3 Bsio S Mejoraren surebaj Tres veces 3 Itesanas y manueidads 3 Nunca Nunca
Femenino 5928 Jefe de hogadl- 50 0 050§ §15300 S1-900 Plenopropietario  Mediagua Asbestof cemento (Frolit Regular Tiera  Bueno 1 1 2 Lvezdlafio 1 Hosptel/ MSBus, o, @ Wminutos Una veze b 1 S Tres comidas3 Bsio S Mejorarensy trebaj Una i 1 Iesanias y manueidadsi 3 Frecuentemente  Frecuertemente
Femenio 3928 fomante 501 - 0 w 90§ §1500 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Homigdn  blogue/ ladrilo Reguer Tiera  Regular 2 1 1 ueces el i3 Centrode S2Bus, tai, @ 20minutos Mes de tes 4 S Tres comidas3 Bisico S Mejorerensu trai] Una i 1 Misica yartes escénicas § 6 Nowas s Nunca
Femenio 928 fomante cS8lt- $1500 W S0 § S1500 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Homigan / blogue/ adrlo Bueno Cemento/ a Bueno 1 1 2 Tvezalfio 1 Hosptel/ MSBus, e, @ Wminutos Una veze b 1 S Cineo comid 5 Bisico S Mejoraren sutrabaj Tres vces 3 Artesanias y manualad 3 Frecuertemente  Frecuertemente
Femenio 2923 hfomante 501 - 0 w 90§ §1500 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Homigdn  blogue/ larilo Reguer Tiera  Malo 3 1 2 Sueces el i3 Hosptel/ MSBus, e, @ I0minutos Mesde tes 5 S Tres comidas3 Bachiler § Crearsu propi emprlina i 1 Computacion S 5 Nowas s Nunca
Mescuino 293%  fomante c$501 - S0 w 90§ §1500 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Homigan  blogue/ adrlo Bueno Duee/ parquBueno 2 1 2 Tvezalfio 1 Centrode S2Bus,tai, @ 20minutos Uné veza e 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejorarensu traa] Una iz 1 Artesanias y manualad 2 Siempre Siempre
Ferenino a8 Jefede hogaSl- 50 50 S0LSE0 S misded0 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Homigan / bloguef adrlo Regulr Tiema  Regular 2 1 2 Mas de res 5 Hospitel ol Caminzndo  30minutos Mes de fes 5 S Tres comidas3 Bsio S (rearsu propi emprTes veces 3 diomas S 5 Nunca Frecuentemente
Femenio 2923 fomante 501 - 0 w 90§ §1500 SIS0 Alqulado Departamento Homigan / bloguef adrlo Regulr Cerémica/ b Bueno 2 1 2 Tvezalfio 1 Hosptell MSBus, e, @ Wminutos Una veze b 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejorerensu trai] Una i 1 Textles y confecciones § 3 Siempre Siempre
Ferenino 2% Jefede hogaS0L- 500 )] S0 S §15300 S1-900 Plenopropietario  Casa/ Vila Homigan / blogue/ adrlo Bueno Tiema  Regular 1 1 2 Tvezélafio 1 Hosptel/ MSBus, e, @ Wminutos Una veze b 1 S Tres comidas3 Bsio S Mejorarensy trebaj Una i 1 Iesanzs y manueidads 3 Nunca Frecuentemente
Femenino 1933 Jefe de hogaSl- 50 50 SO0 § misded0 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Homigan / blogue/ adrlo Regulr Tiera  Malo 2 1 1 Lvezdlafio 1 Centrode S Caminendo 20minutos Una veza b 1 S Tres comidas3 Medo superSi 1 sic b 5 Nowas e Nunca
Mescuino 29238 efe de hoga$501- 810 )] 0L § $1$300 S1-900 Plenopropietario  Casa/ Vila Asbestof cemento (Fbrolit Bueno Tiema  Regular 2 1 3 Lvezdlafio 1 Hosptel| MSBus, 2, @ Wminutos Una veze b 1 S Tres comidas3 Bsio S Mejorarensy trebaj Una i 1 S 3 Frecuentemente  Frecuertemente
Femenino 93 % Jefede hogaL- 500 V) 90§ $1$300 S1-900 Plenopropietario  Casa/ Vila Homigan / blogue/ adrlo Bueno Cerémica/ b Regulr 2 1 3 Secesal i 3 Hosptel/ MSBus, 2, @ Wminutos Una veze b 1 S Tres comidas3 Bsio S ncrementarsus ingr Trs veces 3 Iesants y manuaidadsi 4 Sempre Sempre
Ferenino 3% Jefede hogaSl- 50 50 S0 9 SOISE0 S1-90 Plenopropietario  Casa/ Vil Adobe/ tapiaMadera  Reguar Tiema  Regular 3 1 1 Lvezdlafio 1 Centro de S Caminendo 20 minutos Mes de fes 4 S Tres comidas3 Bachiler § Mejoraren su reba] Tres veces 3 Cosmetologf  bellaz, § 9 Nowas e Nunce
Mesculino 39388 fomante c$501 - S0 0 90§ S1500 S-S0 Penopropietario  Casa/ Vil Homigon  bogue/ ladrilo Bueno Duel parquBueno 2 1 2 Iueces l a3 Hosial/ MSVehiclo &2 20minutos Une vezak 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorerensu trehe] Una v 1 Aresanis y manualdadS 3 Frecuertemente  Frectertemente
Femerino 493 %  hfomarte c6%01- 80 0 90§ SO0 SHOLT6S Penopropietario  Casa/ Vil Homigon  bogue/ ladrilo Bueno Cemerto f Bueno 2 1 4 Ivezalafio 1 Hosial/ MSBus, t2, & 20minutos Une vezak 1 § Tres comidas3 Bisico § ncrementarsus ngr Tres veces 3 Ani Aicsi 4 Frecuertemente  Frectertemente
Mescuino 3928 fomante $80t- $1500 0 90§ SO0 SHOLT6S Penopropietario  Case/ Vil Homigon  bogue/ ladrilo Bueno Duel parquBueno 2 1 2 Ivezalafio 1 Hosial/ MSBus, t, & 20minutos Une vezak 1 § Cnco o § Bisico § Mejorerensu trehe] Una v 1 Tertles y confeccones § 4 Frecuertemente  Aguras veces
Fererino a3 lefede hogams de S1500 170 S0 S $1$300 S1-900 Plenopropietario  Casa/ Vila Homigan / blogue/ adrlo Regulr Tiema  Regular 3 1 1 Lvezdlafio 1 Hosptel| WSBus, 2, @ Wminutos Una veze b 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mejoraren su reba] Tres veces 3 diomas S 3 Sempre Nunca
Ferenino 3928 Jefede hogaSl- 50 50 SO0 S SWISE0  SH0LTES Plenopropietario  Casa/ Vil Homigan / blogue/ adrlo Regulr Tiera  Malo 1 1 1 Lvezdlafio 1 Hospitel/ MSCaminando 0minutos Una veze b 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensy trebaj Una i 1 ni nicsi 7 Nowas e Nunce
Femenino 1932 Jefe de hogaSl- 50 50 S0 § S50 SIL-T65 Pleno propietario  Casa /Wl Homigan  blogue/ adrlo Regulr Tiera  Regular 2 1 1 Mas de res 5 Hosptel/ MSCaminando 20minutos Tres veces 2 3 § Tres comidas3 Bachiler § Crearsu propia emprTes veces 3 Idiomas S 4 Ngwasveees Nunca
Mescuino 3928 efe e hogashot- S1500 80 S0 § S50 SL-900 Penopropietario  Casa/ Vila Homigan  blogue/ adrlo Bueno Cerémica/ b Neh 2 1 1 Tverdlafio 1 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Una vez b 1 § Tres comidas3 Bisio S Mejorarensy trebaj Una vz 1 Artesanas y manuaidads 3 Frecuertemente  Frecuertemente
Mescuino 3928 Jefe de hogas501- 810 w S0 § S50 $1-900 Pleno propietario Homigan  blogue/ adrlo Bueno Duele/ parquBueno 2 1 2 Juecesal a3 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Una vez b 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensy trati] Una v 1 Artesanas y manuaidads 3 Frecuertemente  Frecuerntemente
Mescuino 49358 efe de hogash0t- S1500 a0 SO0 § S15300 S1-90 Penopropietario  Mediagua Homigon / blogue/ladrilo Regular Tierra  Regular 2 1 2 Ivezalafio 1 Centrode SeBus,ta, & 30minutos Una vezak 1 S Tres comidas3 Bisio S Mejorarensy trebaj Una vz 1 Artesanas y manuaidads 3 Frectertemente  Frecuertemente
Mescuino 2933 fomante c$301 - S0 a0 SO0 § S15300 S1-90 Penopropietario  Mediagua Homigon / blogue/ldrilo Regular Cerémica/ b Reguer 2 1 2 Ivezalafio 1 Subcentro o Vehiculode 20minutos Tres vecesa 3 S Tres comidas3 Bachiler § Unaver 1 Textles y confecdones § 4 Frectertemente  Frecuertemente
Mescuino 3934 fomante c§80t- $1500 w S0 § S1500 SL-900 Penopropietario  Mediagua Asbestof cemento (Frolit Regular Cerémic/ b Regulr 2 1 2 Juecesal a3 Hosptel/ MSBus, tex, @ 30minutos Tres veces2 3 § Tres comidas3 Bisco S Mejorarensy tratie] Una v 1 Artesanas y manuaidads 3 Frecuertemente  Frecuertemente
Mescuino 29238 efe de hogams de $1500 1600 S0 § SO0 S-S0 Penopropietario  Mediagua Homigan  bloguef adrlo Bueno Cerémica/ b Bueno 2 1 1 Tverdlafio 1 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Una vez b 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensy trebaj Una vz 1 Cosmetologia  bellaa, § 4 Frecuertemente  Frecuertemente
Femenino 3928 hfomante 501 - 0 w S0 § S1500 S1-900 Penopropietario  Mediagua Homigan  blogue/ adrlo Bueno Dule/ parquBueno 2 1 1 Tverdlafio 1 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Una vez b 1 § Tres comidas3 Bisco S Mejorarensy trati] Una v 1 Artesanias y manuaidads 3 Frecuertemente  Frecuertemente
Femenino 1928 Otros  $501-$800 w S0 § SO0 SHOLT6S Penopropietario  Mediagua Adobe/ tapiaMacera  Bueno Cerémics/ b Bueno 3 1 4 Mas de res 4 Hosptel/ MSBus, texi, @ 0minutos Tres veces 2 3 § Tres comidas3 Superior § Una 1 Otros S 1 Siempre Siempre
Mescuino 29238 Jefe de hogasl- 500 0 SO0 § $15300 SL-00 Penopropietario  Casa/ Vila Homigan  blogue/ adrlo Bueno Dule/ parquBueno 1 1 2 Ivezalafio 1 Hosital/ MSBus,ta, & 20minutos Una veza e 1 S Tres comidas3 Bisico  § Mejorarensy trebaj Una vz 1 Artesanas y manuaidads 4 Ngwasveces  Frectentemente
Femenino 3928 hfomante 501 - 0 w S0 § miste 0 SHOLT65 Penopropietario  Case/ Vil Homigan  blogue/ ladrlo Regulr Tiema  Regular 2 1 3 Juecesal i 3 Centrode S2Bus texi, @ minutos Tres vecesz 3 § Tres comidas3 Bisico S (rearsu propia emprTres veces 3 Idiomas S 4 Ngwasveees Nunca
Mescuino 29338 fomante c$501 - S0 a0 SER0 S §15300 S1-90  Penopropietario  Casa/ Vil Homigon / blogue/ladrilo Bueno Duel parquBueno 2 1 2 Ivezalafio 1 Hosital/ MSBus, ta, & 20minutos Una veza e 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mejorarensy trebaj Una vz 1 Artesanizs y manuaidads 3 Frectertemente  Frecuertemente
Femenino 3924 hfomarte 6501 - 40 a0 SER0 S §15300 S1-90  Penopropietario  Casa/ Vil Homigon  blogue/ladrilo Bueno Duel parquBueno 2 1 2 Ivezalafio 1 Hosial/ MSVehiclo & 20minutos Una veza s 1 S Tres comidas3 Bisio S Mejorarensy trebaj Una vz 1 Artesanizs y manuaidads 3 Siempre Siempre
Mescuino 1928 Otros  §1- $500 0 SO0 § $15300 S1-90 Penopropietario  Mediagua Homigon / blogue/ladrilo Bueno Cemento l Bueno 3 1 3 Ivezalafio 1 Centrode SeBus,ta, & 20minutos Masde s 4 N Tres comidas3 Bachiler to 0 S 5 Siempre Siempre
Mescuino 4928 formante 1 10 0 SO0 § $15300 S1-90 Penopropietario  Mediagua Homigon / blogue/ladrilo Bueno Duel parquBueno 2 1 2 Ivezalafio 1 Hosital/ MSBus,ta, & 20minutos Una veza e 1 S Tres comidas3 Bisico  § Mejoarensu trebaj Una vz 1 Artesanas y manuaidads 3 Frectertemente  Frecuertemente
Ferenino 1933 hformante St 50 0 S0 No S1-80 Alqulado Departamento Homigon / blogue/ladrilo Regular Cerémica/ b Reguler 2 1 2 Iueces l a3 Subeentroo Camiando 20minutos Unaverab 1 S Gnco comi 5 Sugerior § Mejoarensu trebaj Una vz 1 Otros No 5 Siempre Algunas vees
Mescuino 29238 Jefe de hogasl- 500 0 SO0 § $15300 SL-900 Penopropietario  Mediagua Homigan  blogue/ adrlo Bueno Cerdmics/ b Bueno 2 1 2 Ivezalafio 1 Hosital/ MSBus,ta, & 20minutos Una veza e 1 S Tres comidas3 Bisico  § Mejorarensy trebaj Una vz 1 Artesanas y manuaidads 3 Frectentemente ~ Frecuertemente
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Wascuio 1938 Jefe e ogal- S50 %0 Q0§ G0 U0 Penopropietato  Medagia Hormigen boque/ il Beno il parguBeno 1 1 3 Terd o 1 Hostal MSBus, s, 6 20minutos U ezab 1 5 Tes comidas3 Bio S Wefoarensu ) Ura ez 1 Atesanasy maniaidad§ 3 Feaertemerte _Frecuentemente
Femenito 33388 Jefe de hoga$S01 - 900 a0 S80S $1:8300 $1-900 Plno propietaio  Mediagua Hormigan / bloguef ladrlo Regular Cerémica/ b Regulr 2 1 2 Juecesalai 3 Hospital/ MSBus, texi, @ 0minutos Una vez b 1 S Tres comides3 Bisio S Mejorarensu tebaj Uné ez 1 Aesanizs y manuclidad § 3 Freaentemente

Femerino 39288 nfomante c3501- $%0 80 S0 § $1530 S1-900  Plno propietaio  Mediagua Asbestf cemento (Fbrlit Regular Cerémica/ b Regulr 2 1 2 Liezalafio 1 Hospital/ MSBus, toxi, @ 30minutos Una vez b 1 S Tres comides3 Bisio S Mejorarensu teba] Ung e 1 Aesanias y manulided § 2 Siempre Siempre
Femenito 49338 Jefe de hoga$S01 - 900 a0 S80S $1:8300 $1-900  Plno propietaio  Mediagua Asbestf cemento (Fbrlit Regular Cerémica/ b Regulr 2 1 2 Liezalafio 1 Subeentro o Bus, ;@ W0minutos Una vez b 1 S Tres comides3 Medio superSi Mejorarensu tebaj Uné ez 1 Aesanizs y manuclidad § 3 Ngunas veces  Algunas veces
Femenito 2333 Jefe de hoga$S01 - 900 a0 S0 § misde 90 S-S0 Pleno propietario Casa  Vila Hormigon / blogue/ lailo Neb Tierra  Regular 3 1 1 Twezalafio 1 Hospital/ MSBus, tai, @ 0minutos Maside ves 4 S Tres comides3 Bachiller S Crearsu propia emprUna ver 1 Idiomas S 6 Ngunas veces  Nunca
Masculio 29238 infomante ¢3501- $%00 80 S0 § $1530 S1-S40  Pleno propietario Casa  Vila Hormigon / blogue/ lacilo Bueno Tiema  Malo 1 1 2 Twezalfio 1 Hospital/ MSBus, texi, @ 0minutos Una vez b 1 S Tres comides3 Bisio S Mejorarensu teba] Ung e 1 Cosmetologa y bellezs, S 4 Fraentemente  Frecuentemente
Femenito 2333 Jefe de hoga$S01 - 900 L) SO0 § SEOL$900  SHDLTES  Plno propietario Casa  Vila Asbestof cemento (Fibrolit Bueno Cerémica/ b Bueno 2 1 2 Twezalfio 1 Hosptal/ MSBus, texi, @ 0minutos Tres veces a 3 o Menos detr 2 Superior S Crear LS 3 logia y belleza, S 1 Siempre Siempre
Femenito 3928 ifomante c$50L- S8 80 S0 § $1530 S1-S40  Pleno propietario Casa  Vila Adobe/tapia Madera  Regular Cerémica/ b Bueno 2 1 2 Twezalfio 1 Hospital/ MSBus, tai, @ 0minutos  Una veza b 1 S Tres comidas3 Bachiller S Mejorarensu tebaj Ung e 1 Aesanias y manulided § 3 Fraentemente  Frecuentemente
Femenito 2933 Jefe de hogaSL- S50 50 SO0 § misde 90 S-S0 Pleno propietario Casa  Vila Hormigon / blogue/ lailo Regular Tierra  Regular 2 1 1 Twezalfio 1 Hosptal/ MSBus, texi, @ 0minutos Mesde s 4 S Tres comides3 Bisio S Crear su propiz emprTres e 3 Computacion S 9 Ngunas veces — Nunca
Femerino 1928 hfomante ¢$1- 500 S0 S0L%E00  § $1530 S40L- 765 Pleno propietario Casa Vs Hormigan / bloguef ladrilo Regular Cerémica/ b Regulr 2 1 3 Juecesal i 3 Centro de SaBus, ta, @ 30minutos Mesde ves 4 S Tres comidas3 Medio superSi Crearsu propia emprUna Ve 1 Otres to 1 Siempre Siempre
Femenito 3934 efe d hoga$801- $1500 130 SEOLS00 S S30LS600  SADL-TES  Plno propietario Casa Vla Adobetapia Madera ~ Buero Tiera  Bueno 2 1 3 Liezalafio 1 Centro de SaVehiculo de 20 minutes  Tres veces s 3 S Tres comides3 Superior S Una e 1 Tetles y confecciones § 1 Siempre Siempre
Femenito 3934 ifomante c$501- $80) a0 L0 § §1-830 $1-00 Pleno propietario Casa Vla Harmigan / bloguef ladrlo Bueno Duee/ parquBueno 2 1 2 Liezalafio 1 Hospital/ MSBus, texi, @ 0minutos Una veza b 1 S Tres comides3 Bachiller S Mejorarensu tebaj Ung ez 1 Atesanias y manulidad § 3 Freaentemente

Femenito 19328 Jefe de hogaSL- $500 50 SNL0 S $1-5300 S50 Prestado Casa Vs Adobe/tapia Maders Mo Cementof s Regular 3 1 2 3uecesal i 3 Centro de SaCeminando 0minutos  Una veze b 1 S Tres comidas3 Bachiller S L3 1 iafcocira S 1 MNgunas veces  Algunas veces
Femenito 2933 ifomante S801- $1500 E:d L0 § §1-830 $1-00 Pleno propietario Casa Vla Harmigan / bloguef adrilo Regular Cerémica/ b Regulr 2 1 2 Liezalafio 1 Hosptel/ MSVehiculo d2 20 minutes Ura veza b 1 S Tres comides3 Bisio S Mejorarensu tebaj Ung ez 1 Atesanias y manuzlidad § 3 Freaentemente

Femenito 3924 ifomante c$501- $80) a0 SE0 S $1-5300 $1-00 Pleno propietario Casa Vs Asbestf cemento (Fbrlit Regular Cerémica/ b Bueno 1 1 2 Liezalafio 1 Hospital/ MSBus, texi, @ 0minutos Una veza b 1 S Tres comidas3 Bisio S Mejorarensu tebaj Ung e 1 Agropecuarios producci S 3 Ngunas veces  Algunas veces
Femenito 2933 ifomante c$1- 00 50 050§ misde 90 S-S0 Pleno propietario Casa Vla Hormigon / blogue/ lailo Regular Tierra  Regular 3 1 1 Liezalafio 1 Hospitel/ MSCaminando  20minutos  Mesde s 4 S Tres comides3 Medio superSi Mejorarensu tebaj Ung ez 1 iafcocira S 5 Ngunas veces — Nunca
Femenito 3934 efe d hoga$801- $1500 130 SEOLS00 S SEOL$900  S4DL-TES  Plno propietario Casa Vla Adobe/tapia Madera  Buero Tiera  Bueno 2 1 2 Liezalafio 1 Boticao FamBus, ta, @ W0minutos Una vez b 1 S Tres comides3 Medio superSi Una ver 1 Idiomas S 1 Siempre Siempre
Femenito 4933 ifomante c§501- $80) 0 0150 § S30LS600  $1-S40  Plno propietario Casa  Vila Hormigon / blogue/ lailo Regular Cerdmicaf b Regular 2 1 2 Liezalafio 1 Hospital/ MSBus, texi, @ 0minutos Una veza b 1 S Tres comides3 Bachiller S Mejorarensu tebaj Uné ez 1 Aesanias y manuclidad § 3 Freaentemente

Femenito 2933 ifomante c$501- $80) a0 L0 § misde 90 S-S0 Pleno propietario Casa Vla Hormigon / blogue/ larilo Regular Tierra  Regular 3 1 1 Liezalafio 1 Hospitel/ MSCaminando  20minutos~ Mesde s 5 S Tres comides3 Bachiller S Comsegirtrabgjo  Una ez 1 Misica yartes escénicas § 6 Nunca Nunca
Femenito 39388 Jefe de hogaSL- S50 50 0150 S $1-5300 $1-00 Pleno propietario Casa Vs Hormigan / bloguef ladrilo Bueno Dula/ parguRegdar 2 1 3 Liezalafio 1 Hospital/ MSBus, texi, @ 0minutos Una veza b 1 S Tres comides3 Bisio S Mejorarensu tebaj Uné ez 1 Otres S 3 Ngunas veces  Algunas veces
Masculio 49a%8  nfomante ¢5501 - $%00 80 S0 § $1:530 S1-S40  Pleno propietario  Mediagua Hormigan / bloque/ larillo Regular Duele/ parouRegar 1 1 2 Maside tres 5 Hospital] MSBus, taxi, @ 20 minutos  Tres veces a 3 S Cinco comid 5 Basico  § Mejorarensutrabaj Tres veces 3 tonomia/cocina S 3 Freaentemente

Femerino 39288 fomante cS1- 500 50 SN0 § misde %0 S401-765 Penopropietaro  Mediagua Hormigan / bloque/ ladrillo Regular Tierra  Regular 3 1 1 Tvezalafio 1 Centro de SaCaminando 20 minutos  Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachiller § Mejorarensu trabaj Una \ex 1 Tetiles y confecciones § 5 Nunca Nunca
Femerino 39288 Jefe de hogaSB0l- $1500 £l SO0 § SE0LS0 401765 Penopropietario  Mediagua Adobe/tapia Madera ~ Buero Cerdmica/ b Bueno 2 1 2 vezalafo 1 Hospial/ MSVehiculo de 20 minutos Una vezab 1 S Tres comidas3 Superior S Crearsu propia emprUnG Ve 1 Idiomas S 1 Siempre Siempre
Masculio 29338 fomante ¢$1- 00 50 SN0 § $1:530 S1-540  Alguilado Departamento Hormigon / blogue/ lacrlo Regular Cerdmica/ b Regular 2 1 2 ueces el i3 Centro de SaBus, tac @ 0minutes Ung veza b 1 S Tres comidas3 Bisico  § Mejorarensy traba] Una ver 1 Artesanias y manuaidad § 3 Fraentemente

Femerino 29338 Jefe de hogamis de $1500 1m0 SO0 § misde %0 S1-S0  Penopropietario  Mediagua Adobe/tapia Madera  Regular Tierra  Regular 3 1 2 Maside tres 5 Centro de SaBus, tax, @ 30 minutos Mesde s 4 S Tres comidas3 Bachiller § Mejorarensu trabaj Una \ez 1 Tetiles y confecciones § 5 Nunca Nunca
Femerino 39288 fomante c3501- S0 80 S0 § $1:530 S1-S40  Prestado Mediagua Asbestof cemento (Firolt Regular Ceramica/ b Regular 1 1 2 3vecesal a3 Hospital] MSBus, taxi, @ 20 minutos Una veza b 1 S Tres comidas3 Basico  § Mejorarensu trabaj Una \ez 1 Idiomas S 3 Ngunas veces  Algunas veces
Femerino  49a%8  efe de hogast - S50 50 SN0 § SOLSE0  S401- 765 Alguilado Departamento Asbestof cemento (Firolt Regular Duel parquReglar 2 1 2 wezalafo 1 Hospital/ MSVehiculo de 20 minutos Una vezab 1 N Tres comidas3 Bisico  § Mejorarensy traba] Una ver 1 Artesanias y manuaidad § 3 Nunca Nunca
Femerino 39288 fomante c3501- S0 80 S0 § $1:530 S1-540  Alguilado Departamento Hormigan / bloque/ larillo Regular Ceramica/ b Regular 2 1 1 3vecesal a3 Centro de SaBus, tax, @ 20minutos Una vezak 1 S Tres comidas3 Basico  § Mejorarensu trabaj Una \ez 1 Aresanias y manulidad § 3 Freaentemente

Femerino 39288 fomante c3501- S0 80 S0 § misde %0 S401- 765 Pleno propietario Casa  Vila Hormigan / bloque/ larillo Regular Tierra  Regular 2 1 2 3vecesal a3 Centro de SaBus, tax, @ 20 minutos Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachiller § Crear su propia emprTes e 3 Idiomas S 3 Ngunas weces  Nunca
Femerino 3928 nformante c$501- S0 80 S0 § misde %0 S401- 765 Pleno propietario Casa  Vila Hormigan / bloque/ ladrillo Regular Tierra  Regular 2 1 1 3vecesal a3 Centro de SaBus, tax, @ 20 minutos Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachiller § (rear su propia emprTes e 3 Idiomas S 3 Ngunas weces  Nunca
Femerino 29238 Jefe de hogasl- $500 50 01560 § misde 90 S4DL-TES  Pleno propietario Casa Vila Harmigan / blogue/ ladrlo Regulr Tierra  Regular 2 1 2 Msde tres 5 Centro de SaCaminando  30minutos Masde s 4 S Tres comidas3 Bachiller § Mejorarensy traba] Una ver 1 Misica yartes escénicas § 4 Nunca Nunca
Femenino 3928 fomante c51- S0 50 01560 § misde %0 S1-S40  Pleno propietario Casa  Vila Hormigan / bloque/ ladrllo Regular Tierra  Malo 2 1 1 Masde tres 5 Centro de SaCaminando 30 minutos  Mesde s 5 S Tres comidas3 Medio superSi Mejorarensu trabaj Una \ez 1 Misica yartes escénicas § 4 Nunca Nunca
Mascuino 2933 infomante c$501- $800 80 S0 § $1:530 S1-S40  Pleno propietario  Casa/ Vil Hormigon / blogue/ ladilo Bueno Duel/ parquBueno 2 1 2 ueces ol i3 Hospitall MSBus, tai, @ 0minutes Ung veza b 1 N Tres comidas3 Bisico  § Mejorarensy traba] Una ver 1 Artesanias y manualdad § 2 Fraentemente

Vacuno 228 Otros  $801-$1500 ) G § G0 S-U0 Penopopietaio G/ Vil Hormigon blogue/ el Beno Cerimie/ b Bueno ) 1 ) Tiezalafo 1 Hosptal WS, i, 2 Dmintos Unaveza 1 H Trescomidas3 Bachiller § Mejoarensu tata] Una 1 Aesnias  manaidad § 3 Freaertemente

Femenino 493%  Otros  $501- 5800 80 01560 § SO0 401765 Alguilado Departamento Asbestof cemento (Fibrlit Nelb Cemento] |z Regular 2 1 2 3vecesalai 3 Hospital] MSBus, taxi, @ 30 minutos Una veza b 1 S Cinco comid 5 Bisico  § sus ingr Una &2 1 Otros. S 4 Freaentemente

Femenino 49238 nformante c$501- S0 80 S015600 Mo $1-540  Pleno propietario Casa  ila Hormigan / bloque/ adrilo Bueno Duel/ parquBueno 2 1 1 3vecesalai 3 Hospital] MSBus, taxi, @ 20 minutos Una veza b 1 S Tres comidas3 Bachiller § Tres vece 3 logiay 4 Freaentemente

Mascuino 5938 Otros ~ $501- 5800 80 01560 § SO0 S1-540 Alguilado Departamento Ashesto/ cemento (Fibrolit Reguler Cerdmicaf b Regular 2 1 2 Twezalaio 1 Subcentro o Bus, tax, @ 20minutos Una vezalk 1 N Tres comidas3 Bisico  § Mejorarensu trabaj Una \e2 1 Artesanias y manualidad § 4 Freaentemente

Femenino 3928 nformante c$501- S0 80 S0 § misde %0 S401- 765 Pleno propietario Casa  ila Hormigan / bloque/ ladrillo Regular Tierra  Regular 2 1 3 3vecesalai 3 Centro de SaBus, tax, @ 20 minutos Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachiller § Crear su propia emprTes e 3 Idiomas S 3 Ngunas weces  Nunca
Femenino 3928 nformante c$501- S0 80 90§ misde %0 S401- 765 Pleno propietario Casa  Vila Hormigan / bloque/ ladrllo Regular Tierra  Regular 2 1 3 3uecesalai 3 Centro de SaBus, tax, @ 20 minutos Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachiller § Crear su propia emprTes e 3 Idiomas S 3 Ngunas weces  Nunca
Femento 3938 bfomarte 501- 560 ) LS miske ) SHOL-765 Pnopropetaio  Casa/Vila Formigin/ blogu/ i Reguar Tiema  Regular ) 1 3 Tuetes o3 Certro de SoBus, o minates Tres vecesa 3 § Trescomidas3 Bachiller § Gearsu propia empres s 3 Idiomas H 3 e v Nunca
Femerino 33248 informante c3501- %0 & S0 § misde 90 S40L- 765 Pleno propietario Casa Vila Hormigan / blogue/ ladrlo Regulr Tierra  Regular 2 1 3 3ueces el i3 Centro de SaBus,taxi @ 0mintos  Tres veces 2 3 S Tres comidas3 Bachiller § Crear su propiz emprTres s 3 Idiomas S 3 Algunes veces

Femerino 2923 informante c3501- %0 & S80S misde 40 S40L- 765 Pleno propietario Casa Vila Hormigdn / blogue/ ladrlo Regular Tierra  Regular 2 1 3 3ueces alafi3 Centro de $aBus,tax @ 0minutos  Tres veces 2 3 S Tres comidas3 Bachiller § Crear su propiz emprTres s 3 Idiomas S 3 gunes veces

Femerino 2923 informante c3501- %0 & SHS0 S misde 40 S40L- 765 Pleno propietario Casa Vila Hormigan / blogue/ ladrlo Regulr Tierra  Regular 2 1 3 3ueces el i3 Centro de SaBus,taxi @ 20mintos  Tres veces 2 3 S Tres comidas3 Bachiller § Crear su propiz emprTres s 3 Idiomas S 3 Algunes veces

Mescuino 3928 bfomante 501- 560 ) L § S80S Aluado Departamento Formigin/ blogu/ i Reguar Cerdmica/ b Regur ) 1 1 Tuetes o3 Certro de SoBus, e Dminates Unaveza 1 H Trescomidas3 B § Mejoarensu tete] Ure vt 1 Aesnias  manaicad § 3 Fraertemente

Mescuino 3928 bfomarte §501- 560 ) LS S80S0 Alulado Departamento Formigin/ blogu/ i Reguar Cerdmica/ b Regdr ) 1 ) Tuetes o213 Certro de SoBus, 2 Dminates Unaveza 1 § Trescomidas3 B § Mejoarensu tete] Ura vr 1 Aesnias  manaicad § 3 Fraertemente

Masculiio 49258 efe de hogaSBoL- S1500 90 S0 § SH0LS600  S40L-TES  Plno propietario Casa Vila Hormigan / blogue/ ladrlo Bueno Duea/ parquBueno 1 1 1 Mesde tres 5 Subcentro o Caminando  20minutos Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachiller No 0 o 3 Siempre gunes veces
Femento 2998 fomarte 501- 560 ) LS S80S0 Alulado Departamento Formigin/ blogu/ i Reguar Cerdmica/ b Regur ) 1 ) Tuetes o213 Certro de SoBus, o2 Dminates Unaveza 1 § Trescomidas3 B § Mejoarensu tete] Ura vr 1 Aesnias  manaicad § 3 Fraertemente

Femento 4938 bfomarte 01- 560 ) LS S80S0 Alulado Departamento Formigin/ blogu/ i Reguar Cermica/ b Reglr ) 1 1 Tuetes o213 Certro de SoBus, o Dminates Unaveza 1 § Trescomidas3 B § Mejoarensu tete] Ure v 1 Aesnias  manaicad § 3 Fraertemente

Femento 3928 fomarte 501- 560 ) L § S80S0 Alulado Departamento Formigin/ blogu/ i Reguar Cerdmica/ b Regdr ) 1 ) Tuetes o213 Certro de SoBus, e Dminates Unaveza 1 H Trescomidas3 Bsio § Mejoarensu tete] Ure vr 1 Aesnias  manaicad § 3 Fraertemente

Nesciino 4928 bfomarte 6501- S0 ) L s S80S0 Aluado Departamento Hormign | bloge/ il Regr Ceimic/ b Reglr 1 1 1 Tueces alai Cetr de oBus, @ 0minutes Unaverzh 1 5 Trescomides3 B § tebe] Ure vt 1 Aesnias  manaicad § 3 Fraertemente

Femento 4928 fomarte 501-$60 ) LS S80S Algado Departamento Hormign | loguel il Regur Ceamic/ b Reglr 1 1 1 Tueces alan Gt de oBus, @ 0minutos Unaverz b 1 5 Trescomides3 B § Mejorrensu tete] Ure vt 1 Aesnis  manaicad § 3 Fraertemente

Femeim 928 Otros  $801-$1500 () S s GOS0 LTS Penopropietario  Casa/ Vil Formign  blogu/ o Bueno Ouel] parquBueno 1 1 1 s e tes 5 SUheentioo Camiendo Z0minutos Tres eces 3 5 Trescomidas3 Bachiller No 0 3 3 Siempre g veces
Femento 2998 bfomarte 6501~ S8 ) LS S80S0 Alado Departamento Hormign | loguel il Regur Ceamic/ b Reglr 1 1 1 Tueces alai Cetr de oBus, @ 0minutos Unaverz b 1 5 Trescomides3 B § tebe] Ure vt 1 Aesnis | manaicad § 3 Fraertemente

Mesciino 4928 bfomarte 601~ S8 ) LS S80S0 Aluado Departamento Hormign | blogel il Regr Ceimic/ b Reglr 1 1 1 Juecesalai 3 Cetr de oBus, @ 0minutos Uneverzh 1 5 Trescomides3 B § tele] Ure v 1 Aesnias  manaicad § 3 Fraertemente

Femento 4938 fomarte 6501~ $60 ) LS S80S0 Alguado Departamento Hormign | logue/ il Regur Ceamic/ b Reglr 1 1 1 Tueces alai Cetr de oBus, @ 20minutos Una vz 1 5 Trescomides3 B § tebe] Ure vt 1 Aesnis  manaicad § 3 Fraaertemente

Mescuino 3928 fomarte 6801 $1500 () W § GOS0 0L Penopropietario  Casa/ Vil Formign  blogu/ o Bueno Ouel] parquBueno 1 1 1 Wes e tes 5 Sheentioo Camiendo Z0minutos Tres eces 3 5 Trescomidas3 Bachiller No 0 3 3 Siempre g veces
Femento 2998 bfomarte 501~ S0 ) LS S80S0 Aluado Departamento Hormign | bloque/ il Reglr Ceimic/ b Reglr 1 1 1 Tueces alai Cetr de oBus, @ 0minutos Unaverz b 1 5 Trescomides3 B § tele] Ure vt 1 Aesnis | manaicad § 3 Frakrtemente

Femento 2998 fomarte 501~ S8 ) LS S80S Algado Departamento Hormign | loguel il Regur Ceamic/ b Reglr 1 1 1 Tueces alan Cetr de oBus, @ 0minutos Unaverzh 1 5 Trescomides3 B § Mejorrensu tete] Ure vt 1 Aesnis  manaicad § 3 Fraertemente

Femento 3928 fomarte 6801 $1500 () S s GOS0 LTS Penopropietario  Casa/ Vil Formign  blogu/ o Bueno Ouel] parquBueno 1 1 1 s e tes 5 SUheentioo Camiendo Z0minutos Tres eces 3 5 Trescomidas3 Bachiller No 0 3 3 Siempre g veces
Femeim 928 Otros  $801-$1500 () L0 § GOS0 SIS Penopropietario  Casa/ Vil Formign  blogu/ drlo Bueno Duel] parquBueno 1 1 1 Wes e tes 5 Sbeentoo Camiendo Z0minutos s eces 3 5 Trescomidas3 Bachiller No 0 3 3 Siempre g veces
Nesciino 8928 fomantec51- §00 () s § S80S0 Alguado Departamento Hormign | bloque/ il Regur Ceamic] b Reglr 1 1 1 Jueces alai Gt de oBus, @ 20minutos Uneverz b 1 5 Trescomides3 B § Mejorrensu tete] Ure vt 1 Aesnis | manaidad § 3 Fraertemente

Mesciino 4928 bfomarte 6501~ S8 ) L S S80S0 Algkdo Departamento FHormign  bloque/ il Regulr Ceamic/ b Reglr 1 1 1 Jueces alai Gt de oBus, @ 20minutes Uneverz b 1 5 Trescomides3 B § ] Ure vt 1 Aesnis | manaidad § 3 Frakrtemente

Nesciino %28 fomantec51- §00 () s § S80S0 Aluado Departamento Hormign | bloque/ il Regulr Ceamic/ b Reglr 1 1 1 Jueces alai Gt de oBus, @ 0minutos Uneverz b 1 5 Trescomides3 Bsio § Mejorrensu tete] Ure vt 1 Aesnis  manaidad § 3 Fraertemente

Femerino 2923 Otros  $1- 9500 50 SN0 o S1-900  Prestado Casa Vil Hormigan / blogue/ ladrlo Bueno Duea/ parquBueno 1 1 2 Twezalfio 1 Centro de SaBus,ta, @ 20minutos  Ung veza b 1 § Tres comidas3 Bisico Mo 0 S 1 Siempre gunas veces
Mesciino 3928 bfomante 6801 $1500 () L S G0 -U0 Penopopietaio Case/Vila FHormign | bloque] il Regulr Ceimic/ b Buera 1 1 1 Tezalafo 1 Hospll MSVehicdo & 0minscs na vezale 1 5 Trescomides3 B § ] Ure vt 1 Aesnis  manaicad § 3 Fraertemente

Femento 3938 bfomarte 6501~ S8 ) g s G0 U0 Penopropietaio  Case/Vila Formign | blogu/ drlo Bueno Ceimic/ b Buero 1 1 1 Tezalafo 1 Hospl/ MSBis, i, @ Jminutes Unaverz b 1 5 (ncocomid 5 Bachiler § Mejorrensu tete] Ure vt 1 Aesnis  maneicad § 1 Freortemente  Auas veces
Femento 4938 fomarte 6501~ S8 ) L0 § GOS0 SOLT5  Penopropietaio  Deparamento Formign  blogu/ drlo Bueno Duel] parquBueno 1 1 1 Wes e tes 5 Sbeentoo Camiendo Z0minutos Tres eces 3 5 Trescomidas3 Bachiller No 0 3 3 Siempre g veces
Mascuiio 29238 infomante c3501- 400 &0 S90S SIS0 SL-SKD  Prestado Casa Vil Hormigan / blogue/ ladrilo Bueno Duea/ parquBueno 1 1 2 Twezalafio 1 Centro de SaBus,tax, @ 0minutos  Ung veza b 1 § Tres comidas3 Bésico  No 0 S 1 Siempre gunas veces
Masculiio 29238 infomante c3501- $40 £ S80S SIS0 SL-SD  Prestado Casa Vil Hormigan / blogue/ ladrilo Bueno Duee/ parquBueno 1 1 2 Twezalafio 1 Centro de SaBus,tax, @ 0minutos  Ung veza b 1 § Tres comidas3 Bésico  No 0 S 1 Siempre gunas veces
Femenino 3928 Momantecsl- S 50 S0 § $150 90 Algulado Departamento Formigon blogu/ i Reguar Cedmica/ b Regdr ) 1 1 Suetes ol 3 Gentro e SaBus, o 20minatos Unaveza 1 H Trescomidas3 Bsco S Wejorarensu tatej Una i 1 Aresanis y manuaidad § 3 Frecleriemerte  Frecuentemente
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Masculino #8258 Informante c$1- 5500 50 $301:5600 § $1:300  §1-5400 Alquilado Departamento Homigdn  blogue/ldrilo Regular Cerémica/ b Reguer 2 1 2 Jueeesalai 3 Centrode SaBus, tar, ca 0minutos Una vezala 1 § Tres comidas3 Bisico S 50 traaj Unaver 1 Aesanias y mansaidads 3 Frecuentemente

Femenino 59a 63 80 L) S80S $1:9300  $1-$400 (52 /Via Homigdn  bogue/ladrilo Bueno Cerémica/ b Bueno 2 1 1 Lveralafio 1 Hosital/ MSCaminardo 20minutos Una veza e 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejorarer Una 1 Atesanis y mansaidads 3 Frecuentemente ~ Siempre
Masculino 9238 E 1600 $1-6300  § $16300  $1-5400 Casa/Vila Homigan | bloguef adrlo Bueno Duee/ parquBueno 2 1 1 Ivezalfio 1 Hosptal MSBus, tai, 2 20minutos Una vezala 1 S Tres comidas3 Bisio  § Unaer 1 Otros S 4 Frecwentemente

Femenino 19328 Jefe e hoga$501- 810 ™ $301:9600 § SO0 401765 Alguiado Departamenty Ashestof cemento Fibrolt Regular Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Tverdlafio 1 Subcentro o Bus, tar ca 30minutos Una vezala 1 § Tres comidas3 Bisico S Mejoraren sutrebaj M de tes veces 4 Cosmetologia  bellaa, § 5 Siempre Ngunas vees
Femenino 1938 ifomante 3501 - K0 ™ $3018600 § QL0 01765 Aguiado Departamento Asbestof cemento (Fbrolit Regular Cerdmica/ b Regular 1 1 1 ueces el a3 Subcentroo Bus, axi,ca 20minutos Una vezala 1 S Tres comidas3 Snestudios § Mejoraren s rabaj Tres veces 3 Artesanias y manualdadsi 4 Frecwentemente  Algunas veces
Femerito 1938 ifomante 3501 - K0 ) $3018600 § SNIED  SH0LT65 Algulado Departamento Ashesto cemento (Fhrolit Regular Cerdmica b Regulr 1 1 1 Tvezdlafio 1 Subcentro o Bus, tad a 30minutos Tres vecesa 3 S Ties comidas3 Bsio S Mas de ties veces 4 1 2 Frecuentemente  Agunas vecss
Masculino 29238 Ifomante 3501 - K0 0 $3018600 § SHIB0D SA0L-765 Alqulado Departamento Asbestof cemento (Fbrolit Regular Cerémica/ b Bueno 2 1 1 Tvezélafio 1 Centrode S2Bus, tae 2 30minutes Una vezale 1 S Tres comidas3 Bisio  § Mejoraren sy rebaj Tresveces 3 Cosmetologa belleaz, § 2 Frecuentemente  Agunas vecss
Femenino 2933 ifomante 8501 - K0 ] $301:8600  § SO0 $A01T65 Alguiado Cuartol) en casa de nqulin Asbestof cemento (Flrolit Regular Cerdmica/ b Bueno 2 1 1 Noasistel 0 Subcentroo Bus, taxi ca 60minutos Una vezala 1 S Tres comidas3 Bisico S Mejoraren sutraba] Mas de trs veces 4 Cosmetologa y bellza, § 1 Freouentemente  Frectentemente
Femenino 1928 formante 1 00 0 $1-6300  § $1$30 $1-$400 Noulado Departamento Homigen / blogue/ adrlo Nelo Cerdmica/ b Bueno 1 1 1 Lvezélafio 1 Centrode $2Bus, tac 2 minutos Una vezale 1 S Tres comidas3 Bachiller § ncrementarus ingr Trs veces 3 Cosmetologa  belleaz, § 4 Frecuentemente  Algunas veces
Femenino 1928 formante §1- 00 50 $1-6300  § $1$30 $T66900  Alguiado Departamento Ashestof cemento (Fbrolt Bueno Duee/ parquBueno 1 1 1 Tvezalfio 1 Subcentroo Bus, axi ca 30minutos Una vezala 1 S Tres comidas3 Bachiler § Conseguirtratajo  Tres vces 3 Cosmetologa y bellza, No 4 Siempre Frecuentemente
Mascuino 1928 infomante 8501 - K0 ) $1-6300 § $1$30 $1-$400 Prestado Departamento Ashestof cemento (Fbrolt Melo Cerdmica/ b Regular 1 1 1 Lvezélafio 1 Centrode S2Bus, tac 2 minutos Una vezal 1 S Tres comidas3 Bachller § Mas de tres veces 4 5 Ngwas s Frecuentemente
Femerino 1928 formante 1+ 00 50 $1-6300 § $1$30 $1-$400 Prestado Cuartol] en casa de nqulin Asbestof cemento (Flrolit Regular Cerdmica/ b Regulr 1 1 1 Nogsitedl 0 Subcentro o Bus, tad ca 20minutos Una vezal 1 S Tres comidas3 Bsio  § Mas de ties veces 6 metdogle y bellza, § 4 Sempre gunas vexss
Femerio 1938 formante §1- $00 0 $1-6300  § $1$30 $1-$400 Prestado Cuartols] en cese de nqulin Asbestof cemento (Flrolt Mo Cerémica/ b Regulr 1 1 1 Lvezélafio 1 Subeentroo Bus, tae 2 20minutos Une vezale 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de ties veces 7 ¥ 4 Frecuentemente  Frecuentemente
Femenio 19328 formante §1- 50 0 $1-6300 § $1$30 ST66900  Prestado. Departamento Adobe/ tepia Medke  Bueno Cerémica/ b Regulr 2 1 1 Lvezélafio 1 Centrode S2Bus, tae 2 30minutos Una vezal 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de tres veces. 6 5 Frecuentemente  Agunas veces
Mascuino 3% Informante cS501- 3800 0 3018600 § SIS0 SH0L-T65 Pleno propietario Deparamerto Ashesto] cemento (Fhrolit Reguler Cerdmica/ b Regulr 2 1 1 Lverdlafio 1 Subcentro 0 Bus, ta, ca 30 minutos Tres veces @ 3 S Tres comidas3 Bachiller § Incrementar sus ingr Mas de tes veces 5 Mecénica/metalmecéricSi 2 Frecuentemente  Frecuertemente
Masculino 3928 Jefe e hogamis e $1500 p) $301$600 § SO0 STEN0  Alguiado Depertamento Acbesto/ cemento (Fbrolit Reguler Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Ivezalafio 1 Centro de 2 Bus, ta, ca 30 minuts Tres veces 2 3 S Tres comidas3 Bachiler § nerementar sus ingr Mas de e veces & Mecanica/metamecinicsi 5 Frecoertemerte ~ Frcuertemerte
Mascuino a8 Jefe denhoga$s01- 5800 n $301$600 § SOLED  SN0LT65 Algulado Depariamento Asbesto/ cemerto (Fbrolt Reguler Cerémica/ b Reguler 1 1 1 Ivezalafio 1 Centro de S8 Vehiculo de 30 minutos No hece dep 0 S Mas e tres & Bachiller S Incrementar sus ingr Mas de s veces 6 ani ancsi 4 Algunas veces
Mascuino 3928 Jefe denhoga$501- 5800 ™ $301$600 § SOLED  SA0LT65 Algulado Depariamento Asbesto cemento (Fbrlit Reguler Cerémica/ b Reguler 2 1 1 Ivezalafio 1 Centrode S Vehiculode 30minutos Una ezala 1 S Tres comidas3 Bachiller § Mas de tres veces € 3 Algunas veces
Masculino 39288 Jefe d2 hoga$50L- 800 ) $301:5600 § SOLED ST Prestady Cuartof) en casa & inquiin Homnighn / blogue ladtilo Melo Cerémic b Regulr 2 1 1 Lverdlafio 1 Centrode $2Bus,ta,c2 30minutos Nohace dep 0 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de tes veces 6 4 Algunas veces
Mascuino 3928 Jefe e hogatS01 - D ) $301$600 § SOLED  SA0LT65 Algulad Cuartfs encasa de inquin Asbesto/ cemento (Fbrolt Regular Duela parquRegular 2 1 1 Ivezalafio 1 Centrode S Vehiculode 30minutos Tre veces & 3 S Tres comidas3 Bachiller S Mas de tres veces 8 4 Frecuentemente - Frecuentemente
Mascuno 3928 Jefe e hogatS0!- 0 ™ $30-8600 § SO0 SHLTES olad Departamento Asbesto cemento (Fbrlit Reguer Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Ivezalafio 1 Centrode S Vehiculode 30minutos Tres vecesa 3 S Tres comidas3 Bachiler § Incrementarus ingr Tres veces 3 Mecinica/metamecdricSi 4 Frecuentemente  Algunas veces
Mascuino 392 Jfe e hogatS0- 0 ™ $3015600 § SOLED 01765 Alguiado Departamento Asbestf cementa (ol Reguer Cerémica/ b Bueno 2 1 1 Tvezalafio 1 Subcentro o Bus,ta ca 30minutos Tresveces & 3 No Veosder 2 Bachiler § Mas de s veces 6 4 recuentemente  Algunas veces
Masculno 3928 fomante c$501 - 0 0 $3015600 § SOLED ST Prestad) Cuartol| encesa e nquln Ashestof cementa (ot Regular Cermica] b Regular 2 1 1 Noasisteal 0 Subcentro o Vehiclo de 30minutos Tres vecesa 3 § Tres comidas3 Bachiler § Mas de res veces 4 2 Frecuentemente  Frecuertemerte
Masculino 3928 Jefe de hoga$sot- 810 ) $301$600 § SOLED SAOLTE Prestaco Cuattfs) encasa deinquilin Acbest cemento (Fbrolit Regular Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Mas de res 4 Centrode SaBus, tar a 30minutos Una vezale 1 S Tres comidas3 Bachiler § Mas de tes veces 6 3 Rguas veces Frecuentemente
Masculno 3928 Jefe de hoga$s0t- 00 60 3015600 § SOLED ST Prstad Cuartol} en casa de nqulin- Asbestof cemento (Fbrolit Regular Duee/ parouRegdar 2 1 1 Noasisteal 0 Centrode SBus, axi,ca 30minutos Una verala 1 § Mes de tres 4 Bisico S Mas de tes veces 7 5 Frequentemente  Frecuentemente
Masculno 3928 Jefe de hoga$50L - $800 Ll $301$600 § SOLED $A0LT65 Algulad Depertamento Astesto] cemento (Fbrolit Bueno Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Mas e res 4 Centro de 2 Bus, ta, ca 30 minuts Tres veces a 3 S Tres comidas3 Bachiler § Incrementarsus ngr Tresveces 3 3

Masculino 39288 Jefe de hogadS0 - $800 L) $601$%00 § SOLED  $A0L-765 Algulado Deparamerto Astesto] cemento (ol Regular Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Noasisteal 0 Centro de Sa Vehiculo de 30 minutos Tre veces 2 3 S Mas de tes 5 Bachiler § Inctementarus ingr Tres veces 3 3

Masculno 3928 Jefe de hogas01- 810 60 3018600 § GOLED  SN0LT65 Algulado Departamento Astestof cemento Fibrolt Regulr Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Ivezalafio 1 Centrode S Vehiculode 30minutos Tres vecesa 3 S Tres comidas3 Bachiler § Incrementarsus ngr Tresveces 3 3 Algunas veces
Masculino 39288 Jefe e hoga$501- 800 0 3018600 § GOLED  SN0LT65 Algulado Cuartfs) encasa de inquin Homigon bloquef ladrilo Regular Cerémica/ b Reguer 2 1 1 Tveralafio 1 Subeentro o Bus, tar a 30minutos Nohace dep 0 § Tres comidas3 Bachiler § Mas de tes veces 6 3 Mgunaseces  Algunas veces
Femenino 2933 formante §1- 00 50 S18300 § §15300 SULTES Prstado Cuartol| en casa de nguiin Hormigon / bogue larilo Regular Due/ parquBueno 1 1 1 Noasisteal 0 Subcentro o Bus, axi,ca 30minutos Una verala 1 § Tres comidas3 Bachiler § Mes de tes veces 6 1 § 3 Nunca Frecsentemente
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Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femenino

Femerino

Femerino

Femerino
Femerino

Femerino

Femerino

Femerino

Femenino

Masculno

Femenino
Femenino

Femenino

Femenino

Masculno

Femenino

Femenino

Masculno

Masculno

Masculno

Femenino
Femenino

JLEEY

JLEEY

JLEEY

B3

B3

B3

B3

Bl

1928
1928

19338

1938

153

938

938

153

1938

1938

1928
938

Informante 1 00

Informante 1 00

Informante 1 00

Infomane c$501 - 00

Infomane c$501 - 00

Ifomane ($501 - 00

Ifomatte {501 - 80

Ifomatte 501 - 80

Informnte ¢$501- 800
Ifomatte 501 - 80

Ifomante {501 - 80

Ifomante {501 - 80

Informante ¢5- 50

fomante {501 - 80

Jfe de hoga $801- $1500

Jfe de hogats01- $800
Jfe de hoga$1- S50

Ons  §1- 500

efe de hogatS01- 800

efe de hogatS01- 800

efde g1 00

Oos S50

Jefe de hoga$501 - 800

Infomate c$501 - S0

e hogd1- 50
0 N
Femen

§1- 530

§1- 530

§1- 530

§1- 530

§1- 5300

§1- 530

§1- 530

§1- 530

§1- 530
§1- 530

§1- 530

§1- 530

§1- 530

§1- 5300

§1- 5300

$301$600
$301$600

§1- 5300

$301$600

$301$600

$301$600

§1-$300

§1-$300

$301$600

$t-$300

£

§1430

§1630

§1630

§1430

§1430

§1430

§430

§430

§1430

§1430

0160

§1530

0160
0160

060

060

060

§1630

0160

§430

fomante
0]

SULTES Prestaty

SULTES Prestaty

SULTES Prestaty

SULTES Prestaty

SULTES Prestaty

SULTES Prestaty

LTS Prstad

S50 Presad

S-S0 Presad
LTS Prstadd

LTS Prstad

LTS Prstad

STE60  Prestado

LTS Prstad

SWL765 Alguiado

SWL765 Alguiado
LTS Prstad

SWLT65 Alguiado

SWLT65 Alguiado

SWLT65 Alguiado

$1-$400  Peno propietaio

$1-$400  Peno propietaio

LTS Prstad

SWL-765 Alguiado

$1-5400 Presady

S0 omante
[ ]

Cuartfs) encasa e inqun Homigon / blogue/ ladrl Regulr

Degrtmety

Homigdn  blogue/ladrilo Reguar

Cuartfs) encasa e inqun Homigon / blogue/ ladrl Regular

Cuartol] en casa de ngulin Homigén  bogue/ ladilo Regular

Case [Vl Ashestof cemento Fibrolt Regular

Cuartls) encasa de inqulin Acbesto cemento (Fbrolit Regulr

Cuartol] en casa de nqulin Adobe/ tapia Medere Regular

Mediagua Ashestof cemento (Fbrolt Melo

Cuartols encass de inguiin Homiggin/ blogue ladilo Regular
Cuartof) en casa & inquiin Homnighn / blogue lactilo Melo

Departamento

Homigan / bloguef adrlo Regulr

Cuartol] en casa de nqulin Homigon/ bogue/ larilo Regular

Case Vi Asbesto cement (Flbrlit Bueno

Cuartols] en case de inguiin Homigdn / bloguef adril Regular

Cuartols] en case de inguiin Homigdn / bloguef adril Regular

Departamerto Homigan/ blogue/ laillo Bueno
Departamerto Homigdn / blogue/ ladlo Bueno
Casa [ Vila Homigan  blogue/ adrlo Bueno
Casa [ Vila Ashestof cemento (Fbrolt Regulr
Departamento Homigan  blogue/ adrlo Regulr
Casa [ Vila Ashestof cemento (Fbrolt Regulr

Cuartol| en casa de nqulin Adobe/ tapia Medere Regular

Cuartol| en casa de nguiin Homigon | bogue larilo Regular

Casa [ Vila Homigan  blogue/ adrlo Mo

Departamento

Asbestof cemento (Fbrolit Regular

Infomate c$501 - 0

Duela parauRegdar

Cerdmica/ b Bueno

Duela parquBueno

Cerémica/ b Reguer

Cerdmica b Regular

Cerdmica b Regular

Cermica/ b Reglar

Duela parcuReglar

Ceémica/ b Beno
Cermica/ b Reglar

Duelg parguMalo

Ceémica/ b Beno

Cermica] b Reglar

Cerémica/ b Reguler

Duele/ parouRegdar

Cerémica/ b Reguler
Cerémica/ b Reguler

Duee/ parquBueno

Duee/ parquBueno

Cermica] b Reglar

Dule/ parcuRegar

Cerémica/ b Bueno

Cerémica/ b Bueno

Cerdmica b Regulr

Mémol/ ma N

Noasisteal 0

Tvezalafio 1

Noasisteal 0

Tvezalafio 1

Tvezalafio 1

Tvezalafio 1

Tuezélafo 1

Nozsigeal 0

Nozsigeal 0
Tuezélafo 1

Tuezélafo 1

Nozsiteal 0

Tuezélafo 1

Tuezélafo 1

Tuezélafo 1

Tuezélafo 1
Tuezélafo 1

Iuezélafo 1

Iuezélafo 1

Iuezélafo 1

Ivezalafo 1

Nozsiteal 0

Nozsiteal 0

Noasisteal 0

Noasisteal 0

Subcentro o Bus, axi,ca 30minutos Mas de tres &

Subcentroo Bus, axi ca 30minutos Una verala 1

Subcentroo Bus, axi ca 30minutos Una verala 1

Subcentro o Bus,ta ca 30minutos Una vezala 1

Subcentro o Bus,axi ca 30minutas Mo hace dep 0

Centrode SeBus, tar o 30minutos No'ece dep 0

Subcentro o Bus,axi ca 30minutas Mo hace dep 0

Subcentro o Bus,axi ca 30minutas Mo hace dep 0

Subeentroo Bs, ¥, 3 Mminutes Ure vezale 1
Subcentro o Bus, a2 30minutos Une vezale 1

Subeentro o Bus, a2 30minutos Une vezale 1

Centrode SeBus, v 2 30minutos Une vezale 1

Subeentro o Bus, a2 30minutos Une vezale 1

Subeentro o Bs, a2 30minutos Una vezale 1

Subeentro o Vehiclode 20minutos Unavezale 1

Centrode Seehiculode 20minutos Unaverala 1
Hospital/ MSVehiculo de 20minutos Una vezale 1

Hospital/ MSBus, tax, ca 20minutos Tres veces a 3

Hospital/ MSBus, tax, ca 30minutos Una vezale 1

Hospital/ MSBus, tax, ca 30minutos Una vezale 1

Hospital/ MSBus, e, ca 30minutos Tresveces & 3

Boficz o Fam Caminzndo 20minutos Unaezzle 1

Bofica o FamBus, taxi c2 20minutos Una veza e 1

Hosptal MSBus, taxi, ca 30minutos Ura vezala 1

Hosptal MSBus, taxi, ca 30minutos Mo hce dep 0

3014600 §
008600 S

§ Tres comidas3
§ Tres comidas3
§ s de es 5
§ s de es 5
§ Tres comides3
§ Tres comides3
§ Tres comides3
§ Tres comides3
§ Tres comides3
§ Tres comides3
§ Tres comides3
§ Tres comides3
§ Tres comides3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
S Tres comidas3
§ Tres comidas3
§ Tres comidas3
S3014600 S

Bachiler

Bachiler

Bisico

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler
Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler
Bachiler

S

S

S

Sinesudios §

Bachiler

Bésico

Bachiler

Bésico

Bésico

Bésico

Bésico

0150
0150

Mas de s veces 7

Mas de s veces

Conseguirtrabajo  Mas de tes veces 4

Tetles y confecdones §

Mas de tres veces 7

Una ez 1

Mejoraren sutraba] Mas de trs veces 5

Mejoraren sutraba] Mas de trs veces 6

Tetles y confecdones §

Textles y confecciones §

Mas de tes veces 5 tiesy §
s de esveces § diesy §
Mas de tes veces 4 tles y §
Mas de tes veces 6 tiesy nes §
Mas de tes veces 5 ties y nes §
Mas de tes veces 6 ties nes §
Mas de tes veces 8 tles y confecciones §
Mejoreren sutraba] Mas de trs veces 7 Texdles y confecciones §

Conseguirtratijo Mes detres veres
Conseguirtratajo  Mas de tes veces

Cosmetlogia  bellesa, §
Gastronigfodra S

Gastronomifoting~ §

Cosmetologia y bellezz, §

Conseguirtrabajo  Una vt 1
Mejorarensu trabaj Unaver 1

tresveces 4
Mejorarensu trabaj Unaver 1

Mejoraren sutrabaj Mes de tres veces 7

Mejorarensu trabaj Unaver 1

ncrementarsus ingr Tres veces 3

Mejoraren sutraba] Mes de trs veces 8

0150

Textles y confecciones §

Otros S

Gastronomfeocina~ §

Textles y confecciones §

Mecénica metalmecanicSi

SULTES Prsady
SOLTES Prestado

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Hgunas veces

Frecuertemente

gunas veces

gunas veces

Frecuertemerte

Frecuertemerte

Frecuertemerte

Frectertemerte

Frecuentemente

Frecuentemente  Siempre

Frecuertemerte

Frecuentemente

Hgunas veces

Hgunas veces

Frecuentemente

Siempre

Frecuertemerte
Frecventemente

Fecuentemente

Fecuentemente

Fecuentemente

Fecuentemente

Fecuentemente

Fecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecertemente

Frectertemerte

Frecuentemente

Frecuentemente

Frectertemerte

Frecuentemente

Frecertemerte
Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

SOLTE Prstado
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Cuarols en casa e inguiin Asbestof cemento
[Fibrolt Malo~ Cuartols| en casa e inquiin
Asbestof cemento (Fbrolit Malo ~ Cuartof] en
casa Ge nguiin Asbestof cemento (Fbroft Mo

Femenino 2923
Femenino 2923

Cerimical b Beno
Cerimical b Beno
Cerimical b Beno

1

1

asit
el

it
el

it
al

50

(entro de S
Gminando 20
minutos Una ver
3kl Centro
de S Caminando
10 mintos Ura
Wikl
Centro & %
Gminando 20
minutos Unaver
bl

SL890 8
SL890 8

Tre
comidas
3
§

Tres
comidas
3

§

Tis
comidas
3

Bachiler §
Bachiler §
Bachiler §

S-S0 Presad
SL1-5400 Presad

Incrementarsus ingr Tres veces 3
Incrementarsus ingr Tres veces 3
Incrementarsus ingr Tres veces 3
Casa Vila Ashesto/cemento (Fbolt Bueno

Gsa Vil

Asbesto cemento (Fbrlit Bueno

Cosmetologia y bellez, §
Cosmetologia y bellez, §
Cosmetologia y bellez, §

Duele parquBueno
Duele parquBueno

1
1

5

5

Frecuentemente
Frecuentemente
Frecuentemente
Frecuentemente
Frecuentemente
Frecertemente

Tuezélafo 1
Tuezélafo 1

Centrode SoBus, te,c2 30minutos Uraverala 1
Centrode SeBus, v 2 30minutos Una vezale 1

§
§

Tres comides3
Tres comides3

Sinestudos §
Sinestdios §

Mas detesveces &
s de tes vees §

Frecuertemente  Algunas \eces
Frecuentemente  Algunas veces
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femenino
femenino

femenino

femenino.

femenino

femenino.
femenino

Masculino

Masculing
Masculino

femenino.

Femenino

femenino

Femenino

femenino

Femenino

femenino

Femenino

Femening

Masculino

Masculino

Masculino
Femerino

Masculino

Femening

Femening

Femening

Femening

femenino
Masculino

Masculino
Masculino

19228
19228

19228

Bak

Bk

a2
a8

a3

a3
a3k

a3

a8

a3

9

a3

8%

Ba%

19328

Bk

8%

3

£
Bk

Bk

Bk

Bk

Bk

B33

Bk
a3

a3
a3

nformante c801- $1500
nformante c$80t- $1500

Jefe de hoga$t- $500

efe de hogatsot - S0

Oros  $1- 5500

Jfe de hogasit.- $600
Jfe de hogaSsot - S8

Jefe de hogas01 - S0

Jefe de hoga$501- 5800
Jefe de hoga5s01 - S0

Otros $501- 5800

Jefe de hogaSsot - SHO

Jefe de hogaSsot - SHO

Jefe de hogalsioL - $HO

Otros $501- 500

Otros $501- S50

Otros $501- 500

Jee e boga$sl - 00

Informante c$501 - 00

e de boge$1- $1500

Informante c$g0L- $1500

e de boga$01-$1500
e de boga$0- $1500

nformante c$g0t- $1500

Owos - $501-$80

Oros  $501-S80

Jee e boga$sl - 500

e de hoga$st - 500

e de hoga$sL- $800
Jefe de hoga$s - 500

nfomante c3501- 5800
efe de hoga$E0L- $1500

88

gd

g8

28

g8

$1-$300
$1-$300

$1-6300

$3015600

$015600

$301:5600
$301:5600

$301:5600

$301:5600
$301:5600

$301:5600

$301:5600

SH1$600

$1-5300

$6015900

$301$600

SH1$600

SH15600

SH1$600

SB013%00

SHL$600

SB0L$900
SHTS00

SB0L$900

SHT$600

SHTS800

SHT$600

SE01$900

SH1$600
SE01:$900

SH1$600
SE01:$900

S160
S160

$140
$30L5600

S350

S30L560
0L

$30L5600

S50
$3015600

$3015600

S350

$30L5600

S30L5600

S30L5600

S30L560

S3015600

S30L560

$140

$6015%00

$30L5600
SHLSE0

$30L560
$30L560

SH0ESE0

$30L5600

S60L5%00

$60L500
$30L5600

$1:8300
$30L5600

SO0LT65 Auiadd
S0165 Auadd

S1-5000 Aluiado

S401- 765 Plenopropietao

$1-5400  Prestado

$401-765. Prestado.
$401-765 Alquiado

$401-765 Prestado

$401-765 Prestado
$401-765 Prestado

$401-765 Alquiado.

$401- 765 Prestado

$401-765 Alquiado

$1-5400  Alquiado

S0 765 Aulado

$401-765 Aulaco

SA0L765 Aulado

$A01-765 Aulado

01765 Aulado

$T66900  Prestado

$766500 Aguiado

$T66%00 Pleropupietio
S1-8000 Alguado

§T66900  Agulado

s de $500 Ao

s e $500 Peo popieai

401765 Plenopropietaio

S4L765 Aoulado

$401-765 Prestado
401765 Penopropietaio

$1-$400  Pleno propietario
$T66%00 Pleropupietio

Depatamento
Depatamento

Asbestof cemento (Fibrolit Malo
Asbestof cemento (Fibrolit alo

Cuatels en casa de nquiin- Asbesto] cemento (Fbolt: Reguar

Departamento

Gasa Vil

Departamento
Depattamento

Homigin / bogue/ il Regar

Homigin / bogue/ il Vo

Hormigan / blogue/ ladrilo Regular
Homigon / blogue/ ladill Regular

Cuartols) en casa de inuilin Hormigan / blogue/ lailo Regular

Depatanento
Depatanento

Deparamento

Deparamento

Departamento

Departamento

Hormigén/ blogue] edrilo Regular
Homigon / blogue/ ladrll Regular

Hamign | Hogue! il gyl

Hamigsn | Hogue! il gyl

Homigén / blogue/ ladrlo Beo

Homign | Hogue! il egutr

Canol) encasade gl Homign / e/ o egdr

Departamento

Departamento

Departamento

Departamento

Casa Vil

Hamign | Hoguel il eyl

Hamigsn | Hogue! il eyl

Asbestof cemento (Fibroiit Regulr

Hamigsn | Hogue! il Bero

Hamigsn | Hogue/ il Bero

Carol) en s de iuln Asesto cement (Foolt Regdar

Casa /Villa
Depatamento

Departamento

Hornigon) Hogue/ el Regulr
Asbestof cemento [Fibroit Regular

Hamign | Hogue! il eyt

Catol) encasade gl Homign / e/ o egdr

Departamento

Gasa Vil

Gasa [ Vil

Depatamento
Casa /Villa

Casa [Vila
Gasa Vil

Asbestof cemento (Fibroft Regular

Hamign | ogue! il Bern

Hamign | Hogue! il el

Hormigon /blogue larillo Malo
Ashestof cemento (Fibrolit Regular

Hormign/ ogue/ il Bueno
Hamign | oqe/ il ero

Wimol/ ma egdr
Wimol/ ma egdr

Mimol ma Regar

Cerdmics/ b Bueno

Cerinica/ b Reglar

Ceramica/ b Regular
Ceramica/ b Regular

Duela/ parquRegular

Duela/ parquBueno
Duela/ parguueno

Cerémice bRegdr

Duel/ parquBueno

Duel/ parquBueno

Cermica/ b Bueno

Marmol/ ma Regular

Cerémice bRegdr

Cerémice bRegdr

Cermicaf b Regular

Marmolf ma Regular

Duela/ parquegular

Cerdmicaf b Regular

Cerdmicaf b Regular
Cerimicaf b Regular

Cermicaf b Regular

Cerdmica/ b Bueno

Cerdmica/ b Bueno

Cetémics bRegdr

Dueh parauBueno

Ceténic bBuen
Cetémice bRegdar

Due parauBueno
Mimol ma Bueno

Twezalaio 1
Twezalaio 1

Twezalaio 1

Twezalaio 1

Twezalaio 1

Tiezalafo 1
Lvezal afio 1

Tiezalafo 1

3ueces al afi 3
Sueces al afi 3

Noasisteal 0

Twezalafio 1

Twezal afio 1

Twezalafio 1

Nozsistedl 0

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Nozsistel 0

Twezalafio 1

3ueces al afi 3

3ueces al afi 3

Nogsistel 0
Nogsistel 0

ueces al afi 3

Nogsistedl 0

Twezalafio 1

Twezalaio 1

Twezalaio 1

Twezalaio 1
wesal i3

Masetres ¢
wesal i3

Centro de S Vehiclo de 30minutos
Centro de S Vehiclo de 30minutos

Hospitel] MSBus,tai c2 S0minutos

Centro de $2Bus, ta ca 30 minutas

Centro de S2Vehiculo de 30minutos

Centro de S Vehiculo de 30 minutos
Centro de S Vehiculo de 20 minutos

Hospital/ MSBus, taxi, ca 20 minutos

Hospital/ MSBus, tax, ca 20 minutos
Hospital/ MSBus, taxi, ca 20 minutos

Centro de 52 Bus, taxi,ca 30 minutos

Centro de S Vehiculo de 30 minutos

Centro de SaBus, taxi,c2 20 minutos

Centro de $2Bus, ta ca 20 minutas

Centro de $2Bus, ta ca 30 minutas

Centro de S Vehiculo de 30 minutos

Centro de SaBus, taxi, 2 30 minutos

Hospital/ MSBus, tax, c2 30 minutos.

Centro de S Ceminando 30minutos

Centro de & Vehiculo de 30minutos

Centro de % Vehiculo de 20 minutos

Hosptll MSBus, e, c2 0rminutes
Cetrode S, o c2 30 minutos

Hosptll MSVeticulode 20 minutos

Casa 0 Domi Vehiculo de 20 minutos

Centro de S2Bus, ta ca 30 minutas

Centro de $2Bus, ta ca 30 minutas

Centro de S Vehiculo de 30minutos

Unavezala 1
Unavezala 1

Unavezale 1

Unavezale 1

Noace dep 0

Una ez 2la 1
Unavezale 1

Unavezale 1

Unavezala 1
Unavezale 1

Unavezae 1

No'ace dep 0

Unavezale 1

Unavera 1

Une ez 1

Unaverale 1

Una ez 1

Unaverale 1

Unaveza 1

Unaveza e 1

Unaveza 1

Una vezala 1
Nohace dep

Unevezale 1

Unavezala 1

Unavezal 1

Unaveza 1

Unavezal 1

Botia o FarmBus, tax a G0minutos Una vezala 1

Hosptal o 1 Enicicte 0minutes

Controde B, ca 20 minutos
Hosptl MSBus, e, 30minutes

Vs de res 5

Urevezala 1
Tresveces a3

Masdetres §
Masdetres §

Tres comidas3

Masdetres §

Menos de 2

Tres comidas3
Masde tres 5

Tres comidas3

Masde tres 5
Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tre comidas3

Tre comidas3

Tre comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3
Tres comidas3

Tre comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3
Masdetres ¢

Tres comidas3
Tres comidas3

Bisico §
Bisico §

Bachiller

Basico

Bachiller

Bachiller

Basico
Bisico

Bachiller

Bachiller

Basico

Basico

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bachiler

Bisico S

Basico

Bachiller
Bachiller

Bachiller

Bisico S

Bachiller

Bachiller

Bachiller

Bachiler
Bachiler

Bachiler Si
Mo supersi

Mejoraren s tate Tres veces
Mejoraren s b Tres veces

3
3

Gastonomigjeocina S
Gastonomigjeocina S

aenenarsis g e 2

Mejorarensutrabe] Mas de es vces

ncrementar sus ing Una vz
Mejoraren su trabaj. Tres veces

Mejorar en su traba] Tres veces

Mejorarensutrabaj Una ver
Mejorar en su raba] Una vz

Mejorar en su traba] Tres veces

4

gl yhellra, §

Gstonomigfeocine S

Gasmetologia ybellra, §

Textilesy confecciones §
Anesanies y manualidad §

Artesanis y manualdad §

Gastronomiafcocina S
Gastronomiafcocina S

Gastronomia/cocine

¢ resveces

Mejorarensutraba] Mas de res veces

Mejorar en su traa] Tres veces

Meforaen suati] Una v

[

(1

Cosmetobgia belers, §

Cosmetobgia ybelers, §

Tetesy confecions §

G resveces

Mejorarensutraba] Mas de res veces

Mejoraren su b Tres veces

Mejorerensutrabaj as de tes veces

Mejoraren sy ety Una iz

Gonsegurtrabap Una e

crementrsus inge Tres vecs
Mejoraren sy b Tres veces

cementrsus g e ez

Mejoraren su e Tres veces

Mejoaren su b Tres veces

e s proia emple vz

Mejoraren su b Tres veces

Mejoraren su ot Tres veces
e s proic empTes vees

Mejoraren su b Tres veces
Mejoraren su ot Tres veces

3

1

3

Gosmetobgia bellrs, §
Gosmetobgia ybellra, §
Cosmetobgia ybelers, §
Gosmetobgia ybelera, §
Cosnetobgia ybeleza, §

Tetsy confeciones §
Gosnetobgia ybellza, §

Agopecrosfpoduci- S

Cosmetobgiaybellza, §
Gsnetobgia yhelkra o
Cosnetobgia ybellra, §

Agropecuariosfproducci S

Casmetologis ybellra, §
Texlesy confecciones §

Computacion s
otos s

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente  Nunca

Frecuentemente

Frecientemente

freuentemente

Frecuentemente
Frecuentemente

Frecuentemente

Ngunas veces
Mgunas veces

Nl vecs

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Fraentemente

Freuentemente

Frecuentemente

Frecentemente

Frecuentemente

Fraentemente

Freauentemente
Freauentemente

Siempre

Freuentemente

Freauentemente

Freuentemente

Ngurs vees

Freaentemente
Freaentemente

Freaentemente

Frecuertemente

Frecuertemente

Frecuertemente

Frecuentemente
Frecuentemente

Frecuertemente

Frecuentemente
Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuertemerte

Frecuertemente

Frecuertemente

Frecuertemente

Frecuertemente

Frecuertemente

Frecuertemerte

Frecuertemerte

Siempre

Frectertemerte

Freauentemente
Feaenenente

Nunca

Frectertemerte

Frectertemerte

Frectertemerte

Ngurs vees

Frecuentemente
Fecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente - Algunas veces
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Masculino

femenino

Masculino

Masculino

femenino

femenino

Masculino

femenino
Masculino

Masculino

femenino

femenino

femenino

femenino

femenino

Femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Femenino

Femenino

Masculino

Femening

Masculino

Masculino

femenino

femenino

femenino

Bak

Bakh

9%

Bakh

924

a3

a3

EL
a8

a3

a3

a3

a3

a3

3934

Bk

£

Bk

B33

B33

B33

Bk

B33

19328

B33

a3

Bk

a3

nformante c$501 - 00

efe de hogaS8ot- $1500

efe de hogamis e $1500

efe de hogaS8ot- $1500

Informante c$g0t- $1500

Jefe de hoga$1 - $500

Jefe de hogatso1 - S0

nformante ¢$501- 5800
e de hoga$1- $500

Jefe de hogasot - $HO

nformante c$501 - 00

nformante c$501 - 00

nformante c$501 - 00

nformante c$501 - 00

nformante c$501 - 00

Informante c$501 - 00

Informante c$501 - 00

Informante c$501 - 00

Informante c$501 - 00

Informante c$501 - 00

Informante c$501 - 00

Iformarte G501 - $00

Informarte G501 - $00

e e boga$slL - 500

Iformarte G$501 - $00

Informante c$501 - $40

Jefe de hoga$s - 500

Informante c$501 - $40

28

$3015600

$3015600

$601:5900

$601:5900

$301:5600

$1-8300

$601:5900

S01$600
$301$600

$301$600

$301$600

SH1$600

SH1$600

SH1$600

$1-$300

SH1$600

SH1$600

SH1$600

SHT$600

SHT$600

SHT$600

SHT$600

SHT$600

SHT$600

SHT$600

SH15600

SE01:$900

SH15600

§140
$60L600

§140

$30L5600

$10

$10

S0

S350
$1300

S350

S350

S30L5600

S601500

S30L560

S30L560

$1-5400

$766:900

Heno propetzio

Nolado

s de $900 Pleno propietario

$766:900

$1-$400

$1-$400

$1-$400

$1-$400
$1-$400

$1-$400

$401-765

$401-765

$766-900

$401-765

$401-765

$401-765

$401-765

$401-765

$401-765

$766-900

$766-900

$766-900

$766-900

$401-765

$401-765

$766:900

$766:900

$766:900

Pleno propeta

Peno popetzio

Peno popetzio

Peno popetzio

Naulado
Penopopietaio

Penopropietaio

Prestado

Nouilado

Naulado

Prestado

Nouilado

Prestado

Alguiado

Alguiado

Prestado

Houiado

Prestadd

Prestadd

Prestadd

Houlado

Prestado

Houiado

Houiado

Prestadd

(2o

Departamenty

(2o

(2o

G Ve

G Ve

G Ve

Depattamento
Casa [Villa

Deparamento

Gasa | il

Homigin | bogue/ il Bem

Homigin | bogue/ il Bem

Homigin | bogue/ il Bem

Homigin | bogue/ il Bem

Homigon / blogue ladrilo Regulr

Homigon / blogue/ ladilo Beno

Asbest] cemento (Fbolt Reguer

Asbestof cemento (Fibrolit Regular
Asbestof cemento (Fibriit Regulr

Hamign | Hogue! il egutr

Homigén / blogue/ ladille Welo

Cuartols) en casa de inquiin - Asbestof cemento (Fbrolit Regular

Departamento Asbestof cemento (Fibrlit Bueno
Gsa Vb Fomigdn | bogue/ lailo Regur
Departamento Asbestof cemento (Fibroiit Regulr
Casa [ Vil Homigén / blogue/ ladillo Melo
o) en cas de inquln Adobe/ tepia aders  Regular

Catol) en s de iuln Asesto cement (Foolt Regdr

Casa Vi

Hamign | Hogue! il eyl

Carol) en s de iuln Asesto cement (Fbolt egdar

Casa Vi

Departamento

Hamign | bogue/ ko Wit

Hamigé | oqe! il Bern

Carol) encasade iuln Asesto cement (Fbolt egdar

Departamento

Gasa [ Vil

Departamento

Asbesto/ cemento (Fibrolt Regular

Asbesto/ cemento (Fibrolt Regular

Hamign | Hogue! il egulr

Catol) encasade gl Homign / e/ o egdr

Gasa Vil

Hamign | Hogue/ il Neto

Ouelf parguBeno

Ouelf parguRegular

Ouelf parguBeno

Ouelf parguBeno

Ceramica/ b Bueno

Tiera Malo

Ceramica/ b Regular

Cerémice bRegdr
el parquRegulr

Cemento] b Regder

Cementof l2 Mo

Cerémice bRegdr

Duela/ parquueno

Cement/ b Regdr

Cerémice bRegdr

Cementof la Regular

Duela/ parquRegular

Marmol/ ma Regular

Cementof s N

Mamol/ ma Regular

Cementof la Regular

Cerdmica/ b Bueno

WMémal/ ma eb

Cementof la Regular

Cetémice bRegdr

Cetémice bRegdar

Cetémice bRegdar

Cemento/ la Regular

Twezalaio 1

Twezalaio 1

Masgetres §

Masdetrs 6

Tiezalafo 1

Tiezalafo 1

Tiezalafo 1

Twezalafio 1
Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Nozsistedl 0

Tiezalafio 1

3ueces al afi 3

Tiezalafio 1

Twezalaio 1

Twezalaio 1

Twezalaio 1

Iweesal i3

Twezalaio 1

Twezalaio 1

Nogsistedl 0

Hosita] MSVehiculode 30 minutos Una vezala 1

Hospite] MSBus,tai c2 20minutos Unaveza e 1

Consuloro Vehiculode 30minutos Masde tres 6

Consuloro Vehiculode 30minutos Masde tres 7

Hospital/ MSBus, taxi, ca 30 minutos Unavezale 1

Centro de SaAmbulancia 20minutos Unavezala 1

Hospital/ MSCaminando 60 minutos Unaveza la 1

Hospital/ MSBus, taxi ca 20minutos Unavezala 1
Hospital/ MSBus, taxi, ca 30minutos  Tres veces a 3

Hospital/ MSBus, taxi, ca 30minutos Unavezale 1

Botica o Farm Caminando 20 minutos N hace dep 0

Hositel] MSBus, ta, c2 30minutos Unaveza ke 1

Hospte] MSVehiculode 20 minutos Uné vezale 1

Botia 0 FermCaminando 20 minutos Unaveza s 1

Hosptl| MSEnbicicta 90minutos Mo hce dep

Botia 0 FermCaminando 20 minutos Unaveza s 1

Hosptel] MISBus, tx, c2 20minutos Tres veces 2 3

Hospitl o CBus, e, c2mas de 90m U ver a1

Botia 0 FermCaminando 20 minutos Unaveza s 1

Hosptel] ISBus, tx,c2 30minutos Tres veces 2 3

Botia 0 FermCaminando 20 minutos Unaveza s 1

Consukoro Bus,ta, a 90minutos Tres veces 2 3

Botia o FermEnbiciceta 20minutos Una vezala 1

Hospitel 0 C18us, tai, ca 20 minutos Uravez al 1

Consukoro Bus,ta, 2 30minutos Una vezaa 1

Comsukoro Enbiciceta G0minuos No hace dep )

Subcentro 0Bus, e, ca 20 minutos Ura ez ala 1

Batia o FarmCaminando 60 minutos Unaveza s 1

Tre comidas3

Tre comidas3

Masdetres ¢

Masdetres 6

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3
Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Menos de r 2

Menos de r 2

Tre comidas3

Menos de r 2

Menos de r 2

Tres comidas3

Masdetres 5

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Menos de 2

Tres comidas3

Menos de 72

Menos de 72

Tres comidas3

Bisico  §

Bachiler S

Superior S

Posgado S

Bisico  §

Sin estudios S

Bachiler S

Sinestudios Si
Medio superSi

Bisico  §

Bachiller  §

Bachiller  §

Bachiller S

Superior  No

Vedio superho

Bachiller  No

Bachiller S

Superior S

Bachiller  §

Bachiller  No

Bachiller  No

Bachiller S

Superior N0

Bisico S

Bachiller  No

Bachiller Mo

Bachiler S

Bachiller Mo

Mejoraren s b Tres veces

Mejorerensutrabe] Mas de es veces §

3 Mecinica/metalmecéricsi

Gstonomigjeocine S

Mejoraren s b Tres veces 3 Otros s
Mejorerensutrabe] Mas de es veces 3 Computacidn s
ncementrsus g Una vz 1 Misia y s escrics §
Meloreren s b Ura 2 1 Atesanias y manilad §
Incementrsus g Tres vecs 3 Mecética/metamecinicho
Icrementrsus gt Tres vecs 3 Computacion s
Icrementrsus gt Tres vecs 3 Idiomas s
ncrementrsus g e vz 1 Ateseizs y manzlad §
crementrsus g e vz 1 otros s
Icrementrsus gt Tres vecs 3 Agpecrislpotuci S
Meoraren sy ety Una 1 Texlesy confecciones §
0 No
0 No
0 No
Mejoraren sy ety Una 1 Casmetlogis ybellra, 5
Mejoraren su b Tres veces 3 Gastononifoocie N
crementrsusng Mas de e veces 7 otos s
0 s
0 No
Mejoraren sy e Una vz 1 Computacion s
0 No
cementrsus ingr U ez 1 Mecénica/metameciricho
0 No
0 No
ementrsus ingr U vz 1 Atesaias y manaldad §
0 s

Frecuentemente

Frecuentemente

Sempre

Sempre

Frecuentemente

Siempre.

Frecuentemente

Frecuentemente
Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Siempre

Frecuentemente

Siempre

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Ngurs vees

Freentemente

Ngurs vees

Freentemente

Freuentemente

Siempre

Freaentemente

Siempre

Nunca

Freaentemente

Frecuertemente

Frecuertemerte
Sempre
Sempre
Frecuertenerte
Sempre
Frecuertenerte

Frecuentemente
Frecuentemente

Frecuertenerte
Agueseces
Frecuentemente
Nunca
Aguzsees
Siempre.
Sempre
Frecuentemente
Frecuentemente
Nunca
Frecuentemente
Ngurs vees
Sempre
Nunca
Nunca
Nunca
Nunca
Frecuentemente

Frectertemerte
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femenino

Masculino

Masculino

femenino

Masculino

Masculino

femenino

femenino

femenino

femenino

femenino

femenino
femenino

Masculino

Masculino

Femenino

Masculino

Bakh

19228

Bak

Bak

a3

a3

a3

a3

EL

a3

a3

a3
a3

a3

Bk

Bk

Bk

nformante ¢$801- $1500

efe de hogaS8ot- $1500

efe de hogatsot - 00

nformante c$501 - 00

nformante c$501 - 00

Owos  $501- 580

nformante c$501 - 00

Jefe de hogasot - $HO

nformante c$501 - 00

nformante c$501 - 00

nformante c$501 - 00

nformante c$501- $800
nformante c$501 - 00

Jefe de hogalsoL - SHO

Informante c$501 - 00

Jefe de hogaSsoL - SHO

Informante c$501 - 00

$3015600

$3015600

$3015600

$3015600

$301:5600

$301:5600

$301:5600

$301$600

$301$600

$301$600

SH1$600

SH1$600
SH1$600

SH1$600

SH1$600

SH1$600

SH1$600

S30L5600

§1:530
S30L560

S30L5600

S30L560

S30L560

S30L560

$401-765.

$401-765.

$401-765.

$401-765.

$766-900

$401- 765

$401-765

$401-765

$401-765

$1-$400

$401-765

$401-765
$401-765

$401-765

$401-765

$401-765

$401-765

Aoglado

Aoglado

Aoglado

Aoglado

Pleno popetzio

Aiado

Plenopropetaio

Nouilado

Nouilado

Penopopietaio

Nouilado

Nouilado
Nouilado

Prestado

Pleno propetaro

Alguiado

Alguiado

Departament

Departament

Asbestof cemerto (Floit 8ueno

Asbesto] cemento (Fibrolit Regular

uatels en casade nquiin Asbesto] cemento (Fbolt. Reguar

uatels en asade gulin Homigon  bogue/ bl Bueno

Cuartols) en casa de inguilin Hormigan / blogue/ ladilo Melo

Deparamento

G Ve

Asbest] cemento (Fbolt Reguer

Homigon / blogue ladrilo Regulr

Cuartols) en casa de inquiin - Asbestof cemento (Fbrolit Regular

Deparamento

Gasa | il

Asbestof cemento (Fibriit Regulr

Asbesto cemento (Fiolt Vel

Carol) encasade gl Homign / e o Regdr

Depatamento
Depatamento

Gasa | il

Departamento

Departamento

Departamento

Asbestof cemento (Fibrolit Regular
Asbestof cemento (Fibroiit Regulr

Homigén / blogue/ ledille Welo

Asbestof cemento (Fibroit Regulr

Asbestof cemento (Fibroit Regulr

Ashesto/ cemento (Flbroit Bueno

Cerdnia/ b Reglr

Tem  Malo

Mimol ma Reglar

Ouelf parguRegular

Cemento/ l2 Mo

Marmol/ ma Regular

Marmol/ ma Regular

Cerémice bRegdr

Wimol/ ma Bueno

el parquRegulr

Cerémice bRegdr

Cerémice bRegdr
Cerémice bRegdr

Wémol ma N

Mamol/ ma Regular

Cermicaf b Regular

Cerimicaf b Regular

Sces al i3

Twezalaio 1

Sces al i3

Noasiteal 0

Tiezalafo 1

Tiezalafo 1

3ueces al afi 3

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1

Twezalafio 1
Twezalafio 1

Nozsistedl 0

Twezalafio 1

3ueces al afi 3

Twezalafio 1

Hospite] MSBus,tai c2 20minutos Unavezaa 1

Subcentro 0 Bus, e, a 30 minutos Ura ez e 1

Consuloro En bidiceta 30 minutes Unaverala 1

Hospta] MSEnbiccleta 20 minutos Una vezzla 1

Botia o FarmCaminando 90 minutos Unaveza e 1

Consultorio Bus, taxi, c2 20minutos Una vezala 1

Centro de S2 Vehiculo de 20minutos Unavezala 1

Hospital/ MSBus, taxi, ca 20minutos Unavezale 1

Consultorio Enbicicleta 30minutos No hace dep 0

Subeentro o Bus, taxi, ca 30 minutos Una vez2la 1

Consukorio Bus,ta, 2 30minutos Una veza e 1

Hospte] MSBus,taxi, c2 30minutos Una ez 2le 1
Centro de $2Bus,taca 20 minutos Uria ez ale 1

Botca o Bt a 20 minutos Unavezale 1

Centro de S Vehicuo de 20minutos Uraveza ke 1

Centro de S Vehicuo de 30minutos Tres veces 2 3

Centro de $2Bus, teca 30 minutos Tres veces s 3

No

Menos de r 2

Tre comidas3

Tre comidas3

Tre comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3

Menos de tr 2

Tres comidas3

Menos de tr 2

Tres comidas3

Tres comidas3

Tres comidas3
Tres comidas3

Menos de r 2

Tre comidas3

Menos de r 2

Tre comidas3

Bisico  MNo

Bachiller Mo

Bachiller Mo

Superior o

Medio superNo

Bachiller Mo

Medio superNo

Bachiller  No

Sinestudios Mo

Bisico S

Bachiller S

Bachiller  §
Bachiller S

Bisico  §

Sinestudios S

Bachiller S

Bachiller S

ncrementar sus ing Una vz

Meforaen s tati] Una v

Incrementrsus g Unaver
Meoraren sy et Una

ncementar sus ingr Una vz

crementrsus g U vz

Icrementrsus gt Tres veces

Icrementrsus gt Tres vecs

Gastronomiz/cocine S

Tetlesy confecions §

Tetlsy confecions §
Atesanias y manilad §

Otros. S

Atesanias y manilad §

Tetlsy confecions §

Mecanica/metalmecanicSi

Frecuentemente

Frecuentemente

Sempre

Frecuentemente

Siempre.

Agunas veces

Siempre.

Siempre.

Frecuentemente

Frecuentemente

Frecuentemente

Nunca

Nunca

Nguras vees

Frecuertemente

Frecuentemente

Nunca

Siempre.

Siempre.

Siempre.

Frecuertemente

Siempre

Frecuentemente Sempre

Frecuentemente

Siempre

Siempre

Frecuentemente

Siempre

Siempee
Frecuentemente
Frecuentemente
Siempre

Siempre
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Anexo 3

Evidencias fotograficas
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